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RESUMEN

El actual trabajo de investigacion tiene como objetivo analizar las principales variables
que inciden en los flujos comerciales entre Ecuador y Union Europea durante el
periodo 2013-2017. El alcance del estudio es a nivel descriptivo y correlacional. En
primer lugar, se fundamenta en base a la literatura existente los aspectos teoricos
relacionados a los flujos comerciales, a partir del cual se obtienen las variables
independientes que inciden en los volumenes de comercio y se procede aplicar el
modelo de gravedad aumentado. Ademas, se utilizaran datos de panel para llevar a
cabo modelos de regresion MCG y modelos de regresion de efectos fijos y aleatorios.
Finalmente, se realizan el analisis de la relacién existente entre las variables con el
flujo comercial de Ecuador con la Union Europea, y se obtiene como principal
conclusion que el PIB, distancia geografica y acuerdos preferenciales son factores
significativos del modelo planteado. Dado los resultados, es necesario que las
autoridades a cargo formulen politicas de intercambio y desarrollo comercial de forma
oportuna para incrementar el nivel de flujos comerciales con el blogue europeo.

Palabras Claves: Flujo comercial, Unién Europea, modelo de gravedad aumentado,
datos de panel, acuerdos preferenciales, renta de recursos naturales

ABSTRACT

The current research work aims to analyze the main variables that affect trade flows
between Ecuador and the European Union during the period 2013-2017. The scope of
the study is descriptive and correlational. In the first place, the theoretical aspects
related to trade flows are based on the existing literature, from which the independent
variables that affect the trade volumes are obtained and the augmented gravity model
is applied. In addition, panel data will be used to perform GLS regression models and
regression models of fixed and random effects. Finally, the analysis of the relationship
between the variables with the commercial flow of Ecuador with the European Union
is made, and the main conclusion is that GDP, geographical distance and preferential
agreements are the main factors of the proposed model. Given the results, it is
necessary that the authorities in charge apply the exchange and commercial
development policies in a timely manner to increase the level of trade flows with the
European bloc.

Key words: Trade flows, European Union, augmented gravity model, panel data,

preferential agreements, income of natural resources
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CAPITULO 1

1 Introduccion

El comercio internacional es una de las fuentes de ingreso para elevar el nivel de
bienestar de un pais, debido a que permite incrementar el nivel de consumo de
aguellos bienes y servicios donde se es ineficiente en la produccion que, a su vez son
financiadas con la venta de los bienes y servicios donde se tiene mayor eficiencia
productiva. Por tal motivo, es importante determinar cudles son los principales factores
gue inciden en el comercio, para lograr un intercambio comercial beneficioso pero la
evidencia empirica demuestra lo contrario por los diferentes niveles de desarrollo que
presentan las economias mundiales, y que han subordinado a las economias en vias
de desarrollo como simples proveedores de materias primas, o que da como resultado
un intercambio desigual donde los mas beneficiados son los paises desarrollados.

La desaceleracion del comercio mundial fue causa en gran parte a que el gasto
de inversion continuaba disminuyendo en los Estados Unidos, el comercio continto
decreciendo y hasta se mantuvo estacionario en las principales economias del mundo
debido a que China buscaba un equilibrio en contra de la inversion, lo cual freno la

demanda de importaciones.

Ante las razones anteriores son por la cuales las exportaciones latinoamericanas
presentan un estancamiento debido a una estructura poco diversificada, cuyos
productos son en su mayoria materias primas sin mayor valor agregado. La mayoria
de paises latinoamericanos obtuvieron beneficios por sus abundantes recursos
naturales, y la mayoria de estos no aprovecharon el auge de las materias primas por
lo que se enfrentan a problemas en las exportaciones de productos elaborados con
una baja competitividad de precios debido a las apreciaciones del tipo de cambio.
Ademas, sera dificil resolver el problema de la falta de infraestructuras por la

corrupcion, y el proteccionismo esta aumentando en algunos paises de la region.

Ecuador es uno de los paises subdesarrollados que tiene desigualdades en el
comercio internacional por su débil estructura productiva, ya que la mayoria de los

productos tranzados son bienes primarios, Ecuador también presenta bajo nivel de

2



infraestructura lo que limita la produccion de bienes elaborados lo que ha llevado al
gobierno a tomar restricciones comerciales frente a otros paises. En el contexto de
Ecuador y la Unién Europea, el volumen del comercio ha sido controlado en su
mayoria por el bloque geoeconomico. Aun después de haber entrado en vigor el
acuerdo comercial en 2017, los flujos comerciales no han sido los esperados, por lo
gue, Ecuador sigue presentando inconformidades en los flujos comerciales con la

Union Europea.

Frente a estas situaciones, se desconoce los factores que estan afectando los
flujos comerciales de Ecuador y se plantea la siguiente interrogante ¢ Cuales son las
principales variables que inciden en el intercambio comercial entre Ecuador y la Union

Europea durante el periodo 2013-2017?

Con el fin de responder esta interrogante, el objetivo del presente trabajo de
investigacion establecido consiste en “Analizar las principales variables que inciden
en el intercambio comercial entre Ecuador y la Unidn Europea durante el periodo 2013-
2017

Para lograr este objetivo el siguiente trabajo se desarrolla en cinco capitulos: En
el capitulo 1 se desarrolla la problematica sobre las principales dificultades del
comercio mundial analizando cuales son las principales causas de un bajo intercambio
y desarrollo comercial, detallando la situacién del comercio regional y del Ecuador con
una breve justificacion donde se detalla la importancia de este trabajo. Asi mismo, en
este capitulo se incluye la pregunta de investigacion, los objetivos y se propone la
siguiente hipotesis: “El PIB per capita, distancia geografica, poblacién, acuerdos
comerciales, innovacion y renta de recursos naturales de sus socios comerciales no
influyen significativamente en los flujos comerciales”. Finalmente se presentan los

principales supuestos, delimitaciones, limitaciones del estudio.

En el capitulo 2 se desarrolla la fundamentacion tedrica del trabajo de
investigacion, donde se consideran una serie de teorias sobre la economia
internacional, entre ellas: la ventaja comparativa; desfase tecnoldgico; factores
especificos; y modelo gravitacional del comercio que muestra las principales

referencias de su aplicacion en el estudio de los flujos comerciales, y finalmente que

3



expliquen las variables a usarse en el comercio internacional. Luego de un analisis
extenso de las diferentes teorias se consideré que el modelo gravitacional aumentado
del comercio es el que mejor se adapta para el presente estudio, debido a que es uno

de los modelos tedricos mas exitosos para analizar los flujos comerciales entre paises.

Ademas, se expone el marco conceptual seccion en la cual se describen los
principales términos y variables que explican el volumen de comercio entre paises;
posteriormente se muestra el marco legal, en cual se resaltan leyes tales como:
Constitucion de la Republica del Ecuador (2008), Ley de Comercio Exterior (1997),
Cddigo Organico de la Produccion que Facilitan un mejor Desarrollo del Comercio
Ecuatoriano (2010), el Acuerdo Comercial Ecuador-Union Europea (2017). Para
finalizar el capitulo se detalla la situacion comercial de Ecuador y a su vez la de la

Union Europea en los dltimos cinco afios.

En el capitulo 3 se presenta la metodologia de la investigacion. Se emplea el
meétodo deductivo y un enfoque deductivo debido a que se parte de lo general a lo
especifico. El disefio de investigacion es no experimental con datos obtenidos de
fuentes secundarias como Banco Central del Ecuador y el Banco Mundial y se
considera de tipo trans-longitudinal ya que se utilizara una mezcla de series de tiempo
y corte transversal. El estudio tiene un alcance descriptivo y correlacional porque se
busca observar la relacion de las variables dentro del modelo. Finalmente, se explican
las variables de estudio sustentadas con articulos cientificos y una especificaciéon del

modelo economeétrico a utilizarse.

En el capitulo 4, se presenta los resultados del trabajo de investigacion junto con
un analisis descriptivo de los mismo y de las variables de estudio observando cuales
son las mas significativas en el modelo, finalizando las propuestas de acciones de

cada variable del modelo con el fin de mejorar los flujos comerciales de Ecuador.

En el capitulo 5 se exponen las conclusiones y recomendaciones del estudio,
obteniendo como principal conclusion que los flujos comerciales de Ecuador y la Union
Europea aun son relativamente bajos y que se recomienda hacer un redisefio de la

politica comercial.



1.1 Planteamiento del problema

Durante el periodo de investigacion 2013-2017, el flujo comercial entre Ecuador y
la Unién Europea, en promedio tienen un crecimiento negativo del -0.10% es decir que
se han mantenido constante levemente el nivel de intercambio de bienes y servicios
transados. Ecuador durante los cinco afios de estudio ha comerciado con los 28
paises socios del bloque geoecondmico europeo, que, entre los cuales se destacan
Alemania; Belgica; Austria y Espafia como sus principales con los porcentajes de
participacion del 19%, 11%, 10% y 9% respectivamente. Se observa ademas que
entre la mayoria de paises existe una disminucion significativa del 10.40% en
promedio de sus flujos comerciales, durante el periodo 2015-2016 segun datos del
Banco Central (2018). A partir de lo anterior, surge la inquietud de que, si estas
perturbaciones en el intercambio comercial con la Unidon Europea se presentan con la
mayoria de sus miembros, o durante la mayor parte del periodo de estudio, existen

fendbmenos que afectan este comercio.

El objeto de estudio se concentra en la inquietud mencionada, debido a que varios
autores consideran que el intercambio fomenta la especializacion de paises,
aplicacién de economias de escala, descomposicién de monopolios nacionales y a su
vez mejora el empleo interno. Ademas, la Union Europea es uno de los destinos mas
importantes de sus exportaciones no petroleras debido a su poblacion de mas de 500
millones de consumidores segun los datos de la Eurostat (2018) y ademas es la region

de mayor poder adquisitivo en el mundo.

Se considera como principal socio comercial al bloque europeo al igual que el pais
norteamericano Estados Unidos y el pais asiatico China, pero durante el periodo 2013-
2017 entre los principales saldos comerciales totales no se encuentra ningun pais
europeo, ¢,como se explica como socio importante de productos no petroleros a la UE
entonces? Por lo tanto, para analizarlo se requiere entender desde la situacion

mundial hasta especificamente el pais Ecuador y los generadores de este hecho.

En la actualidad el comercio internacional a nivel mundial ha sufrido fuertes
cambios y descensos en los ultimos afios debido a trabas hacia la libre circulacion de
mercancias y suministros de servicios, segun Azevédo (2017), el Director General de
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la OMC (Organizacion Mundial del Comercio). De acuerdo a Krugman & Obstfeld
(2010) el intercambio mundial ahora es mas dificil describir debido a nuevos
determinantes de exportaciones cuando anteriormente se definian por su naturaleza
y clima; conflictos comerciales entre el libre comercio y el proteccionismo; y a su vez,
las fuentes de comercio mundial se han vuelto més delicadas, tales como mano de
obray capital (maquinarias y otros tipos de capital), llegan a ser inclusive méas valiosas

que los recursos naturales.

La EAE Business School (2018) define al comercio internacional en su totalidad
como “el intercambio de bienes y servicios entre los paises o0 regiones econoémicas,
es decir que se realizan salidas de mercancia o entradas conocidas como
exportaciones e importaciones, dentro del marco regulatorio de cada pais”. Segun la
OMC (2016) el comercio de mercancias internacional registr6 una fuerte caida en
2009 debido a la crisis econémica, pero logré recuperarse instantdneamente durante
el periodo 2010-2011. A partir del periodo anterior, el comercio mundial consiguio
alcanzar su maximo nivel, pero volvié a disminuir hasta 2014 paulatinamente, hasta
qgue en el periodo 2015 bajé de manera significativa. De igual manera, el examen
estadistico que presento la OMC (2017), a nivel mundial en 2016, el crecimiento del
volumen de exportaciones fue de 1,5% mientras que en 2015 fue de 2,5%, y por el
lado de las importaciones el crecimiento de su volumen en 2015 fue de 3,0% pero

descendieron a 1,2% en 2016.

Asi mismo, dentro del examen estadistico de la OMC (2017), se resalta que el
volumen del comercio mundial de mercancias registré una tasa de crecimiento del
1,3%, es decir la mitad que en 2015 (2,6%) y un valor inferior al 2008 cuando ocurrié
la crisis mundial. A partir de constantes cambios en el comercio mundial la OMC ha
establecido un Indicador de las Perspectivas del Comercio Mundial (WTOI) que tiene
como proposito proporcionar informacion actualizada sobre la direccion del comercio
mundial. El valor de este indicador durante el primer trimestre 2018 fue (101,8),
situandose aun por encima de la tendencia, que es de 100, pero siendo asi un valor
inferior al anterior (102,3), lo que parece mostrar que el comercio contintda creciendo
en el segundo trimestre de 2018, pero a un ritmo mas lento que en el primer trimestre
de acuerdo a los datos de (OMC, 2018Db).



A nivel regional, la participacion de las economias en desarrollo dentro las
exportaciones de bienes aumento6 del 33% a 42% durante periodo 2005-2015 segun
los datos de la OMC (2016). En el caso de la region Latinoamericana a partir de
informacion de la CEPAL (2016), durante el mismo periodo, ha tenido tan solo una
participacion del 6% en las exportaciones mundiales de bienes, diferencidndose de
paises desarrollados como Asia, que durante el mismo periodo aumentaron de
manera considerable su peso en la participacion mundial de comercio del 20% al 26%
y Europa al 45%. El estancamiento de las exportaciones latinoamericanas se ve
reflejado en una estructura exportadora poco diversificada, cuyos envios al exterior se
basan mayormente en recursos naturales utilizados como productos primarios y de
manufacturas extractivas, siendo estas las que contribuyeron a una caida significativa
para criterio de la OMC (2016). La CEPAL (2016) aclara que el comercio regional
actualmente se encuentra en el peor momento desde las ultimas ocho décadas, como

ya fue anticipado en 2015 que ocurriria.

De acuerdo con la (Compaifia Francesa de Seguros para el Comercio Exterior)
COFACE (2016), los paises de la region no supieron aprovechar el auge de las
materias primas y ahora deben enfrentar retos tales como: ingresos gubernamentales
reducidos, precios internacionales competitivos, demanda de productos
manufactureros limitada, falta de infraestructura eficiente y ausencia de acuerdos
comerciales con zonas econémicamente importantes. La mayoria de los precios de
los bienes primarios como azucar, hierro y café han disminuido en el 2018 segun
Giordano, Harris, & Ramos (2013). A partir de lo anterior, Latinoamérica presenta
grandes desafios que afectan su capacidad de competir internacionalmente,
provocando asi, un obstaculo al acceso a mercados globales y desarrollo comercial
frente a los paises desarrollados de acuerdo a la CAF (2005) (Corporacién Andina de
Fomento). De acuerdo con la CEPAL (2018) el comercio con la UE (Unién Europea)
disminuyo de 278.000 millones en 2013 a 265.000 millones en 2014, debido a la caida
de las exportaciones de los principales socios latinoamericanos como Brasil,
Argentina, Chile y Pert. Asi mismo, tomando en cuenta el periodo 2000 el 12% de las
exportaciones latinoamericanas se destinaban al mercado europeo y 14% a

importaciones provenian de aquella, mientras que en 2014 paso6 a representar un



11,1% de exportaciones y 13,6% de importaciones del mismo mercado,

principalmente por el involucramiento de China en el comercio mundial.

Para Acosta, Calfat, & Flores (2006) la infraestructura desempefia un papel
importante al momento de comercializar con otras regiones, debido a que la
disminucién de costos y mejoramiento en calidad de transporte promueve y aumenta
la vialidad a mercados internacionales. Asi mismo, Wheelan (2008) sugiere que un
gobierno debera incentivar la innovacion de productos de tal manera que pueda
diferenciarse de otro pais y a su vez aumentar la competitividad. Un nivel de tramites
altos obstaculiza las actividades manufactureras y en este caso Ecuador segun las
cifras del indice Doing Business del Banco Mundial (2016) el costo de exportar es de
USD 140 posicionandose séptimo por debajo del promedio de América Latina. De
igual manera, importar se convierte en un problema al momento de cumplir con la
documentacion necesaria con 120 horas de duracién siendo octavo en Latino

Ameérica.

Para Pérez Garcia & Arribas Fernandez (2010) el grado de integracion
internacional considera el nUmero de relaciones que se establecen y la dimensién de
estas, y se mide por el volumen de bienes vendidos en mercados internacionales
como los comprados en los mismos. De acuerdo a las relaciones comerciales que
mantiene Ecuador segun el BCE (Banco Central del Ecuador) (2017), la balanza
comercial no petrolera tiene déficits con Alianza Pacifico, Comunidad Andina (CAN),
Mercado Comun del Sur (MERCOSUR), Acuerdo Comercial Asia- Pacifico (APTA) y
La Asociacion Europea de Libre Cambio (EFTA) aunque de manera favorable tiene
una balanza comercial no petrolera superavitaria con la Uniébn Europea y La
Asociacion de Naciones del Sureste Asiatico (Asean). Lo anterior se debe a la
dimensién en la relacion comercial que mantiene con este bloque geoecondmico,
llamado Union Europea, que cuenta con mas de 500 millones de consumidores dentro
28 paises europeos que lo conforman, convirtiéndolo en el principal destino de los
productos no petroleros segun por el Banco Central del Ecuador (2017). Asi mismo,
como existen oportunidades existen amenazas, tomando en cuenta que la relacion
entre Ecuador y la Unidn Europea ha sufrido una decadencia debido a que sus

exportaciones aumentaron en periodo 2016-2017 un 13%, mientras que sus

8



importaciones un 22% causando una variacion negativa del 1%. A pesar de haber
entrado en vigor el Acuerdo con Union Europea en 2017, las variaciones de saldos
muestran un deterioro de las balanzas comerciales con la mayoria de los paises que

conforman este bloque geoeconoémico (Banco Central de Ecuador, 2018).

Asi mismo, refiriéndose a los acuerdos comerciales que mantiene Ecuador, en
julio 2014 se finalizaron las negociaciones con la Unidn Europea mientras que
Colombia y Peru ya mantenian un acuerdo similar desde 2012 segun la CEPAL
(2015). En la actualidad son 13 los acuerdos que tiene Ecuador, segun la informacion
del Ministerio de Comercio Exterior (2018), situandose como el sexto pais de los diez
gue conforman América del Sur con mayor cantidad de acuerdos. “La razon de ser de
los diversos tratados y acuerdos comerciales y de inversion es facilitar el comercio,
que, a su vez, coadyuva a reducir los costos de las empresas extranjeras que se
centran en la produccién para la exportacion” sefialan Gomez, Jiménez, & Paniagua
(2018). Asi mismo, Venables (2003) concluye que la integracion incrementa por medio
de tratados y esto puede aumentar los beneficios y reducir los costos de manufacturas
a través de mayor demanda de diferentes mercados; ademas indica que paises de
ingresos bajos estan mejor posicionados por la integracion con paises de ingresos
altos debido a que estos con bajo nivel de ingreso pueden exportar a los de niveles
mas altos para aumentar el intercambio. Por tal razéon, el (Fondo Monetario
Internacional) FMI (2001) considera que una falta de integracion a la econémica
mundial podria impedir el crecimiento econémico, el desarrollo y la disminucion la

pobreza a nivel nacional.

Segun los datos estadisticos de la (CEPAL, 2015) en 2013, la participacion del
comercio exterior de bienes importados desde la Union Europea a Ecuador fue del
12% mientras que la participacion de paises vecinos como Colombia y Pera fue del
16% en ambos. Asi mismo, la participacion de bienes exportados al mercado europeo
fue del 11%, por debajo del promedio de América Latina y el Caribe estando Ecuador
en el puesto noveno de los diez paises en América del Sur. Tomando en cuenta los
mismos tres paises, Ecuador es el que menos cantidad de productos exportd a la
Union Europea en 2013 con un total de 843 mientras que Colombia exporta 1370 y

Peru 1585 productos.



A partir de lo anterior y las resefias de la (CEPAL, 2015), Ecuador tiene concentrado
el 69,1% de las exportaciones totales del 2013 en cinco productos principales tales
como: bananas frescas 0 secas; atin en conserva; camarones Yy langostinos
congelados; aceites crudos de petroleos o mineral bituminoso; camarones y
langostinos congelados en agua fria, siendo el pais que menor diversificacion
comparado con Brasil (34,5), Argentina (56,3), México (50,3), Uruguay (58,8) y Bolivia
(66,7).

En otro escenario, el diario (Expreso, 2017) refiriéndose al informe de la Servicio
Nacional de Aduana del Ecuador (SENAE) demuestra que Ecuador esta perdiendo
competitividad frente a vecinos como Colombia y Peru. Tal es el caso que, durante el
2016, las exportaciones no petroleras del Ecuador se enviaron aproximadamente
9.857 km hacia 156 paises en promedio; mientras que a Colombia se trasladaron en
promedio 9.541 km y con destino a 183 paises. Por lo que el informe del (Expreso,
2017) concluye que: “a mayor distancia entre dos paises, mayor sera el costo de
traslado, y por ende mas caros seran los productos que se transan”, ademas muestra
a Perl como mas competitivo con una ventaja en promedio de 10.101 km de recorrido
a 168 naciones.

Ante la situacion comercial actual del pais generado por los problemas internos
tales como un nivel de intercambio decadente, falta de desarrollo comercial y ausencia
de relaciones comerciales oportunas se buscan iniciativas de caracter nacional para
presentar propuestas que permitan mejorar estas dificultades con la Union Europea a
través de un andlisis de factores que influyen en los flujos comerciales. En otras
palabras, las observaciones planteadas promoverian un modelo de politica que

dinamice el comercio exterior del pais.

Por tal razon, es interés del presente estudio obtener respuesta a la siguiente

interrogante:

¢, Cuales son las principales variables que inciden en el intercambio comercial entre

Ecuador y la Unién Europea durante el periodo 2013-2017?
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1.2 Objetivos
1.2.1 Objetivo general

Analizar las principales variables que inciden en el intercambio comercial entre

Ecuador y la Unién Europea durante el periodo 2013-2017.
1.2.2 Obijetivos especificos

* Revisar los aspectos tedricos relacionados con los flujos comerciales y sus
factores influyentes.

» Explicar las relaciones comerciales de Ecuador con el resto del mundo.

« Examinar las relaciones comerciales de los paises de la Union Europea.

* Analizar la relacién de las variables que explican los flujos comerciales entre
Ecuador y la Union Europea.

* Proponer acciones que tiendan a mejorar el nivel de intercambio y desarrollo

comercial entre Ecuador y la Unién Europea.
1.3 Justificaciéon

Ecuador ha sido uno de los paises latinoamericanos que ha incursionado en el
comercio internacional frente a grandes potencias mundiales, quedandose muy por
debajo en términos de volumen de comercio a la hora de competir con otros paises
interregional e intrarregionalmente, presentando grandes desigualdades y que, ante
la falta de medidas necesarias y eficientes, propuestas innovadoras impulsarian el

bajo nivel de intercambio y desarrollo comercial que Ecuador presenta.

El presente trabajo de investigacidbn es importante econémicamente porque de
acuerdo con las cifras oficiales del BCE se ha experimentado una mejora en los flujos
comerciales con este bloque geoecondémico, pero no como se esperaba. Es de suma
importancia analizar las variables que inciden en el intercambio comercial entre
Ecuador y la Union Europea con la finalidad de demostrar empiricamente la falta de
resultados positivos de las politicas comerciales que se han aplicado. A pesar de que
estas politicas no han dado los frutos esperados, se deben proponer aquellas

acciones que generen un mayor beneficio en los flujos comerciales y ademas
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refuercen el desarrollo comercial, permitiendo mejorar el nivel de produccién en el

pais.

En el aspecto social tiene suma relevancia debido a que, al mejorar lo flujos
comerciales, manteniendo el resto de las variables constantes, las empresas que
ofrecen principales bienes y servicios tranzados con la Unién Europea necesitaran
contratar una mayor cantidad de mano de obra mejorando el nivel de empleo y por
ende el nivel de vida de la poblacion. Ademas, mejoraria la situacion de las

comunidades productoras que exportan productos patrimoniales.

Dentro del ambito académico, el estudio de los flujos comerciales nos permite
conocer los factores determinantes para el comercio entre Ecuador y el mundo, lo cual
permite tener acceso por parte de los estudiantes a un material que expligue como ha
sido la evolucion de estos flujos en la Ultima década y ademas para realizar un analisis
mas profundo sobre algun sector especifico de la economia en el intercambio

comercial entre Ecuador y la Unién Europea u otros bloques.

En lo metodoldgico este trabajo de investigacion permite referenciar a futuros
estudios cientificos en los cuales se apliquen teorias de comercio internacional,
llevados a la realidad ecuatoriana, fomentando a su vez la definicion de nuevas

variables que inciden en la integracion de Ecuador en el comercio mundial.

Finalmente, como profesionales contribuye a mejorar la capacidad de interpretar y
analizar datos y resultados dentro de un modelo, a través del uso de herramientas
especializadas que forman parte de otras ramas de la economia, facilitando la
capacidad de asesorar en temas relacionados. También es importante destacar que
despertara el interés de los expertos para amplificar y mejorar el analisis del comercio
ecuatoriano actual, con la finalidad de proponer mejores acciones que puedan ser

aplicadas en la vida cotidiana.
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1.4 Hipdtesis

HO: Los factores determinantes del modelo gravitacional del comercio no influyen
de forma significativa en los flujos comerciales entre Ecuador y la Union Europea entre
2013-2017.

H1: Los factores determinantes del modelo gravitacional del comercio no influyen
de forma significativa en los flujos comerciales entre Ecuador y la Union Europea entre
2013-2017.

1.5 Supuestos

El principal supuesto se refiere a que los flujos comerciales son causados por el
ingreso y distancia entre paises. También se asume que es una funcién log-log, por
lo que los parametros representan la elasticidad del flujo comercial con respecto a las
variables explicativas. El ultimo supuesto consiste en que los costos comerciales son
simétricos en todos los pares del mismo pais; es decir, que son constantes en el

tiempo.
1.6 Limitaciéon del estudio

Debido a la falta de informacion estructurada por cada pais dentro de la Union
Europea en la base del Banco Central del Ecuador, durante los periodos anteriores al
2013, la muestra se la considera a partir del mismo periodo hasta el 2017, mismo que

contiene datos anuales completos.
1.7 Delimitacion del estudio

Las delimitaciones del trabajo estan determinadas por factor geogréfico; entre
Ecuador y 28 paises que conforman la Unién Europea debido a que son los bloques
a analizar en el presente trabajo; y por factor tiempo en el periodo 2013-2017. Por
altimo; no se consideran variables tales como idioma, religion o cultura debido a la

homogeneidad en la mayoria de los paises europeos.
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CAPITULO 2

2 Marco Teorico

2.1 Fundamentacion Teobrica

Para este trabajo de investigacion es importante establecer que existe un sin
namero de teorias sobre la economia internacional que aportan a la explicacion de los
flujos comerciales entre dos 0 mas paises, con el uso de variables similares a las del

modelo gravitacional.

La mayorias de las teorias coinciden en muchos factores que explican los flujos
comerciales entre paises al momento de analizar las diferencias que existe entre ellos,
sin importar de la escuela de pensamiento de la cual provienen, como el tamafo de
su produccion, en que se especializa cada pais segun sus factores de produccion y

otros factores mas Rosero & Feijoo (2011).
2.1.1 Ventaja Absoluta

Adam Smith es considerado el padre de la economia, ya que convirti6 a las
relaciones de intercambio entre individuos en el mercado en una ciencia, con
conceptos fundamentales: como el liberalismo econdmico que contrarrestaba el
paradigma mercantilista, su linea de pensamiento proclamaba la no intervencion del
estado, la misma que plasmo en su mas famosa obra la riqueza de las naciones
Accensi (2016). A finales del siglo XVII fue establecida la ley de las ventajas absolutas,

donde dice los beneficios que los paises tendrian si comercializan entre si.

La teoria de la ventaja absoluta plantea que un pais obtendria una ventaja sobre
otro pais en el momento en que produzca un bien necesitando menos cantidad de
recursos, medidos en términos de trabajo, para ser producido que el otro pais segun
Veletanga (2018) . A partir de lo anterior expresado, introduciendo la teoria del valor
del trabajo se define que un pais exportara aquel bien en el que tenga una ventaja
absoluta, y a su vez un pais importara aquellos bienes en los que exista una
desventaja absoluta de costes en comparacion con otro pais para Blanco (2016). La

ventaja absoluta conduce a la especificacion en la produccion de un bien donde un
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pais use menos recursos de trabajo para su elaboracién, es decir que, dos paises se
benefician mutuamente a través del intercambio, ademas Smith considera que la
intervencion estatal debe ser minima porque el mercado se regula solo y el bienestar
de los paises se asegura cuando hay un numero mayor de beneficiados a nivel

individual segun De la hoz Correa (2013).

Tabla 1.

Ejemplo teoria de ventaja absoluta - horas de trabajo requeridas por producto
Paises Banano Maiz
Estados Unidos 5 4
Inglaterra 6 3

Adaptado de: Krugman, P. R., & Obstfeld, M. (2010). Economia internacional teoria
y politica.

Después de lo anteriormente expuesto, para entender en que consiste la ventaja
absoluta se plantea un ejemplo de dos paises desarrollados que comercializan entre
si, Estados Unidos e Inglaterra con dos bienes alimentos y tela, en el caso de Estados
Unidos necesita 5 unidades de trabajo para producir banano y 4 para producir maiz,
mientras que Inglaterra requiere 6 horas de trabajo para producir banano y 3 para
producir maiz (ver Tabla 1). En funcion de lo anterior, Estados Unidos resulta ser mas
eficiente con una ventaja absoluta en la produccidon de banano, pero Inglaterra tiene
una ventaja absoluta en la produccion de maiz. Si en el comercio internacional se
tomara en cuenta la teoria de Smith y se cumple la proposicion de que Estados Unidos
tiene ventaja absoluta en los dos bienes, se concluye que el mismo debera producir
ambos e Inglaterra no debe producir ninguno de los dos bienes segun se muestra en
Principales teorias sobre comercio internacional (2010) . A pesar de que esta teoria
tiene sus posteriores criticas por otros autores entre ellos, Ricardo, por no plasmar la
realidad debido los casos especificos en los cuales la ventaja absoluta no tenia
aplicacion empirica y por ende no podia darse el intercambio, aun asi, es considerada
como pilar tedrico para la formulacidbn de teoremas posteriores para explicar el

comercio internacional.
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2.1.2 Ventaja Comparativa

En consecuencia de la ventaja absoluta varios autores criticaron sus fundamentos
tedricos, uno de ellos fue Ricardo en el siglo XIX que toma la ventaja absoluta como
base y explicar que puede darse un intercambio aun que un pais no tenga una ventaja
absoluta en la produccidén en ningun bien, si los costes relativos son diferentes es
posible un comercio beneficioso para ambos paises para Blanco (2016). Por
consiguiente, los beneficios de un pais también se incrementan cuando el pais tiene
una ventaja absoluta en los dos bienes porque es posible un intercambio beneficioso
de acuerdo con De la hoz (2013), todas estas ideas expuestas es lo que se conoce

como la teoria de la ventaja comparativa de David Ricardo.

A continuacion, Ricardo se refiere que un pais tiene una ventaja comparativa
cuando el coste de oportunidad de producir un bien con respecto a otro bien es menor
en ese pais. Entonces un coste de oportunidad no es mas que dejar de producir un
bien para especializarse en la produccion de otro como indica Krugman & Obstfeld,
(2010). Estados Unidos para producir una tonelada de queso requiere dos horas de
trabajo y para producir vino necesita 3 horas de trabajo, mientras que en Espafa
producir una tonelada del bien queso se requieren 6 horas de trabajo y para producir
vino se necesitan 2 horas de trabajo (ver Tabla 2).

Tabla 2.

Ejemplo teoria de ventaja comparativa - horas de trabajo requeridas por producto
Pais Queso Vino Queso/Vino Vino/Queso
Estados Unidos 2 3 0,6 15
Espafia 6 4 1.5 0,6

Adaptado de: Krugman, P. R., & Obstfeld, M. (2010). Economia internacional teoria
y politica.

En la tabla No.2 nos muestra un ejemplo donde Estados Unidos tiene una ventaja
absoluta en la produccion de ambos vienes porque tiene menores costes de
produccion. Bajo la teoria de David Ricardo, los dos paises se beneficiarian
mutuamente si Estados Unidos exporta queso a Espafay si Espafia produce y exporta
gueso a Estados Unidos, siempre y cuando se establezca un precio relativo para
ambos bienes que sea intermedio del bien que prevalece en cada pais segun Rosero
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& Feijoo (2011). De acuerdo con Blanco (2016) la ley de la ventaja comparativa puede
ser explicada en términos de la teoria del coste oportunidad como lo hace Krugman &
Obstfeld (2010) que establece una reformulacion de la teoria de la ventaja
comparativa en el aspecto microeconomico, esta teoria dice que el coste de
oportunidad de un bien es la cantidad de un segundo bien que debe sacrificarse para
producir intensivamente una unidad adicional del primer bien, por lo que un pais
deberad especializarse en la produccion de un bien donde tenga una ventaja

comparativa maximizando sus ganancias.

Ricardo ademas plantea dos teorias sobre el comercio internacional, entre ellas
esta la determinacion de los precios que se produce en el ambiente local del pais
tomando como pilar y fundamento a la teoria del valor trabajo, y la segunda en el
contexto internacional Ricardo considera que los precios no se forman porque el factor

trabajo no es movible entre naciones de acuerdo con Leandro (2015).

A patrtir de lo anteriormente dicho, se observa la ventaja comparativa que tiene la
Union Europea con respecto a Ecuador en eficiencia de produccion en productos
manufactureros y mientras que Ecuador se encuentra beneficiado con una ventaja
comparativa en la produccion de sus materias primas. A pesar de no ser un modelo
practico en la realidad, es de suma importancia conocer desde donde parten los
autores que establecen las teorias que estudian los flujos comerciales dentro del

comercio.
2.1.3 Modelo de factores especificos

El modelo de factores especificos propuesto por Paul Samuelson, premio nobel
economia en 1970, a diferencia de Smith y Ricardo que tan solo reconocen un solo
factor de produccion el trabajo, este modelo agrega la tierra y el capital como factores
productivos adicionales segun Ramales (2018). Este nuevo modelo considera que el
trabajo es el Unico factor movil mientras que los otros son factores especificos que se

utilizan en un sector de produccién concretamente.

La teoria de factores especificos ademas plantea especificamente el caso en que

hubiere un aumento en el precio de un bien, los duefios que emplean el factor de
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produccion de ese bien obtendran mejores beneficios. En conclusién esta teoria
permite comprender de manera mas clara la distribucion de las ganancias pero no
para hablar del patron del comercio de forma precisa segun Krugman & Obstfeld
(2010).

Dentro de los supuestos del modelo estan los siguientes:

» Dos bienes: manufacturas y alimentos

= Tres factores de produccion

e Tierra
« Capital
e Trabajo

» Los factores son especificos para cada sector tierra para alimentos y capital
para manufacturas, el trabajo es el Gnico factor movil

» Rendimientos decrecientes

= Alimentos Qa (La, T)

= Manufacturas Qm (Lm, k)

Al igual que en la teoria de las ventajas comparativas la frontera de posibilidades
de produccién debe ser igual al nUmero de factores especificos, este modelo parte
como premisa que cuando un pais se abre al comercio internacional no todos los
sectores resultan beneficiados, los exportadores son beneficiados pero el mercado
nacional compite contra las importaciones Krugman & Obstfeld (2010). Debido a que
dentro del modelo de factores especificos, existe una movilidad entre industrias pero
los demas factores son fijos en el corto plazo, segun Anchorena (2009) menciona que
“en el modelo de los factores especificos, los perdedores deberian ser los duefios del
factor capital, mientras que los trabajadores empleados por el sector de ocupacién de
alimentos” (p. 5). Dando a concluir que el comercio internacional se explica por la

dotacion de los factores que tiene cada sector.

Mientras mas unidades de trabajo se asignen a una cantidad de capital fijo, la
produccion total crecera en menor cuantia porque cada trabajador adicional tendra
menos capital de trabajo para aportar a la produccién global Krugman & Obstfeld
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(2010) . De tal manera que para que exista una asignacion optima de trabajo se debe
contratar trabajadores hasta que su cumpla esta condicion:

PmgA (Pa) =W

PmIA (Pm)=W

El PML indica la cantidad adicional que se obtiene por contratar un trabajador
adicional, cuando el IM = CM la empresa maximiza sus beneficios y hasta ese punto
solo se pueden contratar trabajadores, en el mismo sentido si el IM derivado de esa
contratacion adicional es igual al Cmg es lo mismo que el W salario de acuerdo con
Ramales (2018). Segun el ejemplo se analiza los cambios en los precios relativos de
manufactura y alimentos sobre la asignacion del trabajo, la cantidad de trabajadores
contratados tiene una relacion inversa con el Salario w, si los precios del salario
aumentan en ambos sectores en la misma proporcion habra un equilibrio las empresas
estaran incentivadas porque pueden cobrar mas, pero en este caso la asignacion de
trabajo no aumenta. En el caso Il, si hay un aumento en el salario en el sector
manufactura la cantidad de La disminuye porque muchos van a estar interesados en
el sector manufactura porque paga un salario mayor se dinamiza el sector alimentos.
En el caso Il si hay un aumento en el precio Pa este sector se dinamiza aumentando

la demanda de trabajo La y hay un cambio en la asignacion de trabajo.

Para este ambito, el caso de un cambio en el precio relativo de los bienes favorece o
perjudica al factor de la industria que es intensiva 0 no es intensiva en el factor cuya
dotacion factorial relativa aumento, esta teoria puede sustentarse aunque los factores

productivos no sean homogéneos intersectorialmente segin Garcia (1998).

Esta teoria llevada a la realidad es importante porque nos muestra que Ecuador
tiene sectores con factores productivos que se desempefian mejor en producir bienes
primarios de consumo 0 materias primas en su mayoria, mientras que la Union
Europea posee sectores dotados de factores productivos que se especializan en
producir mayormente bienes elaborados. Samuelson explica de mejor forma como
funcionan los sectores productivos que las teorias clasicas, ademas habla como

funciona la asignacion optima del trabajo para los sectores productivos.
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2.1.4 Modelo de Heckscher-Ohlin

La teoria propuesta por los autores Eli Heckscher y Bertil Ohlin en 1919 que luego
fue modificada en 1933, determina las causas del comercio internacional debido a que
la teoria de la ventaja comparativa no explicaba en su totalidad el intercambio. Las
deficiencias de la ventaja comparativa surgia en el momento en que diferian los
precios relativos entre paises y tomaba en cuenta simplemente el trabajo como factor
de produccidn; que la dotacién factorial es una de las causas de las diferencias de los
precios competitivos y del intercambio comercial Blanco (2016) pero en la realidad
durante el intercambio no todos los sectores resultan beneficiados por lo que existen
guienes ven disminuir su bienestar. De acuerdo con Caviedes & Arroyave (2011) da a
conocer su punto de vista del modelo: “el teorema de Hecksher-Ohlin surge para dar
respuesta a dichos fendmenos y se perfila como un modelo con predicciones mas

realistas sobre el comercio entre paises” (p. 6)

Dentro de las criticas a modelos anteriores, este modelo Krugman & Obstfeld

(2010) trata de teorizar la realidad de mejor manera y plantea supuestos:

* Dos factores: textil y alimentos
* No existen factores de produccién especificos
» Latecnologia entre paises es igual
» Los factores tienen un coste
o Trabajo (Salario w)
o Tierra (Rentar)
* Laindustria textil es intensiva en el factor trabajo

+ La industria de alimentos es intensiva en el factor tierra

Es decir, un aumento en w afectara mas a la industria textil que la de alimentos, y
asi mismo si el precio del textil es mayor que el precio de alimentos se dinamiza la
industria textil. A partir de que un sector crece mas que el otro, esta economia debe
abrirse al comercio internacional y exportar parte de su produccion dado que
aumentan los precios relativos de textil con respecto a alimentos y por lo tanto esta

economia posee abundante trabajo y poca tierra segun Krugman & Obstfeld (2010).
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Ecuador tiene ciertas dotaciones dentro de sus factores de produccion y de igual
manera la Union Europea, por lo que seria de gran utilidad analizar qué sectores son
los mas eficientes dentro de la produccion y conocer el segmento de especializacion

debera dedicarse cada uno de estos blogues y asi mejorar el intercambio comercial.

Sobre las consideraciones anteriores, la ventaja comparativa y los patrones de
comercio se determinan en base a la dotaciones de recursos que tiene cada nacion,
de esta forma se espera que el pais que sean abundantes en tierra sean exportadores
de alimentos y que el pais que sea abundante en mano de obra exporte telas Caviedes
& Arroyave (2011). Dicho de otra manera, un pais debera especializarse en producir
en aguel bien donde sean intensivos en el uso de factores de produccidn que sean
abundantes mientras que debe importar aquel bien en el que sean intensivos en el

uso de aquellos factores de produccion que sean escasos Carbaugh (2009).
2.1.5 Teoria de la disponibilidad

De acuerdo con la teoria planteada por Kravis en 1956 un pais importaria los bienes
cuya produccion es incapaz de realizarse debido a una oferta rigida, y ademas el pais
exportaria los bienes en los cuales tenga una producciébn dominante, y
sobreproduccion que excede la demanda local por lo que la disponibilidad se basa en
los recursos naturales o insumos que existen dentro de cada sector Gonzalez (2016).
Ante lo anterior quiere decir que si la oferta es inelastica los costos de producir seran
demasiado elevados, por el contrario, si la oferta es elastica sobrepasara las
necesidades locales.

Dentro del modelo se establece que el origen del intercambio comercial
internacional se da por las diferencias, que existen en los paises socios por sus
recursos abundantes o0 escasos para producir en conjunto con la innovacion
tecnoldgica De la hoz (2013). De este modo se explica la estructura de los flujos
comerciales haciendo una comparacion entre las elasticidades de las ofertas locales
y del exterior de los bienes. A pesar de todo lo indicado, esta teoria no logra explicar
los aumentos del comercio con paises que tienen caracteristicas similares segun
Barba, Leon, Lora, & Sanchez (2008).
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Dentro del Ecuador existen sectores de la produccién gque tienen una oferta rigida
por sus altos costos de produccién como el sector automotriz, y bienes como autos
gue provienen de este sector que son de suma importancia para el pais. Asi mismo la
Union Europea tiene una produccion de ciertos bienes primarios con altos costos de
produccion. Entre estos dos bloques existe disponibilidad de recursos que suplen las
carencias de ambas partes y que a pesar de sus costos elevados seguiran siendo

productos elasticos.
2.1.6 Teoria de la demanda representativa

La teoria establecida por Linder en 1961 pone en observacién los ingresos y
preferencias de los paises que realizan un alto intercambio comercial, ademés explica
que la ventaja comparativa viene dada por el impacto de la demanda interna del bien
exportado de acuerdo con Aslin, Lizcano, Rojar, & Marin (2009). Por ende, un bien es
candidato a ser exportado si anteriormente ha tenido una fuerte cantidad demandada

dentro del pais productor.

Asi mismo, el bien exportado es derivado de la estructura de la produccion interna
y el nivel de renta per cépita, siendo estos los que deben ajustarse a la preferencia de
la mayoria de la poblacion. Por otra parte, las importaciones se acomodan a las
diferencias entre las necesidades y preferencias de la minoria de la poblacion segun
Lavados (1977).

El razonamiento que corrobora esta teoria de forma sintetizada es el siguiente:

« No hay mucha probabilidad que un empresario quiera satisfacer una
necesidad que no exista 0 sea escasa en su pais.

e Si la necesidad es captada resulta ser bastante complicado pensar en el
producto correcto para satisfacer esa necesidad.

* Y si existe la posibilidad de ofrecer un producto adecuado, aun asi, tendria
pocas probabilidades de adaptarse sin incurrir en costos muy altos, lo que lo

hace no competitivo con la produccion interna del otro pais.
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La teoria también plantea que el origen de la calidad de los bienes y servicios de
una economia dependen de la renta per cépita y nivel general de vida, por lo que un
producto solo puede ser exportado a un pais con un nivel de vida similar
contradiciendo al modelo de Heckcher-Ohlin segun establece Aslin et al. (2009).
Linder también aporta con una teoria que explica el comercio internacional actual entre
paises industrializados, considerando que mientras las empresas logren pasar los
limites nacionales con mayor apertura comercial existira una mayor probabilidad de
aprovechar las economias de escala y otros beneficios provienen de los altos
volimenes de ventas. Es por esto que se busca, al momento de comercializar, paises
cuyos niveles de ingreso medio sean igual o superior a los del pais exportador,

diversificando los mercados de acuerdo con Lavados (1977) .

Con lo dicho anteriormente, el bloque geoecondémico llamado Uni6on Europea
resulta ser un candidato preciso para el intercambio comercial con Ecuador por el
poder adquisitivo elevado de la poblacion. Ademas, debido al nimero de poblados se
puede analizar la demanda interna insatisfecha dentro de los miembros de tal manera

gue se focalice a mercados no explotados y proceder a realizar economias de escala.
2.1.7 Teoria del desfase tecnoldgico

La teoria fundada por el economista Posner en 1961 que indica que un pais exporta
el bien en el cual tiene una ventaja tecnoldgica en su produccion, es decir si esta
innovacion es conocida en el exterior del pais, la fuente de la ventaja comparativa
desaparece, pero surgen nuevas innovaciones, lo que se convertiria en una
motivacion para el intercambio. Segun considera Bajo (2018) el flujo comercial de un
producto se debe a su desarrollo por un pais que tiene la tecnologia necesaria para
producirlo, esta ventaja debe ser aprovechada antes que el resto de paises sean
capaces de desarrollar productos usando la misma tecnologia en un futuro. Asi mismo
dependiendo de las dindmicas de las economias el desfase tecnologico tendra una

mayor o menor duracion de acuerdo con Taboada (2018).

A diferencia del modelo de Heckscher-Ohlin supone que los bienes y los procesos
de produccion de las economias desarrolladas se van transformando en el tiempo y
mientras que los paises no desarrollados no poseen esta capacidad. En este sentido,
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estas diferencias en el avance de la tecnologia dan ventajas comparativas entre los
paises que comercializan a nivel internacional, los paises que tienen un mayor numero
u oportunidades de desarrollar procesos de innovacion disponen de ventajas en la
produccion de bienes de forma mas intensiva y los exportaran segun los autores Barba
et al. (2008). Los paises que tengan mayores conocimientos tendrdn una mejor
oportunidad de desarrollar procesos de innovacion, permitiendo un factor tecnolégico
mas eficiente. Siendo este factor una herramienta que puede ser traspasada entre
sectores que no se transmite de forma automatica debido a que tiene una restriccion
para la libre disposicion y ademas esta difusion depende de las capacidades de cada
economia provocando un desfase tecnolédgico segun el autor Taboada (2018).

En ese sentido para Gonzalez (2016) dice que el comercio se origina mientras el
avance tecnoldgico sufra un retardo en su imitacién en otros paises, porque esto hara
surgir nuevas innovaciones asegurando la continuacién del comercio interindustrial.
Ecuador actualmente no tiene ventajas tecnolégicas en la produccion de muchos
bienes con respecto al blogue regional de la Union Europea, debido a algunos factores
como la falta de conocimiento e infraestructura que juegan un papel fundamental para
especializarse en productos con nuevas innovaciones, motivando el intercambio

comercial con la Unién Europea.
2.1.8 Teoria del ciclo del producto

La teoria indica que el desarrollo tecnoldgico de un pais es fuente de una ventaja
comparativa en la produccion de un bien con respecto a otro pais, mientras dichos
avances no se propaguen internacionalmente se mantendra. Se establece que son
tres fases de vida del producto las cuales tendran incidencia en la localizacion
internacion de su produccion segun los autores Barba et al. (2008). Raymond Vernon
en 1996 planted la teoria en la cual explica ciertos temas entre esos la paradoja de
Leontief, dando a entender que la competitividad internacional para toda industria no
es constante a lo largo del tiempo segun establece Emaldi (2018), el ciclo del producto

comprende cuatro fases:

e Introduccién

+ Crecimiento
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« Madurez

+ Declive

En la fase de introduccion el producto debe ser innovador, para Emaldi (2018) : “la
innovacion se debe a nuevos deseos generados por un mayor poder adquisitivo o por
innovaciones técnicas que producen bienes con menor proporcién de trabajo con su
elaboracion” (p. 215), lo que conlleva a que el producto se situé cerca del mercado ya
que los costes laborales no son el factor primordial en el asentamiento de la
produccion. Este es un periodo que se identifica por su rentabilidad negativa, donde
se debe invertir en publicidad y distribucidn el objetivo principal es expandir el mercado
segun el autor Godas (2006).

En la fase de crecimiento el producto es mas conocido e innovador y su produccion
aumenta a ser comprando en grandes cantidades como se esperaba por los
consumidores, los clientes exteriores se cubren mediante exportaciones Emaldi
(2018). Luego pasa a la fase de madurez donde hay un crecimiento de la demanda
en paises industriales, incremento de la produccion, aparicion de la competencia,
estabilizacion de la demanda, y la mas importante es trasladar la produccién a paises
en desarrollo con bajos costes de produccion para compensar los costes de transporte

y este pais es suministrado via importaciones segun los autores Barba et al. (2008).

En la fase de declive las ventas disminuyen y los beneficios son casi extintos, la
produccion se concentra en muy pocas empresas, ofreciendo una baja gama de
productos haciendo que la industria se reduzca segun establece Godas (2006). El
producto se mantendra una muy pequefia demanda en el pais de origen que se cubre
con nuestras importaciones, este modelo plantea que el pais que inicialmente era
exportador se vuelve importador por la busqueda de mano de obra no cualificado y de

bajo coste para seguir con la produccién De la hoz (2013).

Con lo anteriormente dicho, Ecuador tiene muy poco desarrollo tecnolégico y sus
costos de producir un bien no son muy atractivos para paises del exterior. Ademas, el
bloque de la Union Europea en la gran mayoria de los paises que lo conforman aplican

esta teoria en la realidad, debido a que la mayoria de sus productos son hechos en
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china a base de costos de mano de obra barato, y exportados al pais de origen que

contrata la mano de obra, volviéndose el pais exportador en un pais importador.
2.1.9 Teoria de bienes homogéneos y diferenciados

Actualmente la mayoria del comercio internacional estd dentro de un marco de
competencia imperfecta, donde el comercio con bienes homogéneos es menos
probable. Segun De Cicco (2010): “Un grupo de bienes es funcionalmente homogéneo
cuando los productos son perfectamente sustituibles y por lo tanto el consumidor no
puede diferenciarlos” (p. 31), por lo que no existe un comercio de dos vias en este tipo
de productos. Con la idea anterior, se debe suponer que para explicar el comercio
intraindustrial entre paises se asume que existe la diferenciacién de productos, la
produccion de los bienes diferenciados se basa en la economias de escala ya que
estan sujetos a costes fijos de produccion, pero al ser diferenciados se puede fijar

precios por encima de los precios en el mercado Iranzo Sancho (2010).

Segun Rosero & Feijoo (2011) estas son las razones por las que el comercio de

bienes homogéneos es justificado:

1. Cuando un pais tiene abundancia de trabajo esta situado cerca de otro pais
en importantes rutas comerciales que le de ventaja comparativa y el segundo
pais tomara el papel como punto de trasbordo.

Este comercio se da por temporadas, como productos obtenidos de la pesca.

3. Altos costes de transporte pueden generar un comercio con fronteras, ya que
resulta mas barato importar un producto de un pais que estd mas cerca.

4. Politicas del gobierno como subvenciones a las exportaciones de ciertos

productos.

En el trabajo realizado por los autores Fontagné, Freudenberg, & Gaulier (2005)
muestran un analisis de los factores determinantes de la proporcion de tipos de
comercio en el comercio bilateral entre la UE y 12 paises miembros, con una base de
datos de 14 industrias y 11 paises que cubren el periodo 1980-94, se confirma la
interpretacion tedrica sugerida por Falvey, que las diferencias en el ingreso per capita

(distancia econ6mica aproximada), asi como diferencia en tamafios econémicos (lo
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gue indica el potencial de las economias de escala para realizarse) ambos promueven

la especializacion de los paises en cualidades o en industrias.

Por dltimo, pero no menos importante, el tipo de diferenciacion de producto
proporciona utiles informacion sobre el impacto de la volatilidad del tipo de cambio en
los flujos comerciales. Mientras que la literatura sigue siendo poco concluyente en
cuanto al impacto de la volatilidad del tipo de cambio en el comercio volumenes, los
datos desagregados apuntan a un impacto muy diferenciado industrias y productos.

La razon de esto radica en las estructuras de mercado subyacentes.

Broda & Romalis en su estudio 2003 muestran que la volatilidad del tipo de cambio
esta afectando el comercio de productos diferente segun su grado de diferenciacion.
Los productos homogéneos son menos afectados por la volatilidad del tipo de cambio
que los productos mas altamente diferenciados. Por consiguiente, la volatilidad del
tipo de cambio deberia aumentar la participacion del comercio entre las industrias en

el comercio total, perjudicando el comercio intraindustrial.

Segun Bajo Rubio (2018) lo que caracteriza el comercio intraindustrial es la
existencia de productos diferenciados que conforman gran parte del volumen
comercial entre paises desarrollados con una misma industria, explicado por los
costes de ajuste que se producen ya que una mayor especializacion intraindustrial no

tiene variaciones en la estructura productiva.

El comercio con tipo de bienes homogéneos en Ecuador se da por épocas, como
se muestra en la realidad muchas empresas compiten con los mismos productos
resultado de la pesca, agricultura y otros sectores, siendo un pais importador en gran
porcentaje este tipo de productos representan la gran mayoria de las exportaciones
no petroleras. A diferencia de la Unién Europea que tiene una gran diferenciacion de

productos en los bienes comercializados en el mundo.
2.1.10 Modelo de gravedad simple

A partir de formulacion de politicas econdmicas liberales, aperturas de mercado

mayores y tratados comerciales preferenciales; se observa mayor promocion del libre
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mercado con un aumento del comercio internacional y la produccion total de los
paises. Una de las herramientas empiricas para analizar los flujos comerciales son los
modelos gravitacionales que permiten estimar el posible valor de intercambio de
bienes y servicios entre dos 0 mas paises, e identificar otras variables que tienen
impacto en el comercio internacional Solis (2016). Esto se da por el proceso de
globalizacion que ha tenido grandes avances a nivel mundial, y por lo tanto los paises
tienen que mejorar sus niveles de competitividad para obtener una mayor apertura

comercial.

Para Solis (2016) :

“Los modelos de gravedad fueron introducidos al campo econémico
por Tinbergen, tomando como base los principios fisicos de la Ley de
Gravitacion Universal de Newton. Dicha Ley se basa en que la fuerza
de atraccion entre dos cuerpos (F) es directamente proporcional al
tamafo de sus masas (m) e inversamente proporcional a la distancia

entre las mismas” (p. 7).

En otras palabras, la relacion comercial de los paises debe ser mas fuerte si estan
mas cerca geograficamente y si sus economias son grandes. En el orden de las ideas
anteriores, este modelo es reconocido como el modelo empirico mas exitoso para
predecir los flujos comerciales, esta version simple dice que mientras mayores sean
las masas inducen mayor atraccion entre los dos paises y habra mayor comercio,
mientras que la distancia se traduce como altos costes de transporte que son barreras
al intercambio segun establecen los autores Cardenas & Garcia (2005).

El modelo desde que fue planteado recibié muchas criticas con respecto a los
calculos que resultan de la ecuacion de la gravedad carecian de un cuerpo tedrico que
justificara su uso, por tal motivo, Anderson fue el primero que intent6 darle un sustento
tedrico que permiti6 una mejor aceptacion del modelo para predecir los flujos,
respaldandose en teorias del comercio internacional (D. Lépez & Muioz, 2008, p.
804).
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Los estudios de Tinbergen analizaron e identificaron el grado de comercio potencial
gue se podia echar a perder por diversos factores y barreras que eran impuestos en
los paises segun Nagao (2016), luego de eso Péyhénen en 1963 aplica un modelo a
un sector econdmico especifico, utilizo a diez paises europeos en su estudio con un
método de analisis de inputs y outputs incluyendo las variables principales del modelo
original, luego incorporo variables exploratorias que ayuden a la estimacion del
modelo, como el coeficiente de elasticidad y el coste de transporte por milla nautica.
Sus resultados fueron que los flujos si tenian una relacibn muy estrecha con su
posicién geografica y econdmica de acuerdo con el economista Poyhonen (1963).
Posteriormente varios autores usaron la base del modelo simple evolucionando hacia
un modelo de gravedad aumentado que consideran mas variables que afectan el

comercio internacional, que se analizara en el siguiente apartado.
2.1.11 Modelo de gravedad aumentado

Este segundo modelo tiene un enfoque mas tedrico, ya que a medida que pasaron
los afios se fue ampliando y se fueron agregando cada vez mas variables complejas
como la diversificacion de los productos, otras como el tamafio de la poblacion que ha
tenido criticas por sus coeficientes que presentan valores negativos para el autor Solis
(2016). La idea central del modelo consistia en aplicar a las relaciones de intercambio,
el concepto de la ley de newton que relaciona la gravedad entre dos objetos por el
tamafo de sus cuerpos y la distancia que los separa, con esto se afirma que los flujos
comerciales estan relacionados de manera positiva con el nivel de ingreso de los
paises, la distancia entre ambos, los tipos de cambios, las fronteras, lenguaje, cultura,
idioma, acuerdos comerciales, barreras arancelarias, entre otros como indica Cafiero
(2005).

Uno de los primeros planteamientos formales del modelo fue realizado por
Anderson en 1979 que decia que la ecuacion se deriva de las caracteristicas de los
modelos de gasto en un marco de bienes diferenciados, Bergtrand en 1985 formula
un nuevo modelo usando la teoria Heckscher Ohlin y el de competencia monopolistica
de Krugman, Helpman en 1987 uso también esta teoria de competencia monopolistica

para probar sus fundamentos, Deardoff en 1995 establece que todos los modelos de
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comercio internacional en intento de explicar los flujos se derivara en la ecuacién de
la gravedad, Evenett y Keller en 1998 defienden que la ecuacion es el mejor
instrumento para determinar el volumen del comercio, ademas sefalan que en el
modelo de Heckscher Ohlin la desigualdad en la dotacion de factores debe dejar por
fuera la diversificacién de productos, por lo que, es el mas adecuado para aplicarlo a
paises en vias de desarrollo, mientras que un modelo de rendimientos de escala
crecientes es util para explicar el flujo comercial en los paises desarrollados, ellos
demuestran lo importante que son la dotacion de factores, los rendimientos de escala

y los flujos comerciales como indica en su estudio Cafiero (2005).

Regionalismo

Los modelos de gravedad han sido usados para estudiar el efecto de los acuerdos
regionales en el comercio, para analizar estos efectos del regionalismo se han usado
variables dicétomas, donde un signo positivo de los coeficientes indica que son
creadores de comercio y viceversa, con estas indicaciones resulta dificil determinar si
un acuerdo afecta al comercio, porque previo a una firma de un acuerdo y el proceso
durante su aprobacién, hay reuniones informales que advierten a los mercados
anticipadamente de los posibles efectos de un acuerdo segun los autores Lopez &
Mufioz (2008).

Uno de los trabajos mas importante del modelo de gravedad aumentado es el de
Frankel y Rose, en el cual toman a los acuerdos comerciales y analizan su impacto
en el intercambio para demostrar si estos son facilitadores del comercio. Asi mismo,
Rose para explicar los efectos en el comercio, agrega otras variables que expliquen
su teoria; como la cultura, el lenguaje, la historia econdémica y geografia.
Considerando segun los resultados que la OMC y el GATT (Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio) no tuvieron un impacto significativo como para
atribuirles que son creadores de comercio de acuerdo con Lopez & Mufioz (2008). La
base de datos de Rose constaba de 178 paises con informacién anual entre 1948 y
1999 con 234,597 de muestra en total, incluyendo una seria de variables dicétomas

mencionadas anteriormente Cardenas & Garcia (2005).
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De acuerdo con los autores Eichengreen & Erwin (1993) intentan demostrar que los
acuerdos comerciales pueden tener un efecto sobreestimado en ser creadores y
facilitadores de comercio, por lo que puede resultar un signo negativo en su coeficiente
debido a que no se incluyen factores de caracter histérico y otros como el grado de

implementacion de cada acuerdo lo que es dificil de saber con exactitud.

Tipo de cambio

Segun (Araque, Rivera, & Arguello, 2017) el tipo de cambio real es una herramienta
que permite saber con mayor exactitud el nivel de competitividad de una economia
frente a los mercados internacionales, porque relaciona el precio relativo de los bienes
de una economia frente a otras. Dicho en otras palabras, es la razén entre el precio
de los bienes extranjeros en moneda local y el nivel de precios locales debido a que

considera los niveles de inflacién de cada pais.

En el trabajo de Frankel & Rose (2002) el modelo de gravedad se utilizé6 también
para descubrir la existencia de un efecto negativo entre la variabilidad del tipo de
cambio bilateral y el flujo bilateral durante los afios 60 y 70. Rose dentro del 2000
encuentra efectos mas observables sosteniendo que el area monetaria tiene un
Impacto tres veces mayor en el comercio bilateral y evidentemente, existe un mayor
beneficio al eliminar los costos de transaccion y eliminar la posibilidad de cambios de
tasas futuras, que reducir la variabilidad del tipo de cambio a cero. En la ecuacion
gravitacional planteada por Rose, el comercio entre dos paises se modela con una
funcién creciente de sus tamafios y una funcién decreciente de la distancia entre los

dos paises.

En el caso de Ecuador y la Unién Europea, se podria esperar un signo positivo
porque el nivel general de precios de este bloque geoecondmico es relativamente mas
bajo que el nivel de precios en Ecuador. Debido a que Ecuador no tiene tipo de cambio
real pierde bastante competitividad frente al resto de paises, ya que una caida del tipo
de cambio real produce un deterioro del grado de competitividad internacional de un

pais.
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Corrupcién

De acuerdo con Musila & Sigué (2010) hay una serie de canales a través de los
cuales la corrupcion puede afectar al comercio internacional, estos tres principales
canales son el canal de eficiencia, el costo o el precio de las transacciones margen de
beneficio y adjudicacion de contrato. En el canal de eficiencia, la corrupcién afecta el
progreso economico al cambiar la eficiencia de la economia. La corrupcion como la
"velocidad del dinero” puede mejorar la eficiencia econdmica y ayudar al crecimiento
afectar el comercio internacional. Segun Leff (1964) argumenta que en los casos en
gue los sobornos funcionan como una tarifa por pieza para los empleados del
gobierno, tales empleados trabajarian mas duro. También afirman que los sobornos
pueden permitir a las personas eludir las demoras burocraticas. Tal eficiencia-mejora

la corrupcion que puede conducir a un aumento en el comercio internacional.

Segun los autores Cudmore & Whalley (2005) argumentan que la corrupcion puede
mejorar el bienestar si los costos de las transacciones en colas son reemplazado con
sobornos de transferencia de recursos. La corrupcién, sin embargo, también puede
conducir a la ineficiencia. Wei & Kaufmann (1999) sostiene que funcionarios
gubernamentales corruptos pueden crear retardos administrativos para atraer mas
sobornos en lugar de acelerar el proceso logistico haciendo que las empresas paguen
mas sobornos. También es probable que gasten mas tiempo de gestiébn con los

burécratas negociando regulaciones, y enfrentan un mayor costo de capital.

En este contexto es uno de los modelos empiricos mas exitosos en economia:
tipicamente una proporcion razonable de la variacion en el comercio se explica con
una ecuacion donde los coeficientes son econOmicamente razonables y estan bien
determinados estadisticamente. Como estamos interesados al estimar el efecto de la
unién monetaria en el comercio, el modelo de gravedad es un instrumento natural de
usar. Entre muchas referencias posibles, Frankel proporciona una revision exhaustiva

del modelo.
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Infraestructura

Otros trabajos que han aplicado el modelo gravitacional como Acosta, Calfat y
Flores calcularon un modelo donde evalian el papel de la infraestructura en las
modalidades de la CAN, sus resultados resaltan la relevancia de los acuerdos de
comercio preferencial y la situacion geogréfica, en fin concluyen que es requisito un
buen nivel de infraestructura para un alto desarrollo comercial segun los autores
Acosta, Calfat, & Flores (2006). Martinez, Zarzoso agregan variables dummies de
integracion para los bloques regionales y obtiene resultados diferentes, para la Union
Europea los Beta son positivos todos los afios; Eichengreen e Irwin rezagan un
periodo en su modelo ellos intentan demostrar que los acuerdos comerciales tienen
un impacto sobrevalorado en la creacion de comercio porque no incluye variables de

caracter historico para Lopez & Mufioz (2008).
Poblacion

De acuerdo con Jacobo (2010) la ecuacion del modelo gravitacional puede
contemplar la variable poblacién de un pais, que, aunque el signo de esta variable
puede ser incierto, depende si el pais exporta menos. Lo anterior, Jacobo (2010) lo
sustenta por medio de una explicacién que mientras sea de mayor tamafo la cantidad
de habitantes, genera un efecto absorcién o exporta mas, debido a la aplicacion de
economias de escala. La Fuente (2000) mediante dos modelos de gravedad analiza
la variable poblacion, uno de ellos es el modelo de Reilly, que expresa que las ventas
de dos paises con una localidad intermedia responden de forma directa a sus
poblaciones y esta variable puede ser usada para la determinacion de areas de

mercado.

Otro trabajos segun los autores Lozano, Castro, & Campos (2005): “Recientemente
dentro de la literatura nacional, Cardenas y Garcia en 2004 utilizan un modelo
gravitacional para analizar el impacto comercial que tendria la firma de un Tratado de
Libre Comercio entre Colombia y Estados Unidos TLC". En su trabajo de investigacion
concluyen que la firma del tratado aumenta el comercio bilateral en si, y que en el
caso contrario que no se firme el tratado la economia en cuestiones de comercio se

reduciria en un 58%.
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2.1.12 Modelo estandar del comercio

El modelo estandar del comercio combina las ideas del modelo de David Ricardo
de las ventajas comparativas y el modelo de H-O, segun Pitta (2018):

1. Las diferencias en el trabajo, habilidades laborales, capital fisico,
tierra y tecnologia todo ello causa diferencias productivas, lo que
produce ganancias del comercio.

2. Estas diferencias productivas se representan en la frontera de
posibilidades de produccion, la cual determina las capacidades
productivas de las naciones.

3. La FPP de los paises determina su funcion de Oferta Relativa.

4. Las funciones de Oferta Relativa de los paises determinan, a su
vez, la funcion de Oferta Relativa mundial, la cual en conjunto con la

demanda mundial determina el equilibrio bajo comercio internacional.

Es importante mencionar, segun Hoyos (2018) la demanda individual en un
determinado mercado responde a cambios en diferentes factores, para el autor el
determinante mas importante para demandar un bien o servicio son los gustos y
preferencias del consumidor. Esta demanda se deriva de los equilibrios del
consumidor cuando cambia el precio del bien, es decir, cuando las curvas de
indiferencia y la restriccion presupuestaria coinciden en un punto, es en ese momento
gue se puede medir el consumo de los productos (Tela y Alimentos), para el caso de
estos bienes la curva de indiferencia tiene pendiente negativa ya que si se oferta
menos alimentos al consumidor se proporcionara mas de tela, mientras mas se situé

a la derecha de la curva implicara un mayor bienestar.

Desde el punto de vista macroecondmico, estos autores plantean un modelo que
contempla el crecimiento econémico como repercusion del aumento de los recursos
del pais o por la mejora de la eficiencia del uso de los recursos productivos. Este
crecimiento puede ser sesgado por dos motivos, el primero el modelo Ricardiano dice
gue el proceso tecnolégico amplia las posibilidades de produccion pero en el sector
que sea aplicado, y en segundo el modelo de factores especificos muestra que un
aumento en el precio de un producto amplia las posibilidades de produccion, en este
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sentido la produccion de un bien es intensiva en el factor cuya oferta ha aumentado

como establecen De la Fé, Lépez, Lépez, Guerra, & Dominguez (2018).
2.1.13 Teoria del nuevo comercio y geografia econdm ica

Las teorias que se han formulado desde inicios del comercio en su intento de
explicar el patrén del intercambio mundial, han provocado que cada una se cuestione
a otra, surgiendo nuevos pensamientos que intenten explicar las relaciones

comerciales. Para Hernandez (2009):

“la Nueva Teoria del Comercio Internacional, la cual es una corriente
del pensamiento econdmico que permite comprender el nuevo

proceso de intercambio comercial en el mundo” (p. 19).

Bajo esta premisa, Krugman partié del concepto de economias de escala ya que a
mayor volumen de produccion mas se abaratan los costos y los consumidores
demandan variedad de productos, concluyendo que la especializacion y la produccion
a gran escala provoca costos menores y diversidad de oferta de productos como se
indica en Portafolio (2008). Esta nueva teoria ha tenido una gran aceptacion como un

complemento trascendental a los modelos de economia internacional clasicos.

En otro estudio realizado sobre las aportaciones de la nueva teoria del comercio
internacional los autores Sanchez & Martinez (2008) mencionan:

“Krugman explica su teoria con base en un tipo de mercado de
competencia imperfecta, la competencia monopolistica, en la cual
cada empresa puede diferenciar su producto del de sus rivales, y
ademas supone que cada empresa toma los precios de sus rivales
como dados, ignorando el efecto de su propio precio sobre los precios

de las otras empresas” (p. 81).

Krugman analizé que el comercio internacional no solo era interindustrial como los
clasicos decian en sus teorias, sino que los paises también realizan cambios de
bienes y servicios dentro de las mismas industrias denominado comercio
intraindustrial.
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Después de las consideraciones anteriores, segun Hernandez (2009) las
principales aportaciones de la teoria de Krugman basandose en como explicar el

comercio internacional sin las ventajas comparativas son:

» Existen fallas de mercado que no se pueden resolver con los métodos del
mercado comunes, por lo que se acepta la formulacién de politicas neutrales
gue generen un marco macroeconémico adecuado, es decir intervencién
estatal.

» De acuerdo a los avances tecnoldgicos. Politicas agresivas, el poder de los
paises las empresas abandonan el mercado, no existe la competencia
perfecta.

e Las externalidades se refieren a los efectos que las empresas encuentras al
concentrarse en un territorio especifico ya que obtienen rendimientos
crecientes para el conjunto empresarial, Krugman lo define como beneficios
gue se acumulan en el exterior de las empresas.

* No todo el comercio es interindustrial como plantean los clasicos en sus
teorias, existe el comercio intraindustrial.

» Las economias de escala para Krugman proporcionan a un pais la facultad
de especializarse y comerciar aun con ausencia de diferencias en recursos

y tecnologia de los paises.

Con respecto a la teoria de la geografia econdmica, basandose en las ideas
anteriores para Fujita & Krugman (2004) la primera, es que en un mundo en donde
tanto los rendimientos crecientes como los costos de transporte son importantes, los
encadenamientos hacia atras y hacia delante pueden generar una légica circular de
aglomeracion. Es decir, ceteris paribus, los productores quieren situarse cerca de sus
proveedores y de sus clientes, lo cual explica que van a terminar estando cerca los
unos de los otros. La segunda, consiste en que la inmovilidad de algunos recursos —
la tierra, ciertamente, y en algunos casos la fuerza laboral — actia como una fuerza
centrifuga que se opone a la fuerza centripeta de la aglomeracion. La tension entre

éstas dos fuerzas moldea la evolucion de la estructura espacial de la economia”.
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Finalmente, Krugman se habia cuestionado sobre los costes de transporte que

afectan al comercio, siendo estos un obstaculo para el intercambio, propone la teoria

de la geografia econémica citada anteriormente, que trata en resumen que las

empresas se ubicaran geograficamente con respecto al grado de su relacion con el

uso de las economias de escala y los abaratados costes de transporte segun Sanchez
& Martinez (2008).

Tabla 3.

Matriz de variables utilizadas respaldadas con teoria.

Variables

Teorias

Observacioén

PIB

Distancia

Modelo Gravitacional Simple

Autor: Jan Tinbergen

Se manifiesta en los flujos comerciales, de
manera que mientras mas grande sea el tamafio
del PIB de uno o mas paises, mayor sera el

volumen de comercio entre dos o mas paises.

Mientras mas sea la distancia medida entre
capitales de los paises, afectara de manera

negativa a los flujos comerciales.

Acuerdo

Preferencial

Modelo de Gravedad Aumentado

Los acuerdos comerciales preferenciales

fomentan el comercio bilateral, los economistas

Autores: Frankel y Rose, Andersonsgnsideran que desde el grado de

Cérdenas y Garcia

implementacién del acuerdo se determina si el

acuerdo influye en los flujos comerciales.

Renta de Teoria de dotacion de factoredMediante esta teoria se observa que la
recursos Heckscher-Ohlin abundancia de recursos naturales originara
naturales exportaciones netas de materias primas.

indice de Teoria del Desfase Tecnolégico El Economista Posner expone que mientras un
innovacion pais presente procesos de innovacion, dara lugar

Autor:Michael Posner ventajas comparativas en la produccién de
ciertos bienes.

indice de Modelo de Gravedad Aumentado. Explican las afectaciones que pueden tener la

Corrupcion

Autores: Musila & Sigue.

corrupcion en la variacion de los flujos

comerciales.

Tipo de

Cambio

Modelo de Gravedad Aumentado

Autores: Frankel y Rose

El tipo de cambio mide el nivel de competitividad

de un pais con respecto a otro, los economistas
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intentan analizar la variabilidad entre el tipo de

cambio y el flujo comercial.

2.2 Marco Conceptual

A continuacion, se describiran palabras y conceptos claves utilizadas a lo largo de
este trabajo de titulacion, de tal manera que facilite la comprension de los temas a

tratar dentro de cada capitulo del proyecto de investigacion.
Producto Interno Bruto (PIB)

De acuerdo con Dornbusch, Fischer, & Startz (2009) el PIB es considerado como
el valor en unidades monetarias de los bienes y servicios finales, que se producen en
un pais dentro de un determinado periodo no mayor a un afio, comunmente se
muestran de manera trimestral o anual. Para Dornbusch et al. (2009) el resultado se
lo obtiene mediante la sumatoria de los componentes: “1) gasto de consumo de los
hogares (C); 2) gasto en inversion de empresas y hogares (l); 3) compras
gubernamentales (federales, estatales y locales) de bienes y servicios (G), y 4)
demanda foranea de nuestras exportaciones netas (XN)” (p. 26). Estos mismos
autores clasifican el PIB en real y nominal, el primero mide la produccién con precios
constantes con un afio base mientras que el PIB nominal mide la produccion dentro

de un periodo a precios de ese mismo periodo.
Exportacion

Son todas las mercancias, bienes o servicios que parten de un pais con destino a
otro para ser comercializados de acuerdo a J. Navarro (2000). Segun (Banco Central
del Ecuador, 1987) las exportaciones se encuentran estructuradas por grupos de
productos: petroleras (petrdleo crudo y derivados de petréleo) y no petroleras siendo
estas Ultimas clasificadas tradicionales o no tradicionales. Las exportaciones
tradicionales son aquellos productos naturales con escaso valor agregado tales como
materias primas utilizadas en manufactura. Por otra parte, también existen las no
tradicionales siendo productos manufacturados que han atravesado un proceso de

transformacién terminando con valor agregado como establece (Gestion, 2018).
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Importacién

Para J. Navarro (2000) son todas las mercancias, bienes o servicios que provienen
de un pais y se introducen para ser comercializados. Existen dos tipos de
importaciones: bienes y servicios de consumo e industriales; y a su vez bienes y
servicios intermedios segun (Forex, 2016). De acuerdo al Banco Central del Ecuador
(1987) se clasifican en bienes de consumo, materias primas, bienes de capital y

diversos.

Balanza Comercial

La balanza comercial de un pais se calcula mediante la resta entre el valor de los
bienes y servicios que un pais envia o exporta y el valor de los bienes que ingresa o
importa el mismo pais, que puede provocar un superavit (+) o déficit comercial (-)

segun (Forex, 2018).
Flujo Comercial

Para Céardenas & Garcia (2005) el flujo comercial también conocido como
intercambio comercial, es el volumen de comercio entre paises calculado como el

promedio de las exportaciones e importaciones hacia un mismo pais.

Distancia geografica

El término de la distancia se mide a traves de la superficie del mundo, comunmente
representada en kildmetros segun Mayer & Zignago (2011). De acuerdo con Martinez-
Zarzoso & Nowak-Lehmann (2003) la variable es utilizada como un proxy que

contempla todas fuentes de costos al momento de comercializar.
Innovacion

Segun Johnson (2001) es cualquier cambio en un producto o servicio que una
organizacion entrega hacia un mercado, involucrando la creacion de nuevos productos
0 servicios. El autor anterior también lo conceptualiza como cualquier cambio de
mercado al que es dirigido un producto o servicio, diferente al mercado que es aplicado

originalmente, creando un valor significativo para otra poblacion.
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Corrupcién

De acuerdo Transparency International (2018) la corrupcion es el abuso del poder
confiado para beneficio privado. Se puede clasificar como grande, insignificante y
politico, segun la cantidad de dinero perdido y el sector donde ocurre. Con respecto
al impacto econémico de la corrupcion, investigadores como Mauro, (1995), Tanzi y
Davoodi (1997) han analizado el efecto de la corrupcion en la inversion y el
crecimiento; y para ser mas relevantes al tema Lambsdorff (1998), Anderson y
Marcouiller (1999) investigaron el efecto de la corrupcién en el comercio internacional.
Sin embargo, la evidencia empirica sobre el efecto de la corrupcién en el comercio

internacional se ambiguo.

Treisman (2000), Van Rijckeghem y Weder (1997) y Leite y Weidmann (1999) son
ejemplos de estudios empiricos que investigan fuentes de corrupcion. A partir de los
estudios anteriores, en general, estos estudios concluyen que los casos de corrupcion
se atribuyen en parte a las diferencias en tradiciones religiosas, experiencias
coloniales, nivel de desarrollo, apertura comercial, nivel de salario del servicio civil y

dotacion de recursos naturales.

Renta de recursos naturales

La renta total de los recursos naturales es considerada como la sumatoria de los
ingresos totales provenientes del petréleo, gas natural, del carbon, ingresos minerales
y los forestales (Indexmundi, 2018). Se refiere principalmente a los recursos naturales
gue tiene un pais en abundancia y que son capaces de exportar, a paises con escasez

de productos provenientes de la naturaleza (Davis, 2009).

Acuerdo Comercial

Es la negociacion que realizan dos o mas partes sobre un tema asociado al
comercio en los cuales no solo participan empresas privadas, debido a que es habitual
gue lo realicen las entidades publicas, gobiernos, entre otros que tiene como finalidad
mejorar las relaciones comerciales entre paises (Experto, 2002).
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Integracion Econdmica

Se conoce como integracidon econdmica como la situacion en la que las naciones
omiten la importancia de las fronteras o barreras comerciales, es decir que se crea
una apertura con la finalidad de incrementar y/o facilitar el intercambio comercial entre
ellas segun la Universidad ICESI de Colombia (2008).

Politica Comercial

Es un instrumento de politica econémica para el comercio exterior que permite
otorgar incentivos o desincentivos a la produccion por medio de los precios y las
cantidades de los productos que se importan en el pais y de igual manera a las
exportaciones. Entre los principales instrumentos son los aranceles y las cuotas por
el lado de las importaciones, mientras que subsidios a las exportaciones de acuerdo
ala FAO (2001).

Arancel

Consiste en los derechos de aduana aplicados a las importaciones y exportaciones
siendo estos una fuente de ingresos para los gobiernos debido a que proporcionan
una ventaja en cuanto al precio de la mercancia producida internamente comparado

con mercancias importadas.
De acuerdo al (World Bank, 2010) existen tres tipos de aranceles, entre ellos esta:

* Nacién mas favorecida (NMF) siendo estas las cuales se imponen hacia
otros paises miembros de la OMC a las importaciones con excepcion hacia
paises que cuenten con acuerdos preferenciales bilaterales y consideradas
las mas restrictivas que se pueden cobrar entre si.

* Arancel consolidado (BND) son compromisos especificos hechos por
gobiernos individuales miembros de la OMC.

* Arancel aplicado efectivamente (AHS) se considera un nivel de arancel bajo
a la importacion, el aplicado en casos cuando existe un arancel preferencial.

En caso que no se cumpla esto se usara el NMF establecido.
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Dumping

La OMC (2018a) utiliza este término cuando un pais exporta un bien especifico a

otro, pero con un precio menor en el mercado en que comercia.
Antidumping

Segun la corredora de aduanas (MAITSA, 2018) “es aquella serie de medidas de
defensa comercial que se llevan a término cuando un suministrador extranjero

practica precios inferiores a los que aplica en su propio pais (dumping)”
Datos en Panel

Son un conjunto de datos agrupados de manera especifica en el cual se muestra a
través del tiempo la misma variable o unidad transversal para los autores Guijarati,

Porter, Monroy Alarcon, & Cortés Fregoso (2015).
Variable Cuantitativa

Son variables con escala numérica y caracteristicas que permiten ser observados
cuantitativamente a través de una medida. Entre estas variables cuantitativas estan:
peso de una persona, la estatura, temperatura, el nimero de estudiantes en un aula,
el nimero de articulos comprados en un almacén, entre otros y pueden ser continuas

o discretas para Mason, Lind, Marchal, & Lozano (1998).
Variable Cualitativa

Para Mason etal. (1998) son aquellas variables que representan atributos de
elementos y no se puede representar de manera numerica definida. A pesar de esto
existen variables que se pueden mostrar por medio de categorias de orden cualitativo.

Entre ellas estan: el estado civil, idioma, color de un carro, profesién, entre otras.
2.3 Aspectos legales

En la siguiente seccion se presentara leyes pertinentes en el marco del comercio

exterior del Ecuador, reglamentos y aplicaciones, con especial énfasis con la Union
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Europea por medio de normativas mundiales por las que se rige el comercio entre

estas naciones.
2.3.1 Constitucion de la Republica del Ecuador

De acuerdo con el articulo 276 de la Constitucion del Ecuador (2008) se plantean

los principales objetivos del régimen del desarrollo:

5. Garantizar la soberania nacional, promover la integracion
latinoamericana e impulsar una insercion estratégica en el contexto
internacional, que contribuya a la paz y a un sistema democratico y
equitativo mundial.

7. Proteger y promover la diversidad cultural y respetar sus espacios
de reproduccion e intercambio; recuperar, preservar y acrecentar la

memoria social y el patrimonio cultural.

Mediante estos objetivos se demuestra el deber del Estado promover el intercambio
e integracion de forma equitativa al comercio internacional sin descuidar la soberania

ni patrimonio nacional.

Dentro del articulo 304 de la Constitucion del Ecuador, 2008) se detallan los
objetivos de la politica comercial, entre las mas relevantes esta el primero con el
desarrollo, fortalecimiento y dinamismo de los factores productivos como establece el
Plan Nacional de Desarrollo. En el numeral 2 indica el fin de la politica comercial en
crear, fomentar y realizar normas que permitan al pais integrarse al comercio a nivel
mundial de forma transcendental. En el numeral 3 aclara el fortalecimiento de la matriz
productiva del pais, y finalmente en el numeral 5 refiere a la generacion de produccion

de manera masiva y eficiente sin descuidar al comercio equitativo.

Considerando como aspecto importante el fortalecimiento de diversificacion de

mercados socios y productos transados.
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2.3.2 Plan Nacional para el Buen Vivir 2017-2021

Segun Secretaria Nacional de Planificacién y Desarrollo (2017), el Plan Nacional
del Buen Vivir en el “objetivo #9: Garantizar la soberania, la paz, y posicionar al pais
estratégicamente en la regién y el mundo”, dentro del marco de la integracién regional
y de la ciudadania universal, se busca la proteccion del patrimonio natural junto con
la promocién de mercados internacionales para exportacién de productos y servicios

patrimoniales vinculados a los conocimientos de las comunidades productoras.
2.3.1 Ley de Comercio Exterior e Inversiones

La politica comercial aplicada en Ecuador se rige bajo la Ley de Comercio Exterior

e Inversiones (1997), que tiene objetivos como:

En el articulo 1, por medio del cual establece que la Ley debe normar y promover
el intercambio comercial y la inversién extranjera con el mundo de tal manera que
pueda generar un incremento en la produccion nacional, promover la eficiencia de los
sectores productivos e incursionar al pais el desarrollo sostenible y bienestar social

de los ciudadanos.

En el articulo 2, aclara al sector de comercio exterior como el conjunto de
organismos tanto del sector publico y sector privado, que forman parte de los
tomadores de decisiones y puesta en marcha de las politicas de bienes, servicios y

tecnologia que son comerciadas en el exterior.

Dentro del articulo 3 se considera como politica principal la de comercio exterior,
con énfasis en las exportaciones e inversiones. Ley de Comercio Exterior e

Inversiones (1997) enlista las prioridades bajo el cual se efectuaran las politicas:

a) Asegurar la libertad para el desenvolvimiento de las actividades de
exportacion e importacion y para facilitar la gestion de los agentes
econdémicos en esta materia;

b) Impulsar la internacionalizacion de la economia ecuatoriana para

lograr un ritmo creciente y sostenido de desarrollo;
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d) Impulsar la modernizacion y la eficiencia de la produccién local,
para satisfacer adecuadamente la demanda interna y externa, para
mejorar su competitividad internacional y satisfacer las necesidades
del consumidor, tomando en consideracion las exigencias del
comercio mundial en lo que respecta a la preservaciéon del medio

ambiente;

En Ecuador, de acuerdo con la Ley de Comercio Exterior, se busca asegurar las
actividades comerciales internacionales, sin apartar la conservacion del medio
ambiente, de tal manera que genere la competitividad internacional y desarrollo

sostenible.

En la Ley de Comercio Exterior e Inversiones (1997) dentro del capitulo 2 articulo
15, establece las actividades del Ministerio de Comercio Exterior como oOrgano
operador de politicas comerciales estan: en forma conjunta al Ministerio de Relaciones
Exteriores; planificar, administrar y realizar politicas comerciales dirigidas a la
produccion, insercién e inversion extranjera. A demas, debera controlar que los
representantes publicos y privados del comercio exterior cumplan con las politicas

establecidas de acuerdo su competencia.

Se nombra entidad rectora de politica de comercio exterior e inversiones al
Ministerio de Comercio Exterior. Ademas, se establece en el articulo 16 otras
facultades como la evaluacion de servicios de apoyo para el comercio de bienes y
servicios de tal forma que aporte a una mejora en la competitividad internacional de la

produccion local dentro de la Ley de Comercio Exterior e Inversiones (1997).

2.3.2  Codigo Organico de la Produccion, Comercio e

Inversiones

En el Codigo Orgénico de la Produccion, Comercio e Inversiones establecida por el
Servicio Nacional de Aduana del Ecuador (2010), en el articulo 4, se establece los

fines con respecto al comercio exterior:
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m. Establecer los principios e instrumentos fundamentales de la
articulacion internacional de la politica comercial de Ecuador;

n. Potenciar la sustitucion estratégica de importaciones;

0. Fomentar y diversificar las exportaciones;

p. Facilitar las operaciones de comercio exterior;

En la presente legislacion aclara la obligatoriedad del érgano ejecutor de politica
comercial de la potenciacion de estrategias para la sustitucion de importaciones y

diversificacion de exportaciones.
2.3.3 Instituto de Promocion de Exportaciones e Inv  ersiones

Conocida como ProEcuador, esta Institucion forma parte del Ministerio de Comercio
Exterior, con gestion desconcentrada, con independencia técnica, administrativa y
financiera encargada de promover las exportaciones e inversiones, a través de la
ejecucion de politicas que posibiliten la insercion estratégica de los productos
tradicionales y no tradicionales en el mercado internacional; ademas como propdsito
velar por las necesidades internas como externas de los agentes involucrados,
negociacion y apertura de mercados que beneficien al Ecuador de acuerdo con su
Reglamento del Ministerio de Comercio Exterior (2013).

2.3.4  Acuerdo Comercial Ecuador - Union Europea

El Acuerdo Comercial con la Unidon Europea vigente desde 1 de enero del 2017,
corresponde a la misma negociacion que mantuvo el bloqgue geoecondmico con
paises vecinos como Colombia y Peru. Sin embargo, hay excepciones que se rigen
bajo la Constitucion de la Republica de Ecuador en funcién del plan de desarrollo
nacional. Mediante el Acuerdo se pretende lograr el ingreso preferencial de bienes
agricolas y no agricolas asi mismo la flexibilizacion del flujo comercial con el mercado

europeo, entre sus principales especificaciones estan:
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2.3.4.1 Normas de origen

Dentro del Acuerdo se asegura el ingreso de toda la oferta de bienes
manufacturados con un porcentaje de arancel nulo, permitiendo a Ecuador mejorar su
capacidad de innovar y mejorar el cambio de la matriz productiva en sectores como
de confeccion; alimentos; muebles de madera; manufacturas de plastico; entre otros.
Con respecto al sector industrial, la Unién Europea fue mas permisivo en productos
ecuatorianos que anteriormente era restringidos por la normativa en el SGP plus

(Ministerio de Comercio Exterior, 2017).

Ecuador buscara eliminar de forma gradual los aranceles los bienes que provengan
de la Union Europea, por ejemplo, al 76% de lo que se importa a partir del 1 de enero
del 2017, el 11% durante 5 afios y el porcentaje restante se dara entre 7 y 10 afos.
Asi mismo, Ecuador se mantiene en su normativa de prohibicion de aquellos
productos que no son nuevos y se aplicaran salvaguardias en caso de que las
importaciones desde Europa amenacen dafar la produccion nacional (Ministerio de

Comercio Exterior, 2017).
2.3.4.2 Normas compatibles

Se refiere a indicaciones geograficas en el cual se utilizan palabras para reconocer
aguellos productos que tienen caracteristicas especificas por el simple hecho de
provenir de un lugar en particular. Dentro del Acuerdo Comercial se establecieron
normas particulares que establezca a Ecuador la capacidad de protegerse de
inconvenientes de Indicaciones Geograficas con productos agricolas y para los no
agricolas posteriormente (Ministerio de Comercio Exterior, 2017).

2.3.4.3 Disposiciones especificas

Dentro de esta negociacion comercial se consideran especificaciones técnicas
especificas, de tal manera que se aseguren que los bienes comercializados de por
medio cumplan con los requisitos establecidos en ambas partes (Ministerio de

Comercio Exterior, 2017).
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2.3.4.4 Medidas Sanitarias y Fitosanitarias (MSFs)

Con la finalidad de proteger la salud de personas, animales y vegetales ante
cualquier enfermedad o plaga, ambas partes se comprometen a la Aplicacion de
Medidas Sanitarias y Fitosanitarias de la OMC. Se busca la calidad sanitaria y
fitosanitaria de los productos, previamente a su ingreso para ser comercializadas, a

cada territorio de las partes (Ministerio de Comercio Exterior, 2017).
2.3.4.5 Instrumentos de defensa comercial

El Acuerdo con la Union Europea, con el proposito de proteger la productividad
nacional, se autoriza la capacidad de aplicar salvaguardias a distintos productos
provenientes de sectores agricolas, industrias nacientes o nuevas, a un pais
especifico o un grupo de paises como conjunto, y finalmente en la balanza de pagos
con la finalidad de evitar una fuerte salida de dividas (Ministerio de Comercio Exterior,
2017).

2.3.4.6 Derechos de Propiedad Intelectual relaciona  dos con el

comercio

Dentro de este apartado, el Acuerdo Comercial incentiva la creacion de bienes
innovadores y con la finalidad de lograr una proteccién justa para todos los derechos
en el bienestar social de los ciudadanos. El Acuerdo también considera reglamentos
gue generan una mayor transparencia para la implementacién y cooperacién de
reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacion, con propoésito de facilitar los

flujos comerciales entre las partes (Ministerio de Comercio Exterior, 2017).
2.4 Panorama del sector externo en Ecuador

En la actual seccion se observa la evolucion del comercio exterior en Ecuador por
medio del analisis de desarrollo de su balanza comercial, exportaciones e

importaciones dentro de periodo 2013-2017.
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Balanza Comercial

Durante el periodo 2013 como muestra la Figura 1, el saldo de la balanza comercial
registrO un déficit que resulto mayor con respecto a los periodos anteriores
exceptuando el periodo 2010, reconocido como el déficit mas alto, siendo 184% mayor
al saldo del 2013, y ademas hubo una variacion del 143% con respecto al periodo
anterior 2012. Dentro de este rubro, la balanza comercial petrolera en 2013 mostr6 un
superavit, pero en menor cuantia respecto al afio anterior con una variacion de -3.77%
debido a una necesidad de importar productos derivados de petroleo por paralizacion
de Refineria de Esmeraldas. Por otra parte, las no petroleras obtuvieron un 22.38%
mas que 2010 considerado como el mas alto, que, segun la Secretaria del
Observatorio de la Politica Fiscal, esto se debe a las importaciones de bienes de
capital requeridas por un mayor gasto publico para el proyecto de cambio de matriz
productiva.

Durante el aflo 2014 las estadisticas fueron mas favorables al afio anterior donde
la balanza comercial total mejoré en un 48.65% debido a una variacion positiva en la
balanza comercial no petrolera de 21.88 % mientras que la petrolera tuvo una
variacion negativa de 19.08%. La mejora en el saldo no petrolero se debe a un
crecimiento en productos como del camaron (90.6%) y de los productos mineros
(87.6%), a diferencia que las petroleras fueron causadas por una leve contraccion del
precio unitario del precio del barril.
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Figura 1.
Balanza Comercial total del Ecuador durante periodo 2013-2017.
Fuente: Base de datos Banco Central del Ecuador — Balanza Comercial anual (2010-2017)

Sin embargo, para el periodo 2015 existi6 un fuerte decaimiento en la balanza
comercial con un saldo negativo principalmente en el saldo petrolero de -150.89%,
aunque la balanza comercial no petrolera amortigué parte de este déficit con un
incremento del 56.35% por entrada en vigor de salvaguardias desde 11 de marzo y al
igual que el periodo anterior, el incremento en exportaciones de productos no
tradicionales. La decadencia de balanza comercial no petrolera es consecuente de
una disminucion valor unitario promedio del barril en 54.75% con respecto al precio
facturado en 2014, se muestra la alta dependencia en este bien desde inicios del 1972
gue se ha convertido en el producto mas exportado y mayor generador de ingresos

para el presupuesto del pais.

Esta fuerte disminucion del precio del crudo se debié tanto al exceso de producciéon
por parte de Estados Unidos por su nueva técnica de extraccion de petroleo del
subsuelo y a su vez generando una disminucion de la demanda de petréleo por parte

del principal importador de petréleo en el mundo.

A pesar de la reduccion del precio de barril de crudo el pais logro mejorar su saldo
en balanza comercial durante el 2016 en 7.69% amortigudndose con una venta
anticipada con una empresa tailandesa PTT International Trading de $325 millones de
dolares. Con respecto a las no petroleras la aplicacién de salvaguardias continuaron

generando efectos sobre las importaciones, reduciendo su déficit. Hasta el periodo
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2017 hubo leve crecimiento en la balanza comercial logrando un saldo positivo
después de 5 afios debido a una recuperacion en la balanza comercial petrolera de
34.71 % tomado como afio base 2015 por una recuperacion en el precio promedio de
crudo y los ingresos de venta anticipada de petréleo. A pesar de esto, la no petrolera
sufrié una decadencia, a partir de la finalizacion de las salvaguardias aplicadas en el
afio 2015, después de un lapso de 4 afios reduciendo el déficit en esta balanza con
una variacion del -52.46% entre periodo 2016-2017.

Tomando en cuenta la Figura 2, los saldos comerciales con los principales nueve
paises en el periodo 2013-2017 se muestra como principal socio comercial China, el
pais asiatico ha logrado ingresar y con fuerte impacto al territorio ecuatoriano
generando un déficit comercial durante los ultimos cinco afios y un promedio de -$
3,138,029 millones de ddlares en valor FOB en saldo comercial. Entre los principales
productos exportados estan petréleo crudo con 35.42% de participacion seguido de
camarones (19.21%), banano (12.15%), harina de pescado (8.27%), otras maderas
(5.55%) entre otros que no exceden el 4%. Entre los principales productos transados
desde China estan equipamiento eléctrico (25.7%), maquinaria eléctrica (26.1%),
minerales (11.1%), entre otros que no sobrepasan 4.5%.
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Figura 2.
Saldos comerciales totales del Ecuador con los principales paises durante periodo 2013-2017.
Fuente: Base de datos de Banco Central del Ecuador — Balanza Comercial / por pais origen 2013-2018.

El segundo socio comercial ha sido Estados Unidos, que, a pesar de tener un
decaimiento en el saldo debido a medidas restrictivas al comercio, se ha logrado
mantener un saldo positivo en la balanza comercial durante todo el periodo. Los
principales productos que se comercian con este pais con petroleo crudo que
representa 65% de participacion de exportaciones y otros bienes que no sobrepasan
el 6% de participacion como: oro (5.25%), camarones (7.76%), banano (5.14%), flores
naturales (4.26%), cacao (2.24%), enlatados de pescado (1.56%) entre otros (1%).
Entre los importados se encuentran la maquinaria eléctrica (14.9%), ordenadores
(14%), vehiculos (12.7%), combustibles minerales (7.3%) y entre otros como

farmacéuticos, metales preciosos y quimicos organicos.

Entre los siguientes paises con mayor saldo se muestran paises vecinos como
Chile, Colombia y paises mas lejanos como Vietnam, México, Rusia, Brasil y Pert con
una mayor falta de intercambio comercial con paises que conforman la Union
Europea. Los principales productos que se comercian con estos son el petréleo crudo,
banano, camarones, enlatados de pescado y flores.
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Individualmente el saldo comercial con estos paises ha tenido la misma tendencia
que a nivel de balanza comercial total, debido a que los principales productos
petroleros han fluctuado debido al precio promedio del crudo y los no petroleros
transados han sufrido restricciones al comercio por parte de Ecuador para mantener

equilibrado su sector externo.
Importaciones

Las importaciones petroleras y no petroleras durante el periodo 2013 fue mayor a
los afios anteriores, en el cual el 77.27% correspondieron a las petroleras con un $
19,955.97 miles de dolares valor FOB mientras que el 22.73% correspondieron a las
importaciones no petroleras como se muestra en la Figura 3, y durante el periodo 2014
las estadisticas fueron parecidas al afio anterior donde las importaciones petroleras
fueron del 75.96% es decir superiores a las no petroleras que fueron del 24.04%, en
este periodo fue el que maximo debido a la paralizacion de la Refineria de Esmeraldas
y la necesidad de abastecer el mercado interno con productos derivados del petroleo.
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Figura 3.

Importaciones totales del Ecuador durante periodo 2013-2017.
Fuente: Base de datos de Banco Central del Ecuador — Importaciones FOB por uso o destino econémico
2013-2017.

Sin embargo, en 2015 se ejecutaron restricciones a las importaciones como
aumento de aranceles, salvaguardias, disminucion de cupos en productos no
petroleros generando una fuerte variaciéon negativa en importaciones del 38.61% y asi

mismo disminuyeron en menor cuantia del 36.20% para el periodo 2016.
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A partir del 2017 debido a un precio de barril de petréleo mas alto y la finalizacion
de salvaguardias, se recuperaron las importaciones en un 22.39% con respecto al afio
anterior, siendo las importaciones petroleras un 21.23% mayor que el 2016 y las no

petroleras con un incremento de 28.50%.

DIVERSOS;
0,33%

BIENES DE
CAPITAL;
32,16%

Figura 4.

Participacion porcentual de importaciones FOB por destino econémico periodo 2013-2017.

Fuente: Base de datos de Banco Central del Ecuador — Importaciones FOB por uso o destino econémico
2013-2017.

A partir de la Figura 4, durante el periodo 2013-2017 el 41.27% de las importaciones
totales corresponden a materias primas, el 32.16% corresponde a bienes de capital
tales como maquinarias entre otros bienes pesados, 26.24% son bienes de consumo
gue se refiere a bienes finales para consumo de parte de los hogares y finalmente

diversos que representa tan solo el 1%.

El principal pais al que Ecuador importa segun la figura 5 es Estados Unidos
seguido por China, Colombia, Panama, México, Brasil, Peru, Corea del Sur, Japon y
Unico pais europeo, Alemania. A nivel de cada pais se demuestra a traves de los afios,
una disminucion en la dependencia del pais norteamericano por poco igualandose con
China, representando estos dos en aproximadamente 42% mientras que el resto no
llega ni al 8% de las importaciones totales como se muestra en la Figura 6. Esto resulta
principalmente por la capacidad de produccién de bienes necesarios requeridos
dentro de la cadena de valor de productos finales comercializados a nivel mundial,

convirtiendo a estos paises como los dos principales exportadores en el mundo.
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Figura 5.

Evolucion de las importaciones totales de los principales paises durante el periodo 2013-2017.
Fuente: Base de datos Banco Central del Ecuador - Importaciones por area econémica y pais de origen
anual periodo 2013-2018.

Fijandose en la Figura 5, la variacion de las importaciones a nivel general con estos
diez paises dentro de los Ultimos cinco afios ha seguido el mismo ritmo que de manera
individual, en general durante el periodo 2014 se incrementaron en 2.27% vy
empezaron a decaer en 24.46% llegando a su peor momento. A partir del 2017 se
retomaron la cuantia de los intercambios comerciales con estos paises, generando un
incremento del 19.01% en las importaciones totales.
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Participacion porcentual de importaciones totales de los paises principales periodo 2013-2017.

Fuente: Base de datos Banco Central del Ecuador - Importaciones por area econémica y pais de origen
anual periodo 2013-2018.

Exportaciones

De acuerdo con la Figura 7, las exportaciones totales tienen una tendencia a la baja
con un promedio de -3.04% ocasionado por una tendencia negativa de las
exportaciones petroleras a pesar de la leve recuperacion del precio promedio de
petrdleo. Por el lado de las no petroleras se muestra una tendencia constante que
bordea entre los $11 millones-$ 14 millones con una minima tasa de crecimiento del

3.89% en promedio durante los ultimos cinco afos.
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Evolucion de exportaciones totales del Ecuador durante periodo 2013-2017.
Fuente: Base de datos de Banco Central del Ecuador — Balanza Comercial (1) durante 2013-2017.

De acuerdo con la metodologia del Banco Central del Ecuador las exportaciones
se dividen en Primarios e Industrializados, los mencionados en primer lugar
representan el 79.83% de las exportaciones totales mientras que los industrializados
el 20.17% durante el periodo analizado. Dentro de los Primarios, se subdividen en
mas productos con su respectiva participacion en las exportaciones totales como:
petréleo crudo (52.66%) de las exportaciones mostrandose como una alta fuente de
ingresos para el pais; seguido por productos tradicionales como el banano y platano
(16.12%), camardon (14.56%), flores naturales (5.09%) y otros como derivados
(4.98%).

Dentro de la Figura 8, omitiendo el petrdleo crudo debido a su alta volatilidad, se
muestra la evolucion de los productos no tradicionales durante el periodo 2013-2017.
El principal destino del banano y platano segun BCE es la Unién Europea, Rusia
Estados Unidos y finalmente Turquia. A pesar del incremento en la cantidad
exportada, han surgido complicaciones en la comercializacion de este producto en el
periodo 2016 debido a la competencia de Guatemala y Costa Rica. Eduardo Ledesma,
Asociacion de Exportadores de Banano del Ecuador (AEBE), también sefiala que
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Guatemala actualmente es el principal proveedor de banano en E.E.U.U. por ofrecer

un producto mas barato debido a la eficiencia, capacidad y costos en su produccion.

En cuanto a las cifras de las exportaciones de camaron, se observa un crecimiento
significativo a partir del periodo 2015 debido a un comportamiento atipico en la oferta
y demanda del producto seguin José Antonio Camposano, presidente de la Camara
Nacional de Acuacultura (CNA), en el cual se ha logrado vender en los periodos 2015
y 2016 cantidades extraordinarias. Las ventas han logrado posicionar al camaron en
2017 como el producto tradicional mas exportado, debido a una mayor regulacioén y
normativa sobre el banano, a pesar de esto el sector agricultor tiene beneficios fiscales
con respecto a insumos y materias primas con tarifa IVA 0% lo cual genera una

competencia entre estos dos sectores.
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Figura 8.
Evolucion de exportaciones no petroleras por producto durante periodo 2013-2017.
Fuente: Base de datos de Banco Central del Ecuador — exportaciones por producto principal 2013-2017.

En la Figura 9 se detalla la participacién de las exportaciones de los productos
Industrializados, mostrando como intervencion significativa a productos elaborados
del mar (conservas de atun, sardina y harina de pescado) demandado de forma
esencial en la alimentacion para mercados europeos y norteamericanos con poder

adquisitivo altos debido a que se utilizan las mejores especies en su proceso de

58



produccién. En el periodo 2013 se dio el nivel mas alto de la exportacion de este
producto con una tasa de crecimiento del 10% con respecto al periodo 2012.
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Figura 9.
Participacion porcentual de exportaciones por producto durante periodo 2013-2017.
Fuente: Base de datos de Banco Central del Ecuador — exportaciones por producto principal 2013-2017.

Segun la Figura 10, Estados Unidos se ubica como el principal destino de productos
ecuatorianos y un sorpresivo segundo lugar por parte de la Union Europea
comparando con China que es su segundo socio en importaciones. Es necesario
recalcar que, la cantidad de productos que se destinaron a Estados Unidos durante
los dltimos cinco afios han sido de 95 aproximadamente mientras que a la Union
Europea una cantidad de cerca de 578 productos. A partir de las premisas anteriores,
se debe aclarar que el principal producto exportable a Estados Unidos es el petroleo
crudo generando mas de la mitad de los ingresos totales que provienen de ese pais'y
con respecto a la Unidén Europea tan solo se recibe del petroleo 2.03% del total de
ingresos de paises en cantidades minimas como Espafia, Francia y Reino Unido.
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Figura 10.

Participacion porcentual de exportaciones totales por principales bloques econémicos periodo 2013-2017.
Fuente: Base de datos de Banco Central del Ecuador — exportaciones por producto principal y pais 2013-
2018

Por otra parte, hacia Asia se exportaron 484 productos en promedio en el cual el
petréleo crudo represento tan solo el 35.42% de participacion en ingresos y a otros
blogues, mas cercanos, como la regién latinoamericana se exportaron una variedad
en promedio de 455 bienes constituyéndose como el tercer socio comercial en cuanto

a exportaciones.

En la Figura 11 se observa la gran diferencia en la cantidad de productos
exportados entre Union Europea y Asia consideradas como potencias desarrolladas y
los bloques en via de desarrollo como la comunidad ALADI (Asociacion
Latinoamericana de Integracién) y Centroamérica. Lo anterior se debe principalmente
a que en paises desarrollados existe una alta demanda de materias primas en que
paises en via de desarrollo son especializados con alta oferta de estos. Asi mismo,
Ecuador ofrece productos que ya se producen internamente como por ejemplo el
banano, café, atin en conserva, camarones congelados y aceite crudo por

Centroamérica, incapaz de ingresar a un mercado no competitivo.
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Evolucion de cantidad de productos exportados por principales bloques econémicos durante 2013-2017.
Fuente: Base de datos de Banco Central del Ecuador — exportaciones por producto principal y pais 2013-

2018

El alto incremento en las exportaciones ecuatorianas hacia el continente asiatico,
se origind principalmente por el crecimiento poblacional que en el periodo 2013-2017
en promedio alcanzo el 2.37%, lo que se tradujo en una mayor demanda de bienes

para abastecer su consumo interno; ademas se ha diversificado la cantidad de
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productos en un 37% durante el periodo analizado.

Con respecto a los Estados Unidos, el volumen de productos exportados se
mantiene sin cambios significativos principalmente por la aplicacion de los regimenes
aduaneros y controles de calidad al ingreso del mencionado pais. Ademas, las
regulaciones se deben a que es un pais con un mercado con la mayor capacidad

adquisitiva para productos alimenticios, por lo que controla los registros sanitarios de

todas las procedencias mundiales.
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2.5 Panorama del sector externo en la Unién Europea

En esta seccion, se diagnosticara la situacion actual del comercio internacional de
la Union Europea, por medio del analisis de la estructura de las exportaciones e

importaciones con sus principales socios comerciales.

La Union Europea es considerado entre las mayores potencias mundiales dentro
del comercio internacional con un 16.5% de las exportaciones e importaciones totales
del mundo, debido a que la UE aplica politicas comerciales que promueven el libre
comercio segun informe de la Unién Europea (2016). Estas politicas son establecidas
por la OMC que se preocupa por fomentar el libre transito de las mercancias a través
de las fronteras y que permita a los paises acoplarse a los cambios que produce la

globalizacion al dinamizar el intercambio internacional entre los mismos.

Segun Union Europea (2016) este blogue geoecondmico es el mayor exportador
de bienes manufacturados y de servicios; convirtiéndolo en el principal proveedor de
mas de 100 paises, teniendo Acuerdos Comerciales con ellos. Asi mismo, el comercio
con estos paises fomenta su desarrollo econémico y a su vez mejora el nivel de
intercambio comercial de este bloque geoecondmico con aperturas a nuevos

mercados en el exterior.
Balanza comercial

La balanza comercial de la Union Europea total presenta una tendencia positiva en
constante crecimiento, debido al aumento de sus exportaciones. Existe una variacion
del saldo de la balanza abrupta a partir del afio 2013 con un saldo a favor de $ 115,938
millones de euros. Lo anterior se debe a que paises como Alemania, gue ha mantenido
un superavit en su balanza comercial provocoé un desequilibrio en la balanza comercial
total, Alemania defiende su posicion diciendo que su economia es solida gracias a sus

exportaciones y que estas ayudan a sus paises vecinos en épocas de crisis.
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Figura 12.
Balanza comercial total de la Union Europea durante el periodo 2011-2017.
Fuente: Comision Europea Eurostat Database Balanza comercial en millones de euros.

La Union Europea no pretende que Alemania disminuya sus exportaciones,
simplemente que aumenten sus importaciones de los paises miembros para aportar a
la mejora del flujo comercial, ademas se les propuso que aumenten su gasto en
inversion, en vez de que las empresas alemanas guarden sus utilidades. Asi mismo,
debido a que Alemania presenta un déficit de inversion en educacion e infraestructura,
al financiar ese déficit, las importaciones de Alemania aumentan de forma
considerable y mejora el saldo de la balanza comercial total del bloque europeo debido
a que fomenta las exportaciones desde los paises vecinos, Ante lo anterior se observa
gue el saldo negativo de la balanza comercial total de la Unidn Europea se convirtid

superavit comercial.

Como se observa en la Figura 12, Alemania y los Paises Bajos presentan una
balanza comercial favorable, en el caso de Alemania presenta el mayor excedente
comercial fuera de la UE. Por el lado de los Paises Bajos, aporta a la balanza
comercial de la Union Europea debido a que la mayoria de mercancias ingresan a
través de Rotterdam, que es el principal puerto maritimo de la Unién Europea. En la
Figura 13, a pesar de esto los Paises Bajos presenta uno de los mayores déficits con
respecto al intercambio comercial fuera de la Union Europea. A nivel interno, Alemania

y los Paises Bajos tienen la mayor contribucion a la UE, por el puerto de Rotterdam.
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Un tercio del intercambio comercial de la UE en los ultimos cinco afios ha sido con
Estados Unidos y China. Como se observa en la Figura 12, existi6 una disminucién
significativa en la balanza comercial de la UE por un menor nivel de intercambio de
bienes con Estados Unidos, que no fue a partir de 2015 incremento aproximadamente
en 18% y volvié a caer el siguiente afio hasta disminuir en 2017 en un 16.9%. De
acuerdo con la Eurostat, la mayoria de los paises miembros de la UE registran una

fuerte actividad comercial con Estados Unidos.
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Figura 13.
Balanza comercial de Alemania y Paises Bajos en millones de euros durante el periodo 2011-
2017.

Fuente: Comision Europea Eurostat Database balanza comercial en millones de euros.

Segun la Figura 14 los equipos de transporte, las maquinarias, productos quimicos
han sido los principales productos comercializados de la UE con el resto de paises.
Los equipos de transporte han acumulado el 32% de las importaciones y el 42% de
las exportaciones con el resto del mundo. Uno de los mayores indices de exportacion
de la Unién Europea es por parte de las maquinarias y equipos de transporte, entre
otros como alimentos, bebidas y tabaco. De igual manera se ha incrementado la
exportacion de productos quimicos debido a que la mayoria de los paises miembros

tienen un avance tecnoldgico en dichos productos.
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Fuente: Comisidn Europea Eurostat Database principales exportaciones e importaciones por productos

Importaciones

De acuerdo con la Figura 15 las principales importaciones de la Unidon Europea
también son procedente de China, Estados Unidos y Japén. Los primeros afios la
Union Europea con respecto a los otros paises representa mas importaciones debido
a que la mayoria de bienes y servicios eran comercializados entre ellos, mas que en
el exterior. A partir del aflo 2013 se observa que la UE comienza a presentar mayor
namero de importaciones con Estados Unidos, debido a que la TTIP (Asociacion

Transatlantica de Comercio e Inversién) mejora los flujos comerciales transatlanticos.
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Figura 15.
Participacion porcentual de los principales paises que importan de la Unién Europea durante el periodo
2010-2016.
Fuente: Comision Europea Eurostat Database Comercio de bienes por los principales comerciantes
mundiales

Los principales productos que la UE importa son alimentos, enseres de cocina, ropa
y calzado, textil, whisky, motos, botes y baterias; el comercio de estos productos ronda
los 3400 millones de ddlares anuales con Estados Unidos. Se observa que hay
variaciones durante los periodos que conllevan a una posible causa, Estados Unidos
plantea poner Aranceles mas altos en la actualidad sobre la importacién de acero y
aluminio porque amenazan la industria estadounidense. A pesar de que la UE
defiende el libre comercio también ha decidido imponer aranceles a los Estados

Unidos como medida de proteccion.

Otros productos la UE importa son las materias primas, combustibles, minerales y
productos lubricantes, entre 2011 y 2016 se vio reducida la importacion de estos

productos, debido a una posible fluctuacién de precios o los tipos de interés.

El comercio internacional del blogue con Estados Unidos durante el periodo 2017
estuvo por los 631,000 millones de euros. China aumentd su comercio con la Union

Europea en aproximadamente 15.3% con un monto de 573,000 millones de euros.
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Con respecto a las importaciones, Espafia fue principal pais socio de Francia,
Alemania y China; ubicando a Alemania entre los principales paises proveedores de

los paises miembros del bloque.
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Figura 16.
Variacion del volumen del comercio de los principales socios comerciales con la Unién Europea 2010-

2016.
Fuente: Comisidn Europea Eurostat Database Comercio de bienes por los principales paises

La EU también representa gran numero de importaciones desde China, esto se
debe a gran cantidad de sus productos son manufacturados en China por su mano de
obra barata, en consecuencia, China es el pais que menos ha tenido variaciones en
sus exportaciones a la Unién Europea. Segun Lopez (2016) a pesar de esto ha puesto
aranceles y medidas antidumping a China para no poner en peligro sus industrias de
acero, vidrio y ceramica, razén por la que las importaciones de la UE desde China

tienen una variacion negativa del -0.8%

En cuanto a Japon, las importaciones que la Union Europea ha realizado se
mantienen por debajo del promedio con variaciones negativas, consecuente de que
no existe un Acuerdo comercial fuerte entre ambos paises, como deberia esperarse.
Como se menciond anteriormente los efectos beneficiosos de este Acuerdo se darian

en forma gradual, porque las barreras arancelarias y las tarifas a ciertos productos se

ajustaran poco a poco.
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Variacion porcentual de los principales paises exportadores hacia la Unién Europea durante el periodo 2010-
2016.

Fuente: Comisién Europea Eurostat Database Proporcion de las exportaciones nacionales en las
exportaciones mundiales

Segun la Figura 17 los tres principales socios comerciales de la Union Europea son
Estados Unidos, China y Japon. Se muestra a Estados Unidos como uno de los
principales socios de la UE de acuerdo a los datos del grafico, debido a que juntos
representan el 40% de las transacciones en el comercio mundial. Lo anterior se debe
también a la relacion comercial transatlantica que permite a cualquiera de los dos ser

el principal socio comercial y de inversiones del resto de paises.

Con respecto a los resultados de los afios analizados en el periodo 2010-2011 en
la Figura 17 hubo una variacion negativa del 4%, se debe a la falta de proteccion por
parte de Estados Unidos en cuanto a los datos personales de UE que debilita las
negociaciones planificadas en el Acuerdo Transatlantico con este bloque. A pesar de
esto, dos afos después gracias a las negociaciones y compromiso de Estados Unidos,
permitid que existiera en el periodo 2014-2015 mostré una variacion porcentual del
5% siendo la mas significativa gracias a que Estados Unidos y la UE funcionan como

un comercio transatlantico.
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Variacion de los principales socios exportadores a la Union Europea durante el periodo 2010-2011.
Fuente: Comisién Europea Eurostat Database Comercio de bienes por los principales comerciantes
mundiales.

En el caso de China, se observa que es el segundo socio debido a que ofrece una
fragmentacién en su produccion internacional. Segun la European Commission (2016)
los celulares inteligentes ensamblados en China tienen menos del 4% y méas del 16%
proveniente de la UE, entre muchos otros productos chinos pasan primero por la UE
para formar la cadena de valor convirtiéndolo en uno de los principales socios. A partir
de lo anterior se muestra el fuerte vinculo comercial entre la Unién Europea y China,
este apego se debe también a la cantidad de puestos de trabajo que genera las
importaciones por parte de China. En la Figura 18 se observa que la variacion
porcentual mas significativa fue en el periodo 2014-2015 debido a que China adquirio

mayor cantidad de bienes desde UE.

De acuerdo con Navarro (2017), Japon y la UE representan gran parte del PIB
mundial y entre ellos también transan gran cantidad de bienes. Tomando en cuenta lo
anterior, Japon se encuentra en el tercer puesto de socio comercial, pero también ha
tenido complicaciones con disminucién porcentual durante los primeros periodos
hasta el 2013. Actualmente entre ambos paises aln no se negocia un acuerdo
comercial que aumente el volumen del comercio por cuestiones de ajustes en tarifas
arancelarias, pero se esta planificando un acuerdo comercial de forma gradual para

ambos.
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CAPITULO 3

3 Métodos y procedimientos

En el presente capitulo del estudio se describira el tipo de investigacion que se
alinea mas con el método a emplearse, la recopilacion de informacion, las fuentes
utilizadas para obtener los datos y las herramientas usadas para tabularlos. Ademas,
se dara a conocer el alcance de la investigacion segun el disefio metodolédgico
aplicado en estudios cientificos. Finalmente se establece una explicacion de las
variables utilizadas, procedimiento estadistico y por ultimo la definicion del modelo

economeétrico gravitacional.
3.1 Método

Segun Gomez (2012): "La investigacion se refiere a un proceso que, sustentado en
el método cientifico, intenta adquirir, aplicar y crear conocimientos. De hecho, existen

bastantes definiciones que pretenden precisar la esencia de la investigacién cientifica"
(p- 8).

En todo proceso de investigacion cientifica existen tres métodos que se pueden
aplicar al trabajo que se esta realizando y estos son: el enfoque cuantitativo, cualitativo

y el mixto.

Segun Hernandez, Fernandez, Baptista, Méndez, & Mendoza (2014) el enfoque
cuantitativo por medio de la recoleccion de los datos intenta probar una hipotesis
planteada, mediante informacion numeérica y estadistica, para comprobar el

comportamiento de las variables y demostrar teorias.

Segun Hernandez et al. (2014) el enfoque cualitativo mediante un planteamiento
del problema no tan especifico usa la recoleccion de datos sin fuentes numeéricas
buscando responder preguntas de investigacion o hipétesis, que pueden ser
desarrolladas antes, durante o después del andlisis. Desde otro punto de vista, el
enfoque cualitativo evalta el desarrollo natural del proceso por lo que no hay una

manipulacion de la realidad para los autores Corbetta, Fraile, & Fraile (2007).
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Existe un tercer enfoque segun los autores Cortés & Iglesias (2005), el enfoque
mixto que utiliza técnicas del enfoque cualitativo y cuantitativo, en el cual se realizan
entrevistas y encuestas hacia expertos del tema. A partir de lo anterior, esta
informacion puede ser valorada en escalas medibles y se le asigna un valor numeérico,
obteniendo rangos, tendencias y formulando hipétesis. El enfoque mixto combina
ambos conceptos y procesos para llegar a un resultado de una forma mas profesional.

En el trabajo de investigacion de acuerdo con los datos recopilados es factible
utilizar el método cuantitativo porque se intentara demostrar mediante un modelo
matematico sobre los factores que tienen mayor incidencia en el volumen de comercio

entre la UE y el Ecuador.
3.2 Disefio de investigacion

De acuerdo con Hernandez et al. (2014) la clasificacién del disefio de investigacion
es un tipo de investigacion experimental o no experimental. La investigacion
experimental el investigador crea una situacion para intentar explicar en que afecta a
los que participan comparando con los que no tienen participacion. En otras palabras,

se mide la significancia de una variable en dependencia de otra.

Segun Bernal (2010): “Se caracterizan por un alto grado de control de las variables
y porque efectan asignacion aleatoria de los sujetos a los grupos (experimental y

control) participantes en la investigacion” (p. 145).

En cuanto al tipo de investigacion no experimental para Hernandez et al. (2014) son
estudios que se realizan sin la manipulacion de las variables observando fenbmenos
gue se dan de manera natural, para luego analizarlos. Las investigaciones de caracter

no experimental se clasifican en dos tipos:
a) Transeccional o transversal

Este disefio recoge datos en un solo momento determinado, con el propdésito de
describir las variables y ver de qué manera inciden. Estos pueden ser exploratorios,

descriptivos y correlacional causal segun Hernandez et al. (2014).
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b) Longitudinal o evolutiva

Este tipo de estudio se obtienen datos en diferentes momentos, comparando los
datos recogidos para analizarlos a través del tiempo y ver la relacion entre ellas, este
tipo de investigacion se utiliza por ejemplo para el andlisis del comportamiento del
consumidor, analisis evolutivo de grupos y de panel segun establece Cortés & Iglesias
(2005).

En el caso de este presente proyecto, el disefio de la investigaciéon sera no
experimental trans-longitudinal. Lo anterior se debe a que las variables se las obtienen
de fuentes secundarias y no se las generan, y transversal y longitudinal de panel
porque mezcla ambos disefios de la investigacion debido a que se miden los factores
de la informacién de varios paises en un mismo periodo desde el 2013-2017.

3.3 Alcance de investigacion

El alcance de la investigacion dependera de la profundidad con la cual se desarrolle
el trabajo, estos se dividen en exploratoria, descriptiva, correlacional y explicativa. Es
importante mencionar de qué trata cada una para poder especificar el mas adecuado

para el alcance del presente estudio.

De acuerdo con (Bernal Torres, 2010) la descriptiva es aquella que explica las
caracteristicas de la situacion y los fenémenos que presenta el objeto de estudio. Este
tipo de investigacion utiliza los procedimientos de investigacion mas conocidos
seleccionando las caracteristicas principales de las variables estudiadas, y sus

descripciones correspondientes.

Segun el autor Hernandez et al. (2014) la exploratoria es utilizada cuando el
objetivo es examinar una tematica que no se ha estudiado antes, del que se originan
muchas dudas e interrogantes que no han logrado ser explicadas. Es decir, que, segun
la literatura dada, se muestra que no existen guias o no han sido estudiadas, por lo
que también despertaria el deseo del lector a incursionar sobre temas desde otras

perspectivas.
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Para Bernal Torres (2010) la investigacion de tipo correlacional tiene como principal
objetivo examinar la relacién que existe entre dos o mas variables, una correlacion
analiza el grado de asociacion entre las variables pero no una relacién causal donde

una depende de otra.

Y en ultimo caso que se refiere a la explicativa, para Hernandez et al. (2014), el
autor establece las causas de los sucesos o fendmenos que se tienen como objeto de
estudio, este tipo de estudio va mas alla de la definicibn de conceptos y la relacion
qgue hay entre ellos, estan enfocados a responder cuales son las causas de los

fendmenos fisicos, sociales, econdmicos o también socioecondmicos.

El presente trabajo de investigacion se establece como alcance correlacional
descriptivo, debido a que se busca analizar y describir la relacion de los factores que
inciden en el volumen de intercambio comercial ya existente entre Ecuador y la Union

Europea.
3.4 Fuente de recopilacion de informacion

Se dividen en fuentes primarias y secundarias:

Segun Bernal (2010) las primarias son aquellas que se obtienen de manera directa,
es decir que es levantada por el mismo investigador. También se la conoce como
informacion de primera mano, estas fuentes son entidades publicas, organizaciones,

focus group, personas por medios de entrevistas, encuestas y cuestionarios.

Las fuentes secundarias son todas dan informacién sobre la problematica que se
va a investigar, pero de fuentes referenciadas, estas fuentes pueden ser revistas,

libros, noticias, documentales, y medios de informacion para Bernal Torres (2010).

Para este estudio se utilizara los datos proceden de fuentes secundarias, debido a
gue ya estan publicadas en paginas de las organizaciones Eurostat, Banco Mundial y
Banco Central del Ecuador. Las bases de datos o database en Eurostat estan
desglosada por secciones donde solo se tomaran en cuenta los datos con respecto a
las importaciones y exportaciones, principales productos comercializados, balanza
comercial.
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Tabla 4.

Fuente de recopilacion de informacién de variables de estudio

Variables Fuente Tipo Unidad de medida
Producto Interno Bruto Banco Mundial Continua usD
Distancia Banco Mundial Continua Kilometros
Acuerdos Preferenciales Ministerio de Comercio Dummy 0 — Ausencia
Exterior ]
1 — Presencia
Renta de recursos naturales Banco Mundial Continua Porcentaje
indice de innovacién Global Innovation Index Continua  Puntuacion
indice de corrupcion Transparency Continua Puntuacion
International
Flujo Comercial Elaboracion Propia Continua usD

Nuestra principal fuente de datos es Banco Central en el apartado del sector
externo, en el cual informan las exportaciones e importaciones mantenidas con los 28
socios comerciales de la Union Europea, durante los cinco afios analizados para todas
las variables arrojando un resultado de 140 observaciones. De acuerdo con las dos
variables mencionadas anteriormente se crearon la variable de flujos comerciales
segun la metodologia de Rose (2004) y las exportaciones netas a partir de la suma

aritmética entre ellas.

El PIB per capita se mide en precios internacionales constantes de 2011 (délares)
y en términos de poder de paridad adquisitivo (PPA). La fuente de datos para la
poblacién y el PIB per cépita proviene del Banco Mundial clasificado como Indicadores
de Desarrollo. Asi mismo, las rentas totales de recursos naturales se obtuvieron del
Banco Mundial, medido como % del PIB, de los 28 paises. La distancia bilateral se
mide, en kildmetros, como la distancia del circulo grande entre dos ciudades capitales
de cada pais. La distancia bilateral es del conjunto de datos desarrollado por Haveman
y el CEPII. Los acuerdos preferenciales se obtuvieron del Ministerio de Comercio
Exterior mientras que el resto de informacién como indice de percepcion de la
corrupcion hemos tomado de Transparency International y el indice de innovacion de

la base de datos del Global Innovation Index.
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3.5 Herramientas de recopilacién y analisis de info  rmacién

Las herramientas que se han utilizado para la recopilacion de datos son las bases
de datos en linea de la Eurostat, Banco Central del Ecuador, Banco Mundial. Para el
analisis de la informacion se utilizara el programa econométrico STATA lo cual
permitira el analisis de la regresion de los minimos cuadrados generalizados a
emplearse en este modelo. Los gréficos son elaborados dentro del programa Microsoft
Excel 2016.

3.6 Andlisis y procedimiento estadistico

Debido a la naturaleza de la fuente de informacion obtenida, el analisis para el
tratamiento de datos sera por medio de técnicas de datos de panel. Este tipo de
analisis consiste en la observacion de diferentes “individuos” o “casos” a través del
tiempo. El ejemplo mas sencillo para la compresion practica de esta técnica es el
censo poblacional. Aqui es posible notar que se realiza seguimiento a través del
tiempo a diferentes individuos. Asi, para la aplicacion empirica al tema en cuestion, se

analizan diferentes paises a través el rango temporal propuesto para el andlisis.
Datos de Panel

El uso de datos de panel en la investigacion econdmica se ha vuelto cada vez mas
popular durante la ultima década. Especialmente la mayor disponibilidad de datos de
panel, particularmente en los paises en desarrollo, y el aumento de herramientas para

el andlisis de datos probablemente tenga significancia en su creciente utilizacion.

No obstante, la gran cantidad de ventajas metodologicas de los datos de panel
comparados a la seccion transversal pura o datos de series temporales puras podrian
haber contribuido a su creciente importancia también. Por ejemplo, tal como lo
menciona (B. Baltagi, 2008) el uso de datos de panel proporciona la mayor posibilidad
de abordar problemas como la existencia de heterogeneidad y, ademas, permite

identificar los efectos que de otro modo no serian detectable.

Vinculado al aspecto anterior, los datos del panel también brindan la posibilidad de

especificar comportamientos mas complejos. Existen una serie de ventajas en el uso
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de datos de panel, dentro de estas, no hay duda de que los datos del panel ayudan a
mejorar la calidad del analisis econémico. Por otro, los datos del panel comunmente
proporcionan un mayor grado de informacion, junto con un mayor grado de
variabilidad, que resulta en mas grados de libertad, menos colinealidad entre las
variables y mayor eficiencia, y con esto puede ayudar a responder una serie de
preguntas de investigacion que de otro modo podria no haber sido abordado.

Modelo de Efectos Fijos

El modelo de efectos fijos es un modelo de analisis de regresion que se centra en
la relacion entre las variables dependientes y las independientes de diferentes paises
a lo largo del tiempo. Existen diferencias fundamentales entre todos los paises,
algunas de las cuales es poco probable que sea reflejado por la variacién de las
diferentes variables independientes utilizadas en el analisis. EI modelo de efectos fijos
explica estas diferencias a través de la inclusion de un término constante que muestra
estas variables temporales caracteristicas. Una correlacion entre términos distintos
que reflejan las diferencias "fijas" del pais, asi como los términos de error de los paises

no deberia existir.

Modelo de Efectos Aleatorios

Otra forma de tener en cuenta de la heterogeneidad es ejecutar el modelo de
efectos aleatorios. Este modelo, que es equivalente al método de minimos cuadrados
generalizados (MCG), debe seguir algunas restricciones severas para ser aplicadas
en nuestra regresion. De acuerdo con este método, la resta del valor medio necesario
parece ser una solucién mejor y mas avanzada que restar el valor medio completo
sobre todas las unidades de seccion transversal. Por lo tanto, al usar el modelo de
efectos aleatorios no pierde ningun grado de libertad, ya que no usamos mas
variables, simplemente hacemos transformaciones, por lo que es mas eficiente que la
prueba fija ficticia. El problema del modelo de efecto aleatorio es que sigue una
restriccidon severa ya que es necesario que las variables independientes sean

exdgenas, para no tener estimaciones sesgadas e inconsistentes.
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3.7 Modelo economeétrico

Para determinar cuales son los principales factores que inciden en el flujo comercial
entre la Unidon Europea y Ecuador, se utilizard el modelo de gravedad que fue

explicado anteriormente, aplicado para datos de panel.

De esta manera, se utilizar4d una serie de variables de corte macroeconémico,
politico y financiero, asi como la distancia geografica que existe entre los diferentes
paises que conforman UE, misma que es una de las principales variables explicativas
dentro del modelo, y Ecuador. Para esto, es importante tener en consideracion la base
del modelo de gravedad. Segun Krugman & Obstfeld (2010), los flujos comerciales
van a depender directamente del nivel de desarrollo de los paises e inversamente de

la distancia que existente entre ellos.

La comprobacion empirica de argumentos teoricos dentro de la ciencia esta
siempre atada a las diferentes fuentes de informacion disponibles, mas aun a las
variables en contexto. La medicion de los flujos comerciales ha tenido varias
interpretaciones dentro de la literatura. En este sentido han sido varias las medidas
utilizadas tales como B. H. Baltagi, Egger, & Pfaffermayr (2003), Martinez-Zarzoso &
Nowak-Lehmann (2003), Batra (2006), Walker & Unger (2009) y (Kepaptsoglou,
Karlaftis, & Tsamboulas, 2010). Por esta razon, para realizar un analisis general sobre
el efecto que tienen los diferentes cofactores sobre el nivel de flujos comerciales, se
utilizan diferentes especificaciones para poder analizar si existen diferentes resultados

ante cambios de la medicion de los flujos comerciales.
Especificaciones

Para responder a la hipotesis de gravedad en el Ecuador, se parte del fundamento
tedrico de la ley de gravitacion de Newton. Asi, haciendo una extension a lo propuesto

por (Tinbergen, 1962) y (Poyhdnen, 1963), se obtiene:

PIBEcuador X PIBpaisEU

DEcuador—paisEU

Tomando logaritmos de ambos tenemos:
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ln(FU) =0+ ﬁl ln(PIBU) + ,82 hl(DU) + ui]-

Donde tenemos que, 6 representa la constante de la ecuacion, PIB;; es la

multiplicacion del PIB de Ecuador por el PIB del pais perteneciente a la Union

Europea, D;; es la distancia entre Ecuador y los paises de la UE, por ultimo u;;

representa el error aleatorio. Se espera que para el caso de Ecuador f;, que
representa el efecto del PIB sobre los flujos comerciales, sea positivo, por el contrario,
se espera que B, sea negativo siendo este el efecto que tiene la distancia geogréfica
sobre los flujos comerciales. De cumplirse los signos esperados, la hipotesis del
modelo de gravitacion estaria compraba para Ecuador. A pesar de que este modelo,
es un buen ejercicio para explicar una parte de los flujos comerciales, la ausencia de

otros factores pone en tela de duda su poder de veracidad.

Para aumentar el poder explicativo del modelo base de gravitacion, es posible
afadir cofactores y variables de control. Por otro lado, a pesar de poder controlar
aguellos factores fijos no observables y constantes en el tiempo a través del modelo
de efectos fijos (especificos del pais); es importante controlar aquellos factores

temporales que afectan a la relacion y, por ende, al modelo propuesto.

De esta manera, tenemos el modelo gravitacional extendido de la siguiente manera:

n n
ln(Fi]-) =0+p5 ln(PIBL-]-) + B, ln(Di]-) + Z Bm(Macrofactores) + Z Bc(controles) + 9; +u;;
m=1 c=1
Donde ademas de los principales factores de interés, es decir, el nivel de desarrollo
y la distancia geogréfica se han afadido variables de entorno macroeconémico y

controles que incluyen factores politicos como el indice de corrupcion.

Por otro lado, como fue mencionado en parrafos anteriores, es importante poner a
prueba el problema que se pretende estimar. Para esto, se cambiara la variable

dependiente de acuerdo a las diferentes medidas de flujos comerciales teniendo:

ln(Fl-ji*) =0+p; ln(PlBl-]-) + 5, ln(Dij) + Z Bm(Macrofactores) + Z Bc(controles) + U; +u;;

m=1 c=1
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Donde i* representa las diferentes medidas de flujos comerciales.

Para la obtencion de los coeficientes ; se emplearan las técnicas de datos de

panel anteriormente mencionadas.

Se realiza un analisis de correlacion para verificar las siguientes suposiciones:

S1: El PIB de los socios comerciales europeos influye positivamente en los flujos

comerciales de Ecuador de forma significativa.

S2: La distancia geografica de los socios comerciales europeos influye

negativamente en los flujos comerciales de Ecuador de forma significativa.

S3: Los acuerdos comerciales entre Ecuador y la Union Europea influyen

positivamente en los flujos comerciales de Ecuador de forma significativa.

S4: La innovacién de sus socios comerciales influyen positivamente en los flujos

comerciales de forma significativa.

S5: La renta de recursos naturales de los socios comerciales europeos influyen

negativamente en los flujos comerciales de Ecuador de forma significativa.

S6: El nivel de corrupcion de los socios comerciales europeos influyen

negativamente en los flujos comerciales de Ecuador de forma significativa.

3.8 Variables

Tabla 5.

Variables utilizadas en la regresion

Variables Uso Investigaciones de respaldo Autores

PIB Variable La ecuacion de la gravedad generalizada, IBergstrand (1989)
independiente competencia monopolistica y la teoria de las
proporciones de los factores en el comercio

internacional.
Gleditsch (2002)

Expanded Trade and GDP Data
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Distancia Variable

independiente

Comercio intranacional versus comercid.-J. Wei (1996)
internacional: ¢Cuan testarudas son las

naciones en la integracion global?

Aplicaciéon de un modelo de gravedad para
el andlisis del intercambio comercial de
Honduras y Nicaragua tomando comoSOIIS (2016)

variables el PIB y la distancia

Acuerdos Variable Una estimacion del efecto de las moned&sankel & Rose
Preferenciales independiente comunes en el comercio y los ingresos  (2002)
El modelo gravitacional y el TLC entreCardenas & Garcia
Colombia y Estados Unidos (2005)
Renta de recursos Variable International trade and the environment  Low (2016)
naturales independiente
The curse of natural resources Wick & Bulte (2009)
indice de innovacion Variable El impacto de la innovacién tecnoldgica eBoete (1980)

independiente

los patrones del comercio internacional: la

evidencia reconsiderada.

Innovation,  Firm  Dynamics,  andDosi, Pavitt, & Soete

International Trade. (1990)

indice de corrupcion Variable

independiente

Corruption and International Trade: AnMusila & Sigué

Empirical Investigation of African Countries(2010)

Economic Development Through
Bureaucratic Corruption
Leff (1964)
Flujo Comercial Variable Trade blocs, trade flows, and internationaMansfield&
dependiente  conflict. Pevehouse (2000)

Financial dependence and internationaBeck (2000)

trade.

Do we really know that the WTO increases
trade? Rose (2004)

En base al analisis, con la finalidad de explicar a los flujos comerciales entre

Ecuador y la Unién Europea durante el periodo 2013-2017, se obtuvieron datos a partir

de diversas fuentes con la finalidad de plantear un modelo econométrico. Asi mismo,
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a partir de la revision de la literatura se utilizaron variables, consideradas significativas

en el comercio mundial, con su respaldo teérico tal como se observa en la tabla 5.

81



CAPITULO 4

4 Resultados
4.1 Andlisis de Resultados
4.1.1  Andlisis exploratorio de las variables

14

12

10

22 24 26 28 30

+ flujo Fitted values

Figura 19.
Gréfico de dispersion entre Flujo- PIB

Tabla 6.

Matriz de correlacion entre Flujo-PIB

CORRELACION FLUJO P1B
FLUJO 1
PIB 0.8840 1

El coeficiente de correlaciéon nos indica el tipo de relacion que existe entre dos

variables, es decir si es positiva o0 negativa y su magnitud. De acuerdo con la Tabla 6

el coeficiente de correlacion entre el flujo comercial y el PIB define una relacion fuerte

y directa entre ambas. En cuanto a la Figura 19, se corrobora la relacion lineal positiva;

es decir, a medida que aumenta el valor del PIB de un pais, incrementara el flujo

comercial de Ecuador con ese pais.
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A partir de la relacion positiva entre las variables se considera, segun (OMC, 2018b)
el crecimiento del volumen de comercio es impulsado principalmente por el aumento
de gastos de inversion y consumo de cada economia propia que tiene un efecto en la
produccion de un pais y asi como también puede aumentar en cierta medida por la
debilidad del comercio en los periodos anteriores, lo que permite una base mas baja
para la expansion de afios presentes.

Asi mismo, al observar la Figura 19 se muestra que el PIB de los paises que
conforman la Unidon Europea estan poco dispersos. La homocedasticidad se da
principalmente porgue este bloque geoecondmico actia como una sola economia ya
que utiliza una moneda comun, denominada euro, que elimina fronteras entre paises
miembros y abriendo la libre circulacion de bienes, servicios y capitales. De igual
manera este bloque con la finalidad de formar una mayor integracion econémica y
politica se ha conformado como un Estado de derecho en el cual todas sus decisiones
parten desde los tratados, acuerdos voluntarios y de manera democratica por todos
los paises miembros en conjunto (Expansion, 2018).

A pesar de lo explicado anteriormente, también existen leves diferencias entre
ciertos miembros. Entre las principales economias de la zona euro estdn Alemania,
Francia, el Reino Unido, Italia y Espafia que representan aproximadamente el 67% del
PIB del bloque segun los datos de (Eurostat, 2017). Asimismo, aproximadamente el
64% del comercio total de la UE se da entre los paises miembros del bloque europeo
(Europa, 2016).
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Figura 20.
Gréfico de dispersion entre Flujo- Distancia

Tabla 7.

Matriz de correlacién entre Flujo-Distancia
CORRELACION FLUJO DIST
FLUJO 1
DIST -0.4229 1

Segun la Figura 20 en el cual se observan tanto Flujo (y) como Distancia (x), a partir
de la muestra de los 28 paises de la Union Europea, una relacion inversa que a medida
gue aumenta las distancia entre un pais y Ecuador, su volumen de comercio
disminuird. La Tabla 7 muestra un coeficiente de correlacion lineal entre las variables
mencionadas anteriormente de -0.4229, es decir que se confirma una relacion

negativa entre ellas de manera moderada.

Segun a lo anterior se considera que el volumen de comercio se reduce por
distancia, pero también por fronteras internacionales (Obstfeld y Rogo, 2001), es decir
que los paises adyacentes comercian mas que los no adyacentes (Leamer 1993;
Helliwell, 1997). La importancia de la distancia y las fronteras como factores
determinantes del comercio se explican por la variedad de barreras al comercio que
son aplicadas. Asi mismo la distancia y los efectos fronterizos no solo explican las
barreras geograficas entre los socios comerciales, sino también para diversos costos
en los que los comerciantes pueden incurrir cuando un bien a su consumidor final

(Anderson y Van Wincoop, 2004).
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Actualmente la distancia mas corta para viajar en avion desde Ecuador a Europa
es 10394.72 km = 6458.98 millas en promedio. Si viaja con un avién (que tiene una
velocidad promedio de 560 millas) entre Ecuador y Europa, tarda 11.53 horas

aproximadamente en llegar.

recursoas

+ flujo Fitted values

Figura 21.

Gréfico de dispersién entre Flujo- Recursos

Tabla 8.

Matriz de correlacion entre Flujo-Recursos

CORRELACION FLUJO RECURSOS
FLUJO 1
RECURSOS -0.3098 1

La Tabla 8 muestra un coeficiente de correlacién negativo entre las dos variables,
por lo que la relacion entre un aumento de renta de recursos naturales del otro pais,

influye inversamente en los flujos comerciales entre Ecuador y la Union Europea.

Considerando el parrafo anterior se espera que si el pais europeo obtiene una alta
renta de recursos naturales, no adquirira grandes cantidades de bienes que se
produzcan con recursos naturales, por parte de Ecuador. Cabe aclarar que

actualmente Ecuador percibe una renta de recursos naturales del 4.4% hasta el
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periodo 2017 mientras que la UE en promedio reciben 0.31% de renta por recursos
naturales segun los datos del (Banco Mundial, 2018). Los paises que destacan en UE
con recursos naturales son Rusia y Ucrania, considerados los mayores ofertantes de
petroleo en el area europea, aquella region, en la cual este recurso es relativamente
escaso. Entre otros bienes como el carbon, la madera, el zinc, el cobre, la turba y el
potasio son fuentes importantes de ingreso para toda la UE en diferente cuantia, asi
como la industria pesquera altamente desarrollada. Por otra parte paises que rodean
el mar Baltico como Estonia, Letonia, Lituania, Finlandia y Polonia son los que menos
recursos naturales poseen por lo que son dependientes de otras potencias para el
comercio (W. Johnson, 2018). Ante todo lo anterior se refleja en la Figura 21, con los

puntos que no se comportan de manera lineal por su gran dispersion.

La diferencia entre el % de renta de recursos naturales entre los dos bloques, a
priori permite al Ecuador tener una ventaja comparativa en el bien que utiliza recursos
naturares; el cual es un factor fuertemente dotado para el pais, siendo asi los bienes
que requieren recursos naturales los que se debe centrar la produccion con la
finalidades de ser mas eficiente que los paises europeos. Sin embargo apesar de la
dotacion de factores, existen otros factores que motivan el comercio entre Ecuador y
la Union Europea, es decir, considerar tambien que no se tiene la misma capacidad
tecnologica al momento de producir. La calidad en produccion del bien juega un papel
importante en el comercio; en otras palabras la diferenciacion de un bien producido
en Ecuador que producido en cualquier otro pais permite especializarse en ese
producto y vender en mayor cuantia, independientemente de las dotaciones de

factores que se tenga (MediaWiki, 2010).
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Figura 22.

Gréfico de dispersion entre Flujo- Innovacion
Tabla 9.

Matriz de correlacion entre Flujo-Innovacion

CORRELACION FLUJO INNOVATION
FLUJO 1
INNOVATION 0.3479 1

En la Tabla 9 la matriz de correlacion nos muestra que la relacion entre la variable
flujo comercial e innovacion es positiva con un valor de 0.3479 como dice la teoria, si
un pais tiene mas oportunidades de realizar innovaciones tecnoldgicas, tendra una
mejora en sus flujos comerciales y una ventaja comparativa en la produccién de los
bienes que el pais comercialice, este coeficiente de correlacion nos muestra que la
innovacion en Ecuador no es tan desarrollada o bastante baja, por lo que poco o nada

importara en un aumento de los flujos comerciales.

La baja innovacion en Ecuador se puede deber a que apenas se invierte el 1.88%
del PIB en tecnologia e innovacion segun la Secretaria de Educacion Superior,
Ciencia, Tecnologia e Innovacion (SENESCYT), aunque cabe destacar que el

gobierno intenta invertir en talento humano como parte de innovacion, segun Astudillo
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& Briozzo (2016) las actividades de innovacién que realiza Ecuador comparado con
otros paises latinoamericanos, ponen en evidencia a una economia con menor
capacidad para innovar, que hace que las empresas no puedan innovar introduciendo
nuevos productos de forma continua en comparacion con empresas de similares

caracteristicas.

La estructura de la economia ecuatoriana segun AEIl (2014) ha mantenido las
mismas caracteristicas historicas, ya que siempre ha tenido que depender del petrdleo
y las materias primas por lo que es importante generar esfuerzos tanto publico y
privados para la realizacion de industrias basicas e intermediarias que sean de alto
valor en tecnologia, y que a su vez permitan el desarrollo de otras industrias como la

metalmecanica y siderurgica, farmacéutica, plasticos y entre otras mas.

Aungue se muestra que no existe una relacion fuerte entre ambas variables debido
a la cantidad de datos atipicos por los diferentes niveles de innovacion que presenta
cada pais de la Unién Europea en comparacion con Ecuador, que existen alejados de

la tendencia como se puede ver reflejado en la Figura 22.
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Figura 23.

Gréfico de dispersién entre Flujo-Tipo de cambio real efectivo
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Tabla 10.

Matriz de correlacién entre Flujo-Tipo de cambio real efectivo

CORRELACION FLUJO TIPOCAMBIO
FLUJO 1
TIPOCAMBIO 0.0946 1

Segun la Figura 23 muestra una relacion positiva con muchos valores atipicos entre
el flujo comercial y el tipo de cambio real, aunque la relacién como se muestra el R?
con un valor de 0.0946 en la Tabla 10 debido a que el nivel general de precios de la
Unioén Europea es mas bajo que el nivel de precios en Ecuador por lo que muchos de
nuestros productos pierden competitividad, esto se debe a que Ecuador en la década
de 1999 paso por altos desequilibrios macroecondémicos y una alta hiperinflacion por

lo que se toma la decision de dolarizar la economia.

Una explicacion de la relacidon débil desde el punto de vista técnico, podria deberse
a que Ecuador no tiene una tasa como tipo de cambio real considerando los precios
relativos y el nivel de inflacion, ya que Ecuador actualmente esta dolarizado como se
menciono anteriormente, lo cual lo inhabilita de adoptar politicas cambiarias viéndose
subordinado a la politica cambiaria que implemente los Estados Unidos duefio de la

moneda qgue se usa.
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Figura 24.
Graéfico de dispersién entre Flujo- Corrupcién
Tabla 11.

Matriz de correlacion entre Flujo-Corrupcién

CORRELACION FLUJO CORRUPTION
FLUJO 1
CORRUPTION 0.2966 1

Como se muestra en la Figura 24 existe una relacion positiva entre la variable Flujo

y Corrupcion, se muestran valores atipicos alejados de la tendencia debido los

diferentes paises la Unidn Europea tienen diferentes nivel de corrupcion por lo que se

observa dispersion en los datos, en la Tabla 11 el coeficiente de correlacion nos da

un valor de 0.2966, debido a que las exportaciones e importaciones de ciertos bienes

se ven afectadas positivamente siendo las importaciones las menos vulnerables y

hasta favorecidas segun el tipo de corrupcion, la variable flujos comerciales analiza

exportaciones e importaciones que determinan el volumen del comercio y la balanza

comercial del pais, lo que concluye con que la corrupcién influye de manera positiva

por el signo de su coeficiente en los flujos comerciales entre Ecuador y los paises de

la Unién Europea.
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Lo anteriormente expuesto, se debe a que las mercancias en los puertos de cada
pais pasan por una serie de filtros para ser nacionalizados por lo que se pueden crear
retardos en el proceso de liberacidon de la carga para atraer mas actos de corrupcion
0 sobornos por parte de los importadores para lograr la desaduanizacion. Segun
Contreras (2014) los efectos positivos que puede generar el soborno a muy corto plazo
impactan gravemente a mediano o largo plazo sobre la economia. La corrupcion
cuesta mucho dinero ya que el beneficiado obtiene un trato preferente por parte de la
administracion publica a cambio de un precio. De igual forma se puede dar lo contrario
gue es donde se incrementarian las importaciones por medios de sobornos y se eviten
trabas y restricciones en las importaciones, liquidaciones aduaneras manipuladas,
partidas arancelarias falseadas y otras situaciones que faciliten el comercio de

Ecuador.
4.1.2 Analisis concluyente de las variables

En la Tabla 11 se muestran los cuatro modelos planteados dentro del trabajo con
sus respectivas variables y errores estandar con la finalidad de contrastar y observar
cual explica de mejor manera los flujos comerciales segun su metodologia. Debido a
la incorporacion de una variable constante e invariante en el tiempo como la distancia
geografica, se da una omision automatica de Stata cuando se aplican los efectos fijos
puros al modelo, entonces se considera un modelo de efectos aleatorios en el simple
(1) y aumentado (3) y efectos aleatorios con efectos fijos de tiempo en simple (2) y

aumentado (4) dando como resultado un modelo mixto.
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Tabla 12.

Estimacién de modelo de gravedad simple y aumentado con efectos fijos por afios
y aleatorios

Simple Simple Aumentado Aumentado
1) (2 3) (4)
Pib 0.991 *** 0.987*** 0.947*** 0.936***
[0.0861] [0.0833] [0.0828] [0.0836]
Dist -3.279** -3.295** -2.821** -2.894**
[1.333] [1.357] [1.065] [1.104]
Acuerdopref - - -0.0296 -0.451***
[0.145] [0.137]
Recursos - - -0.127 -0.101
[0.0926] [0.108]
Innovation - - 0.757 1.152
[1.463] [1.608]
Corruption - - -0.0123 -0.288
[0.716] [0.825]
Tipocambio - - 2.612 2.899
[2.445] [2.938]
2013 - -0.121 - -0.604*
[0.165] [0.344]
2014 - 0.146 - -0.324*
[0.127] [0.182]
2015 - 0.0119 - 0.0516
[0.101] [0.124]
2016 - -0.137* - -0.111
[0.0810] [0.0941]
2017 - 0 - 0
_const 14.29 14.55 -4.400 -4.527
[13.07] [13.24] [15.33] [17.31]
N 140 140 135 135

Error estandar en
brackets *p<0.10,
**p<0.05, ***p<0.01

Con respecto al modelo simple (1) con efectos aleatorios muestra una alta
significancia en las variables PIB al 1% y distancia al 5% y con signos positivo y
negativo, respectivamente. En la segunda columna dentro del modelo simple (2) se
utiliza efectos aleatorios y adicional se utiliza el método de los efectos fijos que se han
producido en diferentes afos, es decir, se considera las fluctuaciones que han tenido
los flujos comerciales entre Ecuador y la Union Europea durante el periodo de estudio.
En cuanto a la significancia del modelo anterior de igual manera el PIB y la distancia

mantienen sus signos y probabilidades, pero en este caso se considera que existe una
92



diferencia estadisticamente significativa en los flujos comerciales entre el afio 2016 y
2017; ademas el signo negativo se refiere a que los flujos en general fueron menores
en el 2013 y 2014. Esta incorporacion de efectos fijos por afio permite controlar la
variacion y cuantificar cualquier objeto que esté detras de cada afio por perturbaciones

en el comercio entre paises.

En el modelo (3) denominado aumentado se incluyen mas variables consideradas
influyentes dentro del comercio, pero de las cinco nuevas ninguna resulto
estadisticamente significativa. Sin embargo, las principales variables del modelo
gravitacional, como PIB y distancia, ain mantienen sus caracteristicas dando a
conocer la robustez del modelo y cabe recalcar que dentro de este modelo se

realizaron efectos aleatorios para demostrar la diferencia con el modelo (4).

Finalmente, en la columna (4) que se realizan los efectos mixtos, muestra una
significancia estadistica al 1% en la variable dicétoma acuerdos preferencias
aclarando un efecto negativo en los flujos comerciales con la existencia de algun tipo
de negociacion. Asi mismo como es de esperarse la significancia y signos del PIB y
distancia. Por ultimo, se muestra una diferencia significativa entre los periodos 2013,
2014 y el afio base de 2017 siendo el periodo 2013 un 0.60% menor al 2017 y el 2014

un 0.32% menor al periodo base.

Segun Ortego & Secotaro (2005): “El error estandar podriamos expresarlo
conceptualmente como el error que se puede cometer al intentar conocer a una
Poblacién por una Muestra de si misma” (p. 1). Dicho de otra manera, es una
estimacion de cuanto varia el valor de un estadistico de prueba de muestra a muestra

0 podria resumirse como error test.

De acuerdo con Arce & Mahia (2012) el uso del modelo logaritmico es que la forma
en la que se expresan las variables en el modelo (niveles o logaritmos) modifica
conceptualmente el propio significado o interpretacion de los parametros resultantes.
La interpretacion de los parametros es cercana al concepto de elasticidad entre las
variables, dicho de otra manera, la magnitud de una variacion porcentual en y ante la
variacion del 1% en la variable x. Es un modelo de regresién, que se emplea cuando

la dependencia entre las variables (variable dependiente) y (variable independiente)
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es de forma logaritmica, en cuyo caso se ajusta a la nube de puntos del diagrama de
dispersion una funcion del tipo y= a + bin (x).

Tabla 13.

Resultados principales del modelo simple (2)

Number of obs 140
F(2, 137) 283.38
Prob> F 0.000

R-squared 0.8053

Adj R-squared 0.8025

Root MSE 0.80607

Segun la Tabla 13 muestra un total de 140 observaciones, el valor de f y la
probabilidad de F es menos a 0.05 lo que nos indica que las variables PIB y distancia
si explican a los flujos comerciales que es la variable explicativa. EI R2 muestra un
valor de 0.80 que significa que el 80% de las variables independientes logran explicar

la variable flujos comerciales.

Tabla 14.

Andlisis de varianza para el modelo simple (2)

Source |SS df MS

Model |368.254724 2 184.127362
Residual |89.0165548 137 0.64975587
Total 457.271279 139 3.28972143

Segun el autor Such, (2018): “El analisis de varianza (ANOVA) de un factor nos
sirve para comparar varios grupos en una variable cuantitativa. Esta prueba es una
generalizacion del contraste de igualdad de medias para dos muestras
independientes. Se aplica para contrastar la igualdad de medias de tres o mas
poblaciones independientes y con distribucién normal” (p. 1).

La Tabla 14 nos muestra en la primera columna la suma de cuadrados total del
modelo mas los residuales, la segunda columna indica los grados de libertad y la

tercera columna nos indica los valores de las varianzas del modelo y los residuales.
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Tabla 15.

Estimacion del modelo simple (2)

flujo Coef. Std. Err. z P>t [95% conf. interval]
pib 0.9871516 0.0833458 11.84 0.0000 0.8237969 1.150506
dist 13204844  1.356777 -2.43 0.0150 -5.954079 -0.6356094
2013 10.1205038 0.1653268 -0.73 0.4660 0.4445385 0.2035308
2014 01462854 0.127371 1.15 0.2510 0.1033572 0.9359279
2015 0.0118586 0.1012081 0.12 0.9070 0.1865056 0.2102229
2016 | 51371028 0.0810388 -1.69 0.0900 0.2960259 0.0216403
2017 0 Omitida

_const 1455364  13.23657 1.10 0.2720 -11.38956 40.49684

Para el analisis de la Tabla 15 hay que indicar que los coeficientes miden la
variacion del modelo logaritmico, para una variacion unitaria de la variable explicativa
dada. Las probabilidades de las variables PIB y distancia son menores al 0.05 lo que
indica que las variables si logran explicar a la variable de interés que son los flujos
comerciales. La distancia como nos indica la teoria del modelo gravitacional si tiene

una relacion inversa para los flujos comerciales entre Ecuador y la Union Europea.

Por cada punto porcentual que varie el PIB los flujos comerciales entre Ecuador y

la Union Europea aumentaran en un 10.05%, mientras que por cada kildbmetro que el

pais se aleje de la Union Europea los flujos disminuyen en un 3%.

Tabla 16.

Prueba de inflacién de la varianza del modelo simple (2)

Variable VIF 1/VIF
dist 1.11 0.902501
pib 1.11 0.902501
Mean VIF 1.11

En este apartado se analiza el problema de multicolinealidad, como se produce,

sus consecuencias y su remedio en el caso del que modelo presente problemas de

multicolinealidad.
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Segun los autores Kizys (2010) la multicolinealidad perfecta surge cuando una
variable explicativa pueda tener una combinacién lineal con el resto de variables, es
decir que la variable explicativa presenta una correlacion perfecta respecto a una o
varias variables explicativas. Cuando la multicolinealidad es perfecta el rango de la
matriz x <k, lo que quiere decir que una de las variables explicativas puede obtenerse
como combinacion lineal de las demas variables explicativas. Cuando la
multicolinealidad no es perfecta el rango de x es igual a k, lo que implica una

correlacion diferente de cero entre algunas o todas las variables independientes.

De acuerdo con Guijarati et al. (2015) se dice que la multicolinealidad es perfecta
cuando los coeficientes de las variables independientes son indeterminados y sus
errores estandar, infinitos. Y cuando se trata de multicolinealidad no perfecta los
coeficientes son indeterminados, pero tienen errores estdndar muy grandes con
respecto a sus coeficientes, o que nos quiere decir que las betas no pueden ser

estimados con gran exactitud. Las siguientes son las causas de multicolinealidad:

» ElI método de recoleccion de datos (muestras con un intervalo limitado)

¢ Que el modelo presente restricciones

» Especificacion del modelo

« Un modelo que tenga muchas variables explicativas con una muestra
pequena

e En datos de serie de tiempos que los regresores compartan una tendencia

comun aumentando o disminuyendo a lo largo del tiempo.

Algunas de las consecuencias de un modelo con presencia de multicolinealidad

serian las siguientes:

Los estimadores tienen varianzas y covarianzas grandes que dificultan una

buena estimacion

* Los intervalos de confianza tienden a ser mas amplios, lo que hace aceptar
la hipotesis nula.

« La razén de t y demas coeficientes tiende a ser estadisticamente no

significativa.

* EIR2 la bondad de ajuste global tiende a ser muy alta
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» Los estimadores y los errores son muy sensibles a pequefios cambios en los

datos.

De acuerdo con Mandeville & Concato (2008) el factor inflacion de la varianza es la
manera mas practica y directa de evaluar la multicolinealidad y medir el dafio
producido por la falta de independencia. Si las variables que intentan explicar el
modelo no son redundantes el VIF debe ser igual a 1, si los valores del VIF son
mayores a 4 son sintomas de que puede existir la multicolinealidad y mayores a 10

sintomas de multicolinealidad severa.

Segun la Tabla 16 se observa que todos los valores VIF de la regresion son
menores que 4 y mayores a 1, por lo que se descarta que haya problemas de
multicolinealidad y se pueden dejar a todas las variables en el modelo, teniendo estas

una alta correlacion entre ellas.

Segun el autor Kizys (2010) las técnicas mas usadas para remediar la

multicolinealidad:

* Incorporaciéon de nueva informacion ya sea aumentando el tamafio muestral
para reducir la correlacion entre las x, o mediante el uso de informacion
extramuestral.

« Eliminando variables explicativas de la transformacion de variable para una

reespecificacion del modelo.

Las técnicas para remediar la multicolinealidad no siempre solucionaran todos los
errores muestrales, por lo que requiere un analisis mas profundo y particularizado
sobre todo cuando se trata de muestras pequefias para observaciones atipicas que
son resultado de un proceso distinto. En el caso del presente estudio no fue necesario
usar ningun remedio para esta enfermedad, debido a que no se presencio sintomas

de dicha enfermedad.
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Tabla 17.

Prueba para heteroscedasticidad de Breusch-Pagan / Cook-Weisberg del modelo
simple (2)

Prueba Resultado
chi2(1) 0.48
Prob > chi2 0.4874

Segun el autor Pérez & Hoyo (2010) cuando un modelo no cumpla la hipétesis de
la varianza constante en los términos de perturbacion se dice que el modelo tiene
problemas de heterocedasticidad, en estas condiciones el estimador de beta es
insesgado y consistente pero no es eficiente porque los intervalos de confianza seran
mas grande que los que resultan de un estimador eficiente, perdiendo precision en su

estimacion.

Las principales causas que provocan que un modelo presente problemas de

heterocedasticidad segun Ramirez (2018) son:

* Razones de escala

» Distribucion espacial

* Andlisis de los errores

» Menos restricciones de eleccion

* Mejoras en la obtencion de la informacion
* Observaciones influyentes

* Problemas de especificacién de un modelo

Otras causas establecidas segun el autor Pérez & Hoyo (2010) son las causas
estructurales que se producen al trabajar con modelos que tienen tipos datos de corte
transversal y las variables muestran un comportamiento muy heterogéneo, otras son
causas muestrales, ya que en muchas ocasiones no sera posible disponer de todos
los datos que confirman una muestra, sino que se tendra acceso a valores medios y
submuestras, y por ultimo las causas espurias explica que la heteroscedasticidad

puede ser consecuencia de la existencia de otros problemas dentro del modelo, como
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la omisién de una variable explicativa relevante y un cambio estacional en una serie

temporal.

Las consecuencias de un modelo que presenta heteroscedasticidad segun Ramirez
(2018) los estimadores de minimos cuadrados continuaran insesgados o imparciales
dado que E(U)=0y las variables independientes no son independientes de los errores
estandar, y la varianza al no ser una constante se dan por no validas las pruebas de
significancia individual en especial las pruebas de distribucion t y la global f. En

resumen, los principales problemas serian:

1. Estimadores ineficientes con poca capacidad predictiva

2. Perdida de validez de las pruebas estadisticas.

Segun en lo que se basa el autor Gujarati et al. (2015) si la estimacion de la varianza
es sesgada y la estimacion no es sdlida, como consecuencia no se debe depender de
los datos que resultan de los intervalos de confianza, ni de las pruebas puntuales que
se usan, por lo que es aconsejable estimar los parametros por otros medios mas

adecuados como los minimos cuadrados ponderados u otras técnicas de estimacion.

Con respecto a las pruebas de deteccidon de heterocedasticidad se debe tener en
claro Arce & Mahia (2009):

 Es imposible observar directamente la heterocedasticidad, ya que en la
mayoria de analisis econométricos solo se dispone de un valor de y por cada
valor de X, por lo que la mayor parte de los métodos se apoyaran en los
residuos obtenidos en un modelo previo que se usan como una muestra
valida de las perturbaciones aleatorias desconocidas.

* Se debe analizar la heterocedasticidad desde un punto de vista teérico
tomando en cuenta la naturaleza del problema analizado, las exdgenas

incluidas.

El contraste a través de la grafica de error, se sabe que las variables econdémicas
siempre presentan una tendencia definida positiva o negativa, la simple grafica sirve
para detectar por intuicibn como es el comportamiento de la tendencia a través del
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tiempo, en caso de haber un aumento o disminucion continua del error, lo que seria

significativo de una relacion entre la evolucion de las variables del modelo.

Segun Arce & Mahia (2009) también existen contrastes numéricos para cuantificar
la presencia de heterocedasticidad, para valorar su existencia en términos de

probabilidad mediante distribuciones estadisticas:

» Contraste de Gleisser

» Contraste de breusch Pagan

* Prueba de White

* Prueba del coeficiente de correlacion de Spearman
» Contraste de Harvey

* Test de Park

* Ramsey
e Golfeld Quandt
e LM Arch

Segun expone Guijarati et al. (2015) existen medidas remediales que se plantean
como una estrategia adaptativa, una estimacion alternativa a la uso del MCO es la
utilizacién del MCG que seria una estrategia analiticamente correcta para solucionar

el problema, a continuacion se detallan las medidas remediales:

c) Cuando se conoce 02 método de los minimos cuadrados ponderados
volviéndolos los estimadores MELI.

d) Cuando no se conoce o2 usando el método de varianzas y errores estandar
consistentes con heterocedasticidad de White.

e) La varianza del error es proporcional a X2 E(u2)= g2X?

f) La varianza del error es proporcional a xt

g) La varianza del error es conforme al cuadrado del valor medio de Y

h) Transformacion logaritmica In yt= B1 + B2 In xt + ut

De acuerdo con los autores Pérez & Hoyo (2010) el test de Goldfeld-Quandt se
basaba en el supuesto de que la heteroscedasticidad es provocada por una sola

variable, cuando sean varias las variables causantes de tal problema, se debera
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recurrir a otros test. En concreto, el test de Breusch-Pagan el cual sélo es
estrictamente valido cuando se dispone de muestras suficientemente grandes como
el caso de esta variable, establece que es posible expresar la varianza del término de

perturbacion como una combinacioén lineal de n variables explicativa.

Como nos indica la Tabla 17 para la prueba de heteroscedasticidad nos fijamos que
el valor p de chi? es mayor a 0.05 por lo que se descarta la existencia de
heteroscedasticidad, dicho en otras palabras, el modelo tiene varianza constante. La
hipétesis alternativa establece que las varianzas de error aumentan (o disminuyen)
segun lo predicho valores de aumento de Y, p. cuanto mayor es el valor predicho de
Y, mayor es la varianza de error. Un gran chi-cuadrado(chi?) indicaria que la
heteroscedasticidad estaba presente en el modelo simple. En este trabajo de
investigacion, el valor chi? era pequefio, lo que indicaba que la heteroscedasticidad
probablemente no era un problema y no fue necesario usar ninguna medida remedial

de las antes mencionadas.

Tabla 18.

Prueba de Skewness/Kurtosis para Normalidad de los residuos para modelo simple

(@)

Variable | obs | Pr(Skewness) |Pr(Kurtosis) | adjchi2(2) | Prob>chi2

Residuos | 140 0.8939 0.9898 0.08 0.9911

De acuerdo con Moreno (2018) la normalidad de determinada medicion en un grupo
de individuos de una poblacién dada, también conocido como enfoque multivariado;
para determinar la normalidad dentro de un modelo es necesario un método
estadistico y matematico que precise los valores numéricos que establezca los
paradmetros entre lo que es normalidad y anormalidad dentro de una poblacién que

tenga medicion.
Segun Moreno (2018) las caracteristicas de la normalidad son las siguientes:

» [Esta dada por dos parametros la media y la desviacion estandar
» Es proporcionado en torno a la media

e La media, la mediana y la moda deben tener el mismo valor (iguales)
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» El &rea bajo la curva es totalmente simétrica

De acuerdo al autor Diaz & Fernandez (2001) para verificar la hipotesis de la
normalidad es importante para poder aplicar muchos de los procedimientos
estadisticos que se manejan, con la simple exploracion visual por medio de un
histograma o diagrama de caja se podria a determinar el comportamiento de la

distribuciéon de los datos.

Segun el autor McNeese (2016) Skewness y Kurtosis son dos valores comunes
cuando se ejecuta la funcion de estadisticas descriptivas de un software. EI Skewness
generalmente se describe como una medida de la simetria de un conjunto de datos o
falta de simetria. Un conjunto de datos perfectamente simétricos tendra una asimetria
de 0 ya que la distribucion normal tiene una asimetria de 0, mientras que el parametro
de Kurtosis es una medida del peso combinado de las colas en relacién con el resto

de la distribucion.

Con lo establecido anteriormente, para esta prueba de normalidad se puede
interpretar graficamente y por medio de tablas estadisticas, segun la Tabla 18 se
puede observar que el valor probabilistico de chi? es mayor a 0.05 lo que indica que
hay una distribucidbn normal en la muestra de los datos. Cabe considerar que este
meétodo estadistico se deja influenciar mucho por el tamafio de la muestra por lo que
es recomendable usar para muestras grande de 100 a 200 datos como el respectivo

trabajo de investigacion.

Tabla 19.

Resultados principales del modelo aumentado (4)

Number of obs 135
F(2, 137) 77.96
Prob> F 0.0000

R-squared 0.8112

Adj R -squared 0.8008

Root MSE 0.77747
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Tabla 20.

Andlisis de varianza para el modelo aumentado (4)

Source SS

df MS

Model
Residual

329.857555 7 47.1225078
76.7663748 127 0.60445964

Total

406.62393 134 3.03450694

En la Tabla 20 se muestra los principales resultados del modelo de gravedad

aumentado (4) con efectos mixtos donde se considera un numero de 135

observaciones debido a que se eliminé 5 datos que corresponden a la renta de

recursos naturales de Malta que tiene valores de cero. En cuanto al valor f del modelo

se observa un valor menor al 1% por lo que las variables si explican los valores de los

flujos comerciales. Asi mismo el valor del R? indica que el 81.12% de la variable

dependiente flujos comerciales esta siendo explicada por los predictores del modelo

(4), siendo un valor significativo y confiable.

Tabla 21.

Estimacion del modelo aumentado (4)

flujo Coef. Std. Err. Z P>l tl [95% conf. interval]
pib 0.9359098 0.0833458 11.20 0.0000 0.7721454 1.099674
dist -2.894259 1.104289 -2.62 0.0090 -5.058625  -0.7298931
recursos -0.1006899 0.1075477 -0.94 0.3490 -0.3114794  0.1100997
innovation 1.151613 1.608143 0.72 0.4740 -2.000289 4.303515
corruption -0.2882799 0.8253985 -0.35 0.7270 -1.906031 1.329471
acuerdopreferencial |-0.4514446 0.1366925 -3.30 0.0010 -0.7196569 -0.1835322
tipocambio 2.899317 2.9382 0.99 0.3240 -2.859449 8.658083
2013 -0.6042541 0.344061 -1.76 0.0790 -1.278494 0.0699855
2014 -0.3235201 0.1823051 -1.77 0.0760 -0.6808314 0.0337913
2015 0.0516406 0.1236973 0.42 0.6760 -0.1908017 0.294083
2016 -0.1106984 0.0940648 -1.18 0.2390 -0.295062 0.0736652
2017 0 omitida

_const -4.527446 17.30816 -0.26 0.2720 -38.45081 29.39592

De acuerdo a la Tabla 21 se muestran los parametros del modelo gravitacional

aumentado planteado, en otras palabras, las elasticidades con respecto al flujo

comercial. Dentro de esta estimacion las Unicas variables significativas al 1%

resultaron ser el PIB, distancia geografica y el acuerdo preferencial entre paises,
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dando a entender que si son variables explicativas del comercio entre Ecuador y la
Union Europea. Por otra parte, los controles de efectos fijos por afios tan solo los

periodos 2013 y 2014 resultaron ser estadisticamente significativos al 10%.

Al considerar los signos, resultaron ser como lo plantea la teoria del modelo
gravitacional del comercio. Con respecto al tamafio de la economia, es decir el
Producto Interno Bruto, ante un incremento en 1% en el PIB del pais europeo, los
flujos comerciales con ese pais aumentaran en un 0.94% en promedio. En cuanto a
la distancia, para interpretar el coeficiente se puede considerar que al comerciar con
un pais europeo que se aleje en un 1 km mas de distancia desde Ecuador, se
disminuiran los flujos comerciales con ese pais en un 2.89% en promedio. Finalmente,
en los acuerdos preferenciales que es la variable dicotoma, se observa que desde el
momento que existe un acuerdo comercial entre Ecuador y un pais europeo, los flujos
comerciales entre estos disminuiran en 0.45% en promedio posiblemente influira el
tiempo que tenga en vigor el acuerdo. En cuanto a variables como la renta de recursos
naturales, la innovacion, la corrupcion y el tipo de cambio del pais europeo no son
factores que inciden de manera significativa en los flujos comerciales para el caso de
Ecuador durante los ultimos cinco afios. Ante lo anterior se puede interpretar que no
existe informacion significativa que demuestre que sea variables a considerar al

momento de comerciar con la Union Europea.

Por ultimo, los errores estandar de las variables significativas son menores a sus

coeficientes por lo que da certeza que si son congruentes.

Tabla 22.

Prueba de inflacion de la varianza del modelo aumentado (4)

Variable VIF 1/VIF
innovation 5.05 0.198116
corruption 4.61 0.217079
tipocambio 1.38 0.726038
recursos 1.30 0.767307
pib 1.24 0.808476
dist 1.20 0.831172
acuerdopref 1.16 0.862576
Mean VIF 2.28
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Para analizar el supuesto de no multicolinealidad del modelo, se utiliza la prueba
del factor de inflacién de la varianza para cada variable como se muestra en la Tabla
22. Todas obtuvieron un valor menor a 10, lo cual indica que no existe un problema
de multicolinealidad. Se observa que el factor de varianza mayor corresponde a la
variable Innovation posiblemente por la incorporacion de la variable PIB que muestra
cantidades de crecimiento de una nacion, pero a pesar de esto no se muestra

colinealidad.

Tabla 23.

Prueba para heteroscedasticidad de Breusch-Pagan / Cook-Weisberg del modelo
aumentado (4)

Prueba Resultado
chi2(12) 0.26
Prob > chi2 0.6085

Para comprobar la hipotesis nula de no heteroscedasticidad se realiza la prueba
de Breusch-Pagan en el cual se utiliza una distribucion chi2 con 12 grados de libertad.
El test arroja un valor de 0.26 y el valor p para la prueba es 0.6085 por lo que no se
rechaza la hipétesis nula de no heteroscedasticidad y se concluye que el modelo tiene

errores con varianza constante.

Tabla 24.

Prueba de Skewness/Kurtosis para Normalidad de los residuos para modelo
aumentado (4)

Variable obs |Pr(Skewness) |Pr(Kurtosis) | adjchi2(2) |Prob>chi2

residuos 135 0.8939 0.4627 1.5 0.4712

Para evaluar el supuesto de normalidad se toma en consideracion los residuos
del modelo (4) de los 135 datos y muestra que la prueba de Skewness que mide la
simetria (0.8939), la Kurtosis (0.4627) y la prueba conjunta de las dos anteriores
(0.4712) que resultan ser mayores a 0.05, por lo que se concluye que los residuos se

distribuyen de forma normal en el modelo 4.
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4.2 Propuesta de acciones

Dentro de esta seccion se resaltan, a partir de los resultados del capitulo anterior,
los inconvenientes que presenta cada factor de los flujos comerciales entre los dos
bloques. Segun esto se toma en consideracion las recomendaciones o alternativas
por parte de varios autores que indiqguen como mejorar los indicadores de las variables
de estudio. Finalmente, esto permitird dar posibles propuesta de acciones para cada
variable, en funcién del comercio internacional, que mejoren el intercambio y

desarrollo comercial que tiene actualmente Ecuador con la Unién Europea.
Producto Interno Bruto

Como se observé en el capitulo anterior, el PIB es una de las variables con mayor
relevancia en los flujos comerciales entre Ecuador y la Union Europea por lo que se
recomienda generar una mayor productividad en el pais para que genere un
crecimiento econdmico sostenible a traves del tiempo. De acuerdo con Bullard (2018)
existen tres politicas publicas en las que se puede lograr el objetivo anterior, la primera
consiste en el ritmo en el que se desenvuelve el desarrollo tecnolégico, es decir que,
a medida que las nuevas tecnologias de uso general se introducen al pais y se
difunden a través de toda la economia, la productividad mejora; un claro ejemplo son
los automéviles que trabajan con electricidad. Como segunda forma de mejorar la
productividad se tiene un mayor desarrollo del capital humano, es decir que, la fuerza
de trabajo al recibir una mejor capacitacién y un mayor nivel de conocimiento a lo largo
del tiempo, ayuda a que los trabajadores sean mas productivos. El ultimo y tercer
factor es el capital publico productivo es decir que el gobierno proporcione ciertos tipos
de capital publico que no son generados por el sector privado, como carreteras,
puentes y aeropuertos; este tipo de capital publico puede mejorar la productividad del

sector privado y, por lo tanto, puede conducir a un crecimiento mas rapido.

De acuerdo con el Instituto Internacional de Desarrollo Sostenible (2015) la
estrategia de desarrollo del comercio es la politica para estimular la produccién y el
comercio de algunos sectores modificando el precio relativo de los bienes exportables
e importables. Para poder realizar lo anterior es de suma importancia que el gobierno
ecuatoriano en primer lugar, mejore la aplicacion de la Ley de Comercio Exterior y se
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resalten las bases legales para un régimen de politica comercial ecuatoriana moderna,
con la finalidad de crear un mayor nivel de intercambios comerciales para cumplir los
objetivos internos del pais. Asimismo, dentro de términos de marco legal y de politicas,
se deben revisar las leyes y regulaciones relacionadas con el comercio; incluyendo
las regulaciones del gobierno central, detalles de implementacién, regulaciones
locales, para omitir todas las regulaciones y medidas de tratamiento nacional que no

concuerde con la OMC, pero sin soslayar el plan general del desarrollo sostenible.

Por otro lado, las entidades gubernamentales ecuatorianas deben basarse en la
implementacion efectiva de las politicas de desarrollo en el marco de la transicion a
una economia de mercado, mediante la implementacion de politicas publicas
verticales que protejan y favorezcan a ciertos sectores estratégicos de acuerdo a la
CEPAL (2004). A partir de una transicion hacia un sistema de mercado de favoritismo
a la valoracion y acumulacion de capital para sectores estratégicos, las politicas
permitiran una mayor asignacion de recursos a sectores con mayor productividad,
especialmente mediante la transferencia de la fuerza de trabajo del sector primario-
rural, al industrial y de servicios—urbano segun Hofman y Wu (2009). Lin (2010)
considera también que estas politicas de transicién tendran éxito siempre y cuando se
apliguen de manera gradual de tal manera que se experimente sus efectos y puedan
aplicar los ajustes pertinentes ante resultados no esperados. De acuerdo con French-
Davis (1991) estas politicas permiten transformar el patron de especializacién
internacional, generando ventajas comparativas dinamicas en sectores industriales de

mayor valor agregado.

Un modelo claro de una politica comercial ejemplar es la de China que obtuvo una
mayor eficiencia y competitividad de la economia china con cambios significativos en
su politica de comercio desde 1991. Se inici6 una liberalizacion comercial mucho mas
eficiente al reducir los aranceles, importaciones para planes obligatorios, cuotas de
importacion y licencias. Ademas, se declaré la eliminacion del derecho de ajuste a la
importacion, las subvenciones a la exportacion y las medidas de sustitucion de
importaciones. Las politicas productivas actualmente vigentes en China estan
orientadas hacia una transicion de sectores estandarizados (dependientes de bajos

niveles salariales) a actividades de mayor valor agregado con mayor contenido
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tecnolégico, asi como a la reduccion del impacto ambiental de sus procesos
productivos. Ademas, los sectores estratégicos se definen como una funcién de las
necesidades de la estructura e infraestructura econémica de China: energia, petréleo
y telecomunicaciones. Por otro lado, las "industrias de pilares" estan vinculadas a un
perfil definido de especializacion: maquinaria, automéviles y tecnologias de

informacion y comunicacion (TIC).

Las investigaciones de Nimgaonkar (2010) sobre la diversificacion de las
exportaciones, identifican politicas que generan el crecimiento y la diversificacién de

las exportaciones de las economias como Malaysia, China y Tailandia:

* Primero, ejercer una estabilidad macroeconémica que se asegure mediante
una gestion macroeconomica eficaz y a su vez promocionar una politica
selectiva de exportaciones que faciliten el crecimiento de las exportaciones
y el crecimiento econémico.

* En segundo lugar, el Estado por su capacidad debe intervenir en el proceso
de desarrollo de estas economias por medio de la asignacion de varias
preferencias e incentivos a la exportacion basandose en mercados vy la
competencia. Asimismo, por parte de las empresas para tener constante
apoyo, deben mostrar un buen rendimiento de las exportaciones.

» En tercer lugar, los inversores extranjeros también desempefian un papel
importante en el éxito de las exportaciones.

» En cuarto lugar, gobiernos de turno deben lograr llevar a cabo las politicas
de manera ordenada con la minima interferencia de los grupos de interés
involucrados y sin mucha corrupcion.

» En quinto lugar, una gran inversion en el desarrollo de infraestructura es
necesaria. Durante las primeras etapas de desarrollo, las politicas se deben
centrar en la red de transporte para asegurar una mayor facilidad de
intercambio local, mientras que las inversiones en telecomunicaciones y
electricidad se revisan en la dltima etapa del proceso.

» Sexto, a los exportadores se debe ofrecer un acceso a insumos y bienes de

capital a precios del mercado mundial, es decir en la mayoria de los casos,
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esto se logré a través de exenciones arancelarias y esquemas de devolucién
de derechos.
« Finalmente, se otorga un acceso preferencial a los exportadores en cuanto

a capital con créditos a una tasa de interés mas baja.

La tecnologia y productividad laboral son factores obvios que influyen en la
competitividad de los costos. En general, Ecuador, de acuerdo a capitulos anteriores
se considera como un pais débil en tecnologia y su productividad laboral promedio.
Estas son dos areas en las que el pais necesita trabajar mucho mas para mejorar su

competitividad de exportacion.
Distancia

De igual manera se considera como una de las variables de mayor peso en los
flujos comerciales a la distancia geografica entre los dos bloques estudiados. Esta
variable genera un efecto negativo debido a los altos costos de transaccion en relacién
con los competidores relacionados con los servicios de transporte, asi como por las
ineficiencias de los procedimientos aduaneros, por lo que, se debe tener como
propuesta inicial mejorar los costos de transporte en general para reducir ese efecto
de la distancia geogréfica.

A pesar de ser una variable de poca capacidad de intervencion, se puede intervenir
por medio de mejoras en la infraestructura portuaria es decir que al duplicar la
eficiencia del puerto en ambos extremos puede tener un efecto positivo en los costos
del transporte maritimo, como si se redujera la distancia geografica entre los dos
puertos. De igual manera se considera que la participacion del sector privado también

genera a una reduccién en coste de transporte.

Entre otras variables a considerar la eficiencia de un puerto estan la tasa de carga
por hora del contenedor, promedio de contenedores cargados por barco, tiempos de
espera y varios otros. Especialmente para productos de exportacion de bajo valor,
pequefios cambios en los costos del puerto y la productividad puede marcar la
diferencia entre ser o no competitivo en el mercado global. Aunque la experiencia

sugiere que los puertos modernizados pueden cobrar precios mas altos, por ejemplo,
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por hora de barco, pero que la velocidad mejorada reduce los costos por unidad de
carga.

Ante las mejoras en el puerto no solo conllevan a una menor tarifa de flete, pero al
proporcionar mejores servicios, los puertos también pueden atraer servicios de linea
y carga adicional. Ambos, mas servicios de linea y mayores volimenes de carga,
conducen a una mayor reduccion de las tarifas de flete y por ende ahorran costos y

aumentan la competitividad comercial.

A partir de la suspension de rutas no resultaban rentables, problemas de operacion
y del servicio. Esto anterior genero una disminucion del 10% de participacion de la
aerolinea en los dos periodos anuales anteriores de acuerdo con Comercio (2017).
Ante esto, la falta de fiabilidad y de disponibilidad de los servicios de transporte aéreo,
con la que cuenta Ecuador; afectan la capacidad de los compradores extranjeros de
garantizar un envio rapido, seguro y de alta calidad. TAME, la aerolinea nacional,
puede cambiar su rol de transitar pasajeros a destinos internacionales a proporcionar
espacios de carga aérea con contrato adelantado con paises de la Unién Europea, ya
sea por una Alianza Publico-Privada o tan solo por un subsidio, actuando como
compaiiia de envios rapidos. Es decir, se debe implementar una politica de estado
gue asegure una suficiente capacidad de carga aérea, evitando un sistema de cuotas
con pequefios tamanos de cuota promedio y altas tasas de rechazo que obliga a los
exportadores a vender sus productos en los mercados externos e internos con

pérdidas.

Entre otra posible propuesta de accién se plantea elaborar un sistema de
mecanismos de subsidios que esté en funcion de la distancia geografica un pais tenga
con Ecuador. En otras palabras, un incentivo al arancel o al costo de transporte, por
parte del gobierno, a la importacion o exportacion de un producto con un pais que
tenga mayores kildmetros de distancia, este puede ser a corto y mediano plazo. La
razon de los plazos anteriores se debe a que se busca focalizar la comercializacion
de bienes especificos que sean de suma importancia para el incremento de la

produccion y desarrollo nacional, a través del cambio de la matriz productiva.
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Acuerdos preferenciales

Segun la significancia negativa que tiene la variable dicotoma en el modelo y de
acuerdo a los autores mencionados anteriormente, se puede considerar como
propuesta inicial esperar a mediano plazo para que el acuerdo, en vigor desde el
periodo 2017, genere mayores efectos y asi realizar un analisis mas detallado.

Renta de recursos naturales

A pesar de la insignificancia de la variable mencionada en este apartado es de
forma relevante plantear una posible propuesta conduzca a procesos donde se pueda
implementar tecnologia de punta para elevar los niveles de productividad y reducir los
costos de produccion para elevar las ventajas comparativas en estos tipos de

ingresos.

Como una de las posibles propuestas esta mejorar la relacion comercial regional
con el resto de paises suramericanos que sean principales ofertantes de productos
similares al de Ecuador. En otras palabras, crear una organizacion que tenga como
propésito garantizar precios justos y estables, la extraccion eficiente de recursos
naturales hacia los paises consumidores y un rendimiento justo al capital de los
inversionistas por medio de politicas de los miembros, como la Organizacion de
Paises Exportadores de Petroleo (OPEP). A partir de esto se forma una
reglamentacion eficaz y ordenada de intercambio de recursos para que asi se

amortigle las perturbaciones de variacion en los precios de commodities agricolas.

Ademas, es de suma importancia promover servicios basicos para regiones con
mayoria de areas verdes por medio de instalacion de oficinas, con autonomia y
capacidad operativa, de las principales entidades nacionales que administran los
recursos. Asimismo, la formulacion y evaluacién de las amenazas naturales tales
como volcanicas, sismicas, inestabilidad de laderas, inundaciones y sequias, con el

fin de que los proyectos identificados estén acordes con la vulnerabilidad de la region.

Debido a la alta dependencia de la renta de recursos naturales es importante
destinar una mayor cantidad de fondos de inversion para conservar el medio ambiente

con el propoésito de asegurar la produccion sostenible a largo plazo de recursos
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naturales y los ecosistemas. A partir de los fondos anteriores se crea un Instituto de
Investigaciones, encargado de analizar, focalizar y crear propuestas cientificas que
mejoren las actividades formadas por las empresas publicas y privadas en materia de
recursos naturales. Dentro del Instituto se realizarian experimentos e investigaciones
sobre el uso eficiente de tecnologias adecuadas segun las condiciones ambientales
del sector.

Innovacion

En base a los resultados obtenidos del capitulo anterior el factor innovacion afecta
a los flujos comerciales, dependiendo del grado o nivel de innovacion que tenga un
pais, segun AEI (2014) Ecuador es un pais que actualmente esta en fase de desarrollo
ya gue su economia tiene una alta dependencia de la explotacion de sus recursos
naturales, pero que a su vez tiene grandes oportunidades debido a su riqgueza natural
y biodiversidad. Y el mayor desafio de Ecuador es transformar su matriz productiva
para no depender tanto de las materias primas y lograr tener productos que tengan

valor agregado y alto contenido en conocimiento.

El emprendimiento ha recibido un gran impulso en la década pasada, fortaleciendo
varias iniciativas de fomentacion de proyectos de emprendimiento como lo hace el
Sistema Ecuatoriano de Apoyo a la Formacion de Emprendedores (SEAFE),
EmprendeEcuador, etc. Debido a esto se han creado varias entidades y programas
estatales que apoyan a los emprendedores, que buscan dinamizar la economia. En
cuanto a talento humano se necesita fortalecer la competitividad de los trabajadores
gue trata de aumentar los tiempos de respuestas con respectos a los sucesos del
entorno, resolucion de desafios como la introduccion a un ambiente de trabajo y otros
factores mas que también deben ser impulsados para dinamizar el emprendimiento

del pais.

Ante esto se busca como principal objetivo fortalecer el sector productivo, debido a
que se ha invertido en los udltimos afios en infraestructura vial, comunicacion y
logistica, educacion y salud; buscando la implementacion de politicas que promuevan
el desarrollo de un ecosistema amigable para que surjan nuevas empresas

innovadoras y competitivas. Es por esto que la Alianza para el Emprendimiento e
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Innovacion AEI (2014) busca consolidar sinergias por medio del trabajo articulado y

coordinado de los actores de un ambiente de emprendimiento e innovacion.

Entonces esta estrategia seria un instrumento que permitird tomar los pasos
adecuados para transformar al Ecuador en una atraccion de emprendimiento dentro

de la misma regién, provocando:

Empresas de exportacion con gran nivel de desarrollo.
Mejores fuentes de empleo con altos niveles de salarios.
Nuevas oportunidades para los ciudadanos.

Un crecimiento y desarrollo sostenido de la economia.

ASERENEE NER NN

Aumento del volumen del comercio internacional de Ecuador.

Para llegar a cabo la formulacion de las estrategias para la inovacion en Ecuador

se deben identificar cuales son las brechas dentro de cada area:
Politica y marco normativo

1. Excesivo centralismo

2. Incompatibilidad regulatoria y eliminacion de leyes innecesarias

3. Ausencia de unién entre instituciones del Estado para promover estrategias
de emprendimiento e innovacion.

4. Dificil acceso a créditos fiscales para proyectos de emprendimiento e

innovacion.
Talento Humano

1. Falta de fomentaciébn en el desarrollo de vocaciones, capacidades y
aptitudes en los nifios y jovenes a través del sistema educativo.
2. Malla curricular universitaria poco enfocada a desarrollar competencias

innovadoras.
Cultura

1. El emprendimiento en su mayor parte se debe por necesidad en lugar de

motivaciones relacionadas al desarrollo personal.
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2. Existe una alta aversion al riesgo financiero.

3. La mayoria de los emprendedores tienen bajas expectativas de mercado.
Innovacion

1. Ausencia de convenios y colaboracion entre la universidad y empresas
privadas en estudios de investigacion.
Construir una cultura de innovacion académica.
Baja inversion en proyectos de investigacion.

Falta de proteccion de propiedad intelectual.
Financiamiento

1. La oferta de capital inicial es limitada.

2. La oferta de los servicios financieros para los emprendimientos es
inadecuada.

3. Falta de existencia de fondos de garantia enfocados a emprendedores e

innovadores.
Mercado

1. No existe los suficientes incentivos para la generacion de cadenas de valor
entre empresas grandes y medianas y pequefas empresas, y a su vez con
comunidades.

2. Falta de transferencia de tecnologia y transparencia de informacion.

3. Lademanda comun se basa en comprar por bajos precios y no en cuestiones

de calidad.
Asesoria y soporte

1. Baja infraestructura en equipos tecnoldgicos por parte de las empresas
publicos y privadas

2. Poca capacidad para el manejo empresarial.
No existen procesos de transferencia tecnoldgica hacia las micros,

pequenas y medianas empresas.
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Frente a estas brechas se recomiendan las siguientes acciones que permitan crear

y mejorar procesos de innovacién en Ecuador en cada area:

Politica y marco normativo

Garantizar la homogenizacion y reduccion de tramites o requisitos, y facilidad para

acceder a informacion confiable, mediante:

a)

b)
c)

d)

e)

f)

Mapeo y evaluacién de los tramites para nuevas empresas y cierre de
empresas.

Creacion de un cuerpo legal para la reduccion de tramites.

Informacién transparente, y mecanismos de via rapida como ventanillas
anicas que agrupen procesos y procedimientos.

Mejorar procedimientos para el registro de procedimientos.

Alineacion e integracion de las estrategias de innovacion con las politicas
gubernamentales actuales, planes de desarrollo y estrategias de fomento al
sector privado.

Difusion informativa, integracion de informacion y procedimientos y

proporcionar de asesoria general.

Ante estas propuestas de acciones se puede tomar de referencia el sistema E-

regulations que ha sido usada por muchos paises, uno de ellos el Salvador. Segun
United Nations Conference on Trade and Development UNCTAD (2018) EIl sistema

eRegulations es un Sistema de gestion de contenido (CMS). Permite, desde la interfaz

de administracién, modificar la interfaz publica (colores, textos, imagenes, logotipos),

registrar y actualizar los procedimientos y los datos correspondientes, ordenar los

menus, crear usuarios y otorgar derechos de administracion, definir el destinatario de

los comentarios del usuario, etc.

La informacion se muestra a través de un sitio web publico facil de usar. Los

usuarios pueden interactuar con el sitio y sus administradores a través de correo

electrénico y chat en linea, para cualquier consulta, sugerencia 0 queja.

Proporcionando total transparencia en los procedimientos administrativos.
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Talento humano

Esta area busca desarrollar el talento emprendedor e innovador para llenar de

capacidades y aptitudes a los futuros emprendedores.

a)

b)

Movilizacion del espiritu emprendedor en la comunidad, capacitando las
competencias de forma transversal en toda la educacion del pais por medio
de cursos, actividades extracurriculares, seminarios profesionales, practicas
pre-profesionales; y a su vez desarrollar una estrategia de formacién para
los docentes.

Promover la innovacion en los distintos ambientes académicos sobretodo
universidades, apoyando el desarrollo de cursos de apoyo empresarial,
incentivar a organizaciones a la integracién de conceptos y practicas de
creatividad y programas de capacitacion superior.

Creacion de instrumentos que proporcionen facilidad entre los que
desarrollan y ya ocupan capital de trabajo alienando expectativas con
acciones a futuro, mediante la difusion de carreras escasas que sean
demandadas por empresas del sector privado, fomentar pasantias laborales

en empresas de vanguardia tecnoldgica.

Segun AEI (2014)Macedonia es uno de los paises que ha implementado un plan

en el fortalecimiento de su sistema educativo, mediante una estrategia de Aprendizaje

empresarial con cinco bases principales: educacion primaria, educacion secundaria,

superior, preparacion informal y empresarios jovenes con talento.

En Brasil se ha creado una plataforma en linea para los educadores de

emprendimiento para compartir informacion y libre acceso a material de ensefianza.

Endeavor (2018) es una agenda brasilera que busca cambios en el entorno

empresarial impulsando la iniciativa empresarial de alto impacto, que es el principal

apalancamiento para el desarrollo y el crecimiento.

Cultura

Busca promover el talento innovador de los ciudadanos, una cultura innovadora

mediante:
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a) Promover la creacién de mecanismos que promuevan la construccion de
nuevas ideas para realizar proyectos de emprendimiento, asi como
iniciativas con mucho valor agregado por el trabajo realizado.

b) Apoyar campafas que divulguen la iniciativa empresarial.

c) Estimular la vision y las aspiraciones de los ciudadanos para facilitar su

desarrollo.

Singapur es un claro ejemplo de un cambio total de cultura en su pais por medio el
programa ACE (2003) que fue lanzado en 2003 por el Ministerio de Comercio e
Industria como un esfuerzo nacional que busca fomentar la innovacion y el espiritu

empresarial en Singapur.

Se reestructurdé en 2014 como una iniciativa privada respaldada por el gobierno
para continuar con su mandato nacional de impulsar iniciativas empresariales en
Singapur. El Ministro Principal de Estado para el Ministerio de Desarrollo Nacional y
el Ministerio de Comercio e Industria, el Dr. Koh Poh Koon es Patron. Trabajando en
estrecha colaboracién con SPRING Singapore, ACE es guiada por un consejo de
administracion compuesto por empresarios experimentados y profesionales que estan

inmersos en el ecosistema emprendedor.
Innovacion

Busca estimular la competitividad de las pequefias y medianas empresas con

emprendimientos a través de la introduccién y promocién de la innovacion.

a) Crear vias de comunicacion y nexos entre las instituciones publicas y el
sector privado.

b) Incentivar el monto de inversion privada en investigacién y desarrollo en
empresas locales.

c) Desarrollo de esquemas que protejan la propiedad intelectual.
Financiamiento

Busca fomentar la disponibilidad de recursos financieros para emprendimientos.
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Creacion de alianzas publicos privadas de capital inicial que apoyen el
disefio de nuevos proyectos.

b) Implementar mecanismo de seguimientos y evaluacion
c) Impulsar iniciativas de analisis y regulaciones que permitan la creacion de
fondos de capital de riesgo.
d) Desarrollar mecanismos que amplien la educacion financiera.
e) Creacion de instrumentos que disminuyan el riesgo de financiamiento ante
la colitud de créditos.
Mercado

Se busca promover la apertura de nuevos mercados para potenciar las empresas

innovadoras de Ecuador.

a)

b)
c)

d)

Promover vinculos entre empresas a través de programas de desarrollo de
proveedores.

Encadenamientos productivos internacionales.

Promover la accesibilidad a informacion de mercado actualizada, mediante
promociones de marca a nivel local e internacional.

Sensibilizar a la oferta con respecto a temas de productos con calidad

mediante generacion de espacios.

Una referencia para la implementacion de estas estrategias de mercado es el

Business Linkage Programme, UNCTAD (2018) es una medida e iniciativa que

implementa medidas entre empresas en relaciones comerciales sostenibles que

mejoren la productividad. Los vinculos comerciales entre grandes empresas, como las

empresas transnacionales (ETN) y los proveedores locales, pueden ser un canal para

la transferencia de tecnologia, conocimientos y capacidades a las economias

receptoras.

Esto puede mejorar la competitividad de los paises en desarrollo y ayudarlos a

aprovechar las oportunidades para aumentar el comercio y la inversién generados por

la globalizacién y la liberalizacion econémica. Los vinculos comerciales exitosos

implican mas que simples actividades de emparejamiento entre empresas grandes y
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pequenas. Depende del compromiso de todos los socios: gobiernos, grandes

empresas, pymes y sus agencias de apoyo.

Asesoria y soporte

Por ultimo en esta area se busca proveer la infraestructura adecuada y necesaria
para que los inversionistas emprendedores generen nuevos proyectos o ideas
innovadoras y que aumenten el valor agregado a la produccién nacional aumentando

el volumen del comercio.

Tipo de cambio real efectivo

Una de las variables importantes de estudio es el tipo de cambio real que tiene poca
significancia en los flujos comerciales debido a que Ecuador no posee una moneda
propia haciéndolo perdiendo competitividad frente a los paises de la Union Europea,
ya que mantener el sistema cambiario de los Estados Unidos provocara un lento
crecimiento econdémico acompafiado de un deterioro de las condiciones sociales y
ambientales, por lo que en este trabajo de investigacion se propone salir de la

dolarizacion mediante un sistema de tipo de cambio flexible.

Segun Correa (2004) con la dolarizacion aunque los salarios aumentaron de 50 a
150 despues del afio 1999 en términos reales no recuperaron los niveles de la crisis,
mantener la dolarizacion hace que Ecuador sufra los efectos de una inflacion
acumulada por la apreciacion del tipo de cambio, provocando que el pais pierda
competitividad. A pesar que Ecuador tuvo los precios méas altos del petréleo también
termino sufriendo un déficit, con respecto al sector externo la economia es incapaz de
generas puestos de trabajo para los ciudadanos, provocando que las tasas de
desempleo y subempleo se mantengan altas. Por lo que Ecuador si ha vivido un
crecimiento econdmico ha sido en dependencia del consumo de un solo activo, y no

por la generacion de valor agregado y empleos productivos.

Segun el estudio de la Cepal de Paredes (2017) estas son las principales 5 razones

para desdolarizar la economia:

1. Politica cambiaria de Ecuador histérica.
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La restricciobn monetaria es vulnerable antes las perturbaciones externas.
El modo de regulacion y el régimen monetario.

La dolarizacion inhibe la posibilidad de un crecimiento econdmico sostenido.

o bk~ 0N

Nueva matriz productiva con recuperacion de la politica cambiaria.

Segun Paredes (2017): “convirti6 la dolarizacidon no solo siguié postergando el
desarrollo econémico del pais, sino que lo reprimid hasta el punto de convertirlo en un
proceso politico que se anuncié como irreversible a partir de 2007. El desarrollo
reprimido del Ecuador llevo a la transformacion del modo de regulacion mediante el

cambio de sus formas institucionales y, posteriormente, del régimen de acumulacion”.

Se concluye que lo mas adecuado seria implementar una salida de la dolarizacién
cuando exista una transformacion del estado que exista una relacion salarial alta y
dominante y haya una distribucion continua de los ingresos, de lo contrario no deberia
implementarse porque los Unicos que resultarian beneficiados son los grupos

burécratas que busca su propio interés.

Corrupcion

La corrupcién como se determino es una de las variables que también influye en el
aumento de los flujos comerciales afectando de manera positiva, aunque poco
significativa debido al ingreso y salida de mercancias clandestinas sin el cumplimiento
de las obligaciones pertinentes. Por lo que se deben tomar las medidas o estrategias
adecuadas para combatir la corrupcion en las aduanas, ya que este tipo de corrupcion
afecta a los flujos comerciales de Ecuador.

Objetivos de las estrategias segun Comunidad Andina (1999):

a) Modernizacion de la Aduana del Ecuador, buscando que se cumpla de
manera correcta y eficaz sus obligaciones basicas como recaudar los
tributos al comercio exterior, exigir el cumplimiento de la legislacion
aduanera correspondiente a las operaciones de comercio exterior.

b) Mejoramiento de la legislacion aduanera facilitando su aplicacion para no

estimular la evasion de impuestos y corrupcion.
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c) Promover el cumplimiento irrestricto de la legislacién aduanera por parte de
todas las personas que estén vinculadas a actividades de comercio exterior.

d) Eliminar la discrecionalidad para imposibilitar la influencia del poder politico
y econdémico dentro de las aduanas de Ecuador.

e) Eliminar la restriccion de las exenciones, con el objetivo de impedir la
evasion de impuestos y la discriminacion en contra de los sectores o

personas que se rigen a la ley y pagan los impuestos correspondientes.

Para lograr que las aduanas operen de forma honesta y eficiente también se han
propuesto varias alternativas, para que la aduana no sea un medio de enriquecimiento
ilicito, ni un centro de defraudacion tributaria con contrabandistas profesionales. Estas

alternativas segun Comunidad Andina (1999) son :

a) Decision politica para combatir la corrupcion despolitizando las Aduanas.
b) En el aspecto humano se necesita personal honesto y calificado.

c) Marco juridico adecuado.

d) Sistematizacion.

e) Operativas.

Despolitizacion de aduana.

Se debe hacer un cambio decisivo de fondo en la administracion de la Aduana, que
el gobierno vigente se comprometa a no intervenir en su administracion, es por esto
que se debe necesariamente inmunizar a la Aduana de la Influencia politica rompiendo
los vinculos de poder politico con el sistema de Aduana, es decir que mantenga una

independencia administrativa para llevar a cabo la despolitizacion.

Personal honesto y calificado.

Las leyes no sirven de nada si el personal vigente no es honesto, por lo que se
deberia despedir todo el personal corrupto de las Aduanas como lo hizo Peru, que
tomo la decision de despedir la mayoria del personal de la aduana para reemplazarlo
con expertos técnicos y calificados. Ecuador deberia tomar la misma estrategia para

poder ingresar a la Organizacion Mundial de las Aduanas (OMA), una vez que se haya
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despedido el personal inadecuado, se vendrian las capacitaciones aduaneras con

temas basicos como técnicas de valoracién y clasificacion arancelaria.

Otros temas de capacitacion serian la informatica a las que las empresas deben
estar obligadas, sobre todo las que proveen los equipos y programas de computo.
Partiendo de una capacitacion permanente, el personal de las aduanas deberia
procurar hacer carrera dentro de la institucion. Otra idea muy buena seria capacitar a
los capacitadores para lograr un efecto multiplicador, el nivel de remuneracion deberia
estar de acorde con el mercado es decir que el pais pueda pagar a los empleados
publicos de acorde a sus capacidades, haciéndolas sentir personas dignificadas por

su compromiso laboral.
Marco juridico adecuado

Que las leyes normativas vigentes o actuales estén de acorde con el comercio
exterior de la época, y que la administracion aduanera se comprometa a efectuar un
cambio de fondo, para evitar que la aduana se vea sujeta a escandalos, actos de

corrupcion, y no dejarse llevar por intereses privados.

Exigir que la mercancia que provenga de dichas zonas especificas sea
inspeccionada y revisada detenidamente por empresas verificadoras contratadas,
independientemente del valor de la mercaderia, estableciendo un control que permita
comprobar que se cumplan las disposiciones legales y se impongan las sanciones que

deban cumplirse en caso de faltar a estas disposiciones.
Sistematizacion.

Implementar un sistema informéatico adecuado para disminuir la corrupcién en la

aduana que deben estar en por los menos estos tres campos:

e Cruce de informacion: por medio de verificadoras que tengan sistemas
sostificados de informacion que sirvan a la aduana para evitar la duplicacion
de costos, falsificacion de documentacion y que se respeto el valor

establecido del arancel.
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* El teledespacho debe cumplir tres objetivos: reducir la intervencién de
personas, cruzar informacion y agilizar los tramites aduaneros para el retiro
de la mercaderia evitando que se cometan robos.

» Control de contenedores con revision de rayos X.
Acciones operativas

Realizar una concesion de servicios como la verificacion, aforo, bodegas, cobro de
los impuestos, control de auditoria para evitar el ingreso de certificados de inspeccion

con documentacién que no son pertinentes a la mercaderia verificada.

Agilizar el proceso de retiro de mercaderia, control de las verificadoras por medio
de dos vias: el aforo aleatorio que consiste que una verificadora diferente haga una
nueva verificacion y auditorias a las verificadoras. También que las navieras se
abstengan de desembarcar contenedores que no estén sellados con certificado de
verificacion, y que la informacion que manejen las autoridades portuarias no sea

reservada.
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CAPITULO 5

5 Conclusiones y Recomendaciones

5.1 Conclusiones

El desarrollo de los flujos comerciales del Ecuador es de gran relevancia para el
desarrollo de la economia internacional y las empresas vinculadas al comercio
exterior, por lo que presente trabajo de investigacion tuvo como objetivo principal
determinar cuéles son los principales factores que tienen incidencia en los flujos
comerciales de Ecuador con la Union Europea, obteniendo las siguientes

conclusiones:

Con respecto al marco tedrico se hizo una revision extensa de la literatura que
expliquen los patrones del comercio internacional entre las cuales se recopilaron las
MAas importantes, cabe recalcar que la mas a considerar es la del modelo gravitacional
del comercio que consolida otras teorias para explicar los flujos comerciales, de las
gue se obtuvo las variables mas importantes para el estudio como, PIB, la distancia,
los acuerdos preferenciales, el tipo de cambio, la corrupcion, la innovacion y a renta

de recursos naturales para analizar el caso de Ecuador y la Union Europea.

Durante el periodo de estudio se ha observado que la balanza comercial del
Ecuador en ciertos afios ha presentado altas variaciones en sus variables de sector
externo, esto debido a la alta dependencia de ingresos proveniente de recursos
naturales, es decir la falta de diversificacion tanto en bienes como en mercados. Si
bien es cierto que se comercia con los paises mas desarrollados del mundo como
China, Estados Unidos y Rusia; entre los diez primeros durante el periodo analizado
no se encuentra ningun pais miembro de la Unién Europea. Entre otras causas de las
altas variaciones se encuentra la volatilidad de los precios de los bienes exportados y
medidas restrictivas tales como las salvaguardias aranceles y los cupos. Asimismo,
se ha analizado la evolucion de las importaciones y exportaciones, de manera
individual, de los bienes transados con sus principales socios comerciales, siendo los
principales productos: banano, camardn, maquinaria eléctrica, vehiculos vy

farmacéuticos. En cuanto al bloque europeo, donde son principalmente paises
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desarrollados, ha tenido un aumento en la demanda de bienes y de igual manera la
cantidad de bienes al que se dirige a pesar de las altas regulaciones alimenticias.

En base al andlisis del sector externo de la Unidn Europea, se concluye que es un
gran mercado objetivo con el cual un pais podria diversificar sus exportaciones, debido
a que la Unién Europea es uno de los mas grandes representantes del comercio
internacional a nivel mundial con casi el 20% de exportacion e importaciones con
Estados Unidos, China, Japon. Lo anteriormente expuesto, se debe a que la Unién
Europea trabaja en conjunto con la Organizacién mundial del Comercio (OMC) que
promueve el libre comercio entre paises sin restricciones preferenciales, gracias a los
paises mas desarrollados como Alemania que aportan enormemente a la balanza
comercial por sus exportaciones de empresas manufactureras y los Holanda por su
puerto de Rotterdam que es una de las principales vias de entrada y salida de
mercancias. Ante esto que Ecuador debe tener la mira de ampliar su mercado
trabajando en conjunto con la Union Europea mejorando sus relaciones comerciales,
pero ya no solamente para exportar bienes primarios o materias primas, sino también

productos con valor agregados.

Para la estimacion del modelo se usaron dos modelos gravitacionales el primero
fue el modelo simple donde consideran las variables principales y el segundo un
modelo de gravedad aumentado que considera todas las variables PIB, distancia,
acuerdos preferenciales, renta de recursos naturales, innovacion, tipo de cambio y
corrupcion. Al analizar los resultados y la relacion de los flujos comerciales con sus
principales factores se hallé que el modelo simple efectivamente explica los flujos
comerciales de Ecuador y la Union Europea y el segundo modelo las variables que se
consideraron las mas relevantes resultaron el PIB, la distancia, los acuerdos
preferenciales. Ambos modelos resultaron ser importantes para determinar que causa
un aumento o una disminucion de los flujos comerciales siendo sobre todo el modelo

aumentado un modelo robusto.

Por cada variable tomada dentro del modelo de gravedad aumentado que se
considere se puede concluir que, con respecto al PIB efectivamente ante un aumento
del PIB del bloqueo europea los flujos comerciales aumentaran, especialmente en los

principales sectores como el agroexportador y la industria del petréleo. De la variable
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distancia se obtuvo en coeficiente negativo que corrobora la teoria del modelo
gravitacional, mientras mayor distancia haya entre ambas partes se traducird como un
mayor coste de transporte lo que afecta de manera negativa a los flujos comerciales,
con respecto a la variable renta de recursos se concluyd que la variable no era lo
suficientemente significativa para explicar el modelo con un signo negativo debido a
gue existen paises europeos que tienen una alta renta de recursos naturales por lo
que poco a nada se adquirird de Ecuador. Con respecto al indice de innovaciéon se
obtuvo una relacion directa poco significativa debido a los pocos procesos de

innovacion que Ecuador presenta.

De acuerdo a la variable corrupcion se encontré que afecta de manera negativa,
aunque esta variable podia tener un comportamiento ambiguo segun el tipo de
corrupcion que cada pais presente, estos resultados se deben a los posibles casos
corrupcion que Ecuador ha tenido principalmente en las aduanas, lo que la Union
Europea toma en consideracion al momento de tranzar intentando que haya una
transparencia total en el proceso. Con respecto a acuerdo preferencial resulto ser no
significativo debido al grado de implementacién del acuerdo es decir que se ha visto
mejoria como se dicen en los reportes, pero aln no se ven resultados considerables
porque el efecto de un acuerdo preferencial afecta a ciertos tipos de productos y no
se ven mas que en el medio y largo plazo. Y por ultimo la variable tipo de cambio tuvo
una relacion positiva poco significante por lo que el nivel general de precio de la Union
Europea es menor que el nivel de precios en Ecuador perdiendo competitividad con
el bloque geoecondmico debido a que Ecuador es incapaz de adoptar politica

monetaria y cambiaria.

A partir del analisis de las relaciones que mantienen los flujos comerciales con los
factores influyentes se realizaron posibles propuestas que permitan mejorar estos
indicadores y los resultados. Entre las mas relevantes se tiene la estrategia de
desarrollo del comercio para estimular la produccién en algunos sectores de bienes
exportables e importables y el uso de TAME como una linea de carga aérea para
paises con mayor distancia geografica con la Union Europea. Ademas, se propone
observar a mediano plazo los efectos del acuerdo comercial firmado entre Ecuador y

la Unién Europea.
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5.2 Recomendaciones

Se recomienda ampliar la investigacion de estudios y teorias, sobre todo las mas
actuales como el modelo de gravedad y teorias del nuevo comercio, para encontrar
una explicacidbn mas precisa de cuales son los patrones del comercio internacional de
Ecuador, donde principalmente se tomen las variables usadas en este trabajo de
investigaciéon con el fin de entender ain mas los determinantes de los flujos

comerciales.

Entre las principales recomendaciones para las futuras investigaciones del tema
esta aumentar el periodo de andlisis de variables del sector externo y ademas un
analisis de la evolucion de cada factor influyente de los flujos comerciales con respecto
a Ecuador. Lo anterior permitiria un estudio mas descriptivo de las causas en las
variaciones de cada factor analizado, y a su vez una posible capacidad de proyectar

perturbaciones en estas.

Otra recomendacion también es un analisis mas a profundidad del sector externo
de la Union Europea, por medio de las empresas que estan vinculadas al comercio
exterior para determinar cuales son sus principales necesidades y sus principales
productos exportables, para que asi Ecuador se pueda adaptar a estas necesidades
con el fin de diversificar la produccidén con bienes que van a ser internacionalmente

aceptados.

Ademas, es recomendable considerar otras variables de estudios debido a que el
modelo de este estudio es robusto, en base a otros estudios que sean sustentados
tedricamente, y que expertos e instituciones del gobierno tomen en cuenta los

resultados de este trabajo para ser aplicados.

Se recomienda al gobierno vigente debe considerar como prioritarias las variables
PIB, distancia geografica y el acuerdo preferencial con la Unién Europea con la
finalidad de plantear las politicas respectivas para aumentar la participacion exportada
que otros paises como Chile, Colombia y Peru que se muestran mas avanzados en

politicas de intercambio.
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Anexo B: Base de datos

PAIS PERIODO FLUJO DISTANCIA INNOVACION CORRUPCION  RECURSOS ACUERDOPREF  TIPOCAMBIO
COMERCIAL NATURALES REAL EFECT

ALEMANIA 2013 $ 10167.32 55.80 78 0.10% 0 98.36
518,753.67

ALEMANIA 2014 $ 10167.32 56.00 79 0.09% 0 98.92
577,499.29

ALEMANIA 2015 $ 10167.32 57.10 81 0.07% 1 93.73
537,425.24

ALEMANIA 2016 $ 10167.32 57.90 81 0.06% 1 94.86
476,540.84

ALEMANIA 2017 $ 10167.32 58.40 81 0.05% 1 96.17
506,721.58

AUSTRIA 2013 $ 13712.48 51.90 69 0.24% 0 101.15
25,116.04

AUSTRIA 2014 $ 13712.48 53.40 72 0.20% 0 102.45
28,154.05

AUSTRIA 2015 $ 13712.48 54.10 76 0.14% 1 99.80
34,198.92

AUSTRIA 2016 $ 13712.48 52.60 75 0.13% 1 101.03
21,528.01

AUSTRIA 2017 $ 13712.48 53.10 75 0.10% 1 102.20
25,218.25

BELGICA 2013 $ 9535.309 52.50 7 0.02% 0 100.62
184,383.93

BELGICA 2014 $ 9535.309 51.70 75 0.02% 0 100.06
198,630.61

BELGICA 2015 $ 9535.309 50.90 76 0.02% 1 95.56
181,010.66

BELGICA 2016 $ 9535.309 52.00 7 0.02% 1 98.28
134,281.52

BELGICA 2017 $ 9535.309 49.90 75 0.02% 1 99.98
143,021.04

BULGARIA 2013 $ 10997.27 41.30 41 1L.77% 0 102.08
6,054.64

BULGARIA 2014 $ 10997.27 40.70 43 1.59% 0 101.58
8,004.14

BULGARIA 2015 $ 10997.27 42.20 41 1.46% 1 98.40
7,639.40

BULGARIA 2016 $ 10997.27 41.40 41 1.33% 1 98.50
7,300.62

BULGARIA 2017 $ 10997.27 42.80 43 1.21% 1 100.71
8,194.42

CHIPRE 2013 $ 12004.46 49.30 63 0.08% 0 98.30
1,251.94

CHIPRE 2014 $ 12004.46 45.80 63 0.07% 0 96.03
1,300.09

CHIPRE 2015 $ 12004.46 43.50 61 0.04% 1 89.94
907.65
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CHIPRE 2016 $ 12004.46 46.30 55 0.03% 90.00
1,417.89

CHIPRE 2017 $ 12004.46 46.80 57 0.02% 90.60
1,657.75

CROACIA 2013 $ 10381.98 41.90 48 1.07% 97.46
5,214.01

CROACIA 2014 $ 10381.98 40.70 48 0.96% 96.44
8,438.17

CROACIA 2015 $ 10381.98 41.70 51 0.71% 93.55
9,046.63

CROACIA 2016 $ 10381.98 38.30 49 0.70% 93.70
11,310.75

CROACIA 2017 $ 10381.98 39.80 49 0.62% 94.98
8,774.93

DINAMARCA 2013 $ 10106.38 58.30 91 1.25% 98.37
23,172.16

DINAMARCA 2014 $ 10106.38 57.50 92 1.03% 98.94
20,649.65

DINAMARCA 2015 $ 10106.38 57.70 91 0.52% 95.56
22,105.88

DINAMARCA 2016 $ 10106.38 58.50 90 0.50% 96.63
23,457.00

DINAMARCA 2017 $ 10106.38 58.70 88 0.38% 97.33
22,237.12

ESLOVAQUIA 2013 $ 10456.59 42.20 51 0.29% 102.28
1,867.62

ESLOVAQUIA 2014 $ 10456.59 41.90 51 0.29% 102.11
1,661.70

ESLOVAQUIA 2015 $ 10456.59 43.00 50 0.27% 98.76
2,467.04

ESLOVAQUIA 2016 $ 10456.59 41.70 50 0.30% 98.58
1,988.21

ESLOVAQUIA 2017 $ 10456.59 43.40 47 0.30% 98.54
5,051.09

ESLOVENIA 2013 $ 10267.25 47.30 57 0.20% 100.20
4,648.66

ESLOVENIA 2014 $ 10267.25 47.20 58 0.26% 101.09
13,897.98

ESLOVENIA 2015 $ 10267.25 48.50 60 0.25% 99.43
19,483.66

ESLOVENIA 2016 $ 10267.25 46.00 61 0.26% 101.22
14,847.19

ESLOVENIA 2017 $ 10267.25 45.80 61 0.28% 102.22
13,093.40

ESPANIA 2013 $ 8751.16 49.40 59 0.08% 100.35
720,004.70

ESPANIA 2014 $ 8751.16 49.30 60 0.08% 99.20
556,070.49

ESPANIA 2015 $ 8751.16 49.10 58 0.07% 94.57
420,712.27

ESPANIA 2016 $ 8751.16 49.20 58 0.06% 95.17
427,212.21

ESPANIA 2017 $ 8751.16 48.80 57 0.06% 97.06
584,241.16
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ESTONIA 2013 $ 10784.78 50.60 68 1.06% 102.84
375.57

ESTONIA 2014 $ 10784.78 51.50 69 1.10% 104.82
23,168.48

ESTONIA 2015 $ 10784.78 52.80 70 0.97% 104.53
9,892.45

ESTONIA 2016 $ 10784.78 51.70 70 1.00% 105.47
3,675.05

ESTONIA 2017 $ 10784.78 50.90 71 0.98% 105.73
8,014.58

FINLANDIA 2013 $ 10782.62 59.50 89 0.08% 99.44
21,956.48

FINLANDIA 2014 $ 10782.62 60.70 89 0.08% 100.84
23,411.31

FINLANDIA 2015 $ 10782.62 60.00 90 0.07% 96.88
27,514.98

FINLANDIA 2016 $ 10782.62 59.90 89 0.06% 97.93
15,147.28

FINLANDIA 2017 $ 10782.62 58.50 85 0.06% 97.62
14,355.89

FRANCIA 2013 $ 9367.098 52.80 69 0.05% 99.44
255,144.84

FRANCIA 2014 $ 9367.098 52.20 71 0.05% 100.84
266,605.54

FRANCIA 2015 $ 9367.098 53.60 70 0.04% 96.88
259,611.34

FRANCIA 2016 $ 9367.098 54.00 69 0.04% 97.93
227,878.52

FRANCIA 2017 $ 9367.098 54.20 70 0.04% 97.62
214,416.95

GRECIA 2013 $ 11102.94 37.70 40 0.21% 96.98
23,242.20

GRECIA 2014 $ 11102.94 38.90 43 0.20% 94.98
24,131.19

GRECIA 2015 $ 11102.94 40.30 46 0.09% 89.74
23,253.30

GRECIA 2016 $ 11102.94 39.80 44 0.09% 89.53
27,728.74

GRECIA 2017 $ 11102.94 38.80 48 0.07% 90.43
35,368.16

HUNGRIA 2013 $ 10602.96 46.90 54 0.49% 96.78
3,760.92

HUNGRIA 2014 $ 10602.96 44.60 54 0.43% 92.47
7,229.55

HUNGRIA 2015 $ 10602.96 43.00 48 0.29% 89.33
7,225.24

HUNGRIA 2016 $ 10602.96 44.70 51 0.30% 89.65
5,551.05

HUNGRIA 2017 $ 10602.96 41.70 45 0.25% 91.54
15,537.39

IRLANDA 2013 $ 8870.662 57.90 72 0.07% 97.73
15,795.54

IRLANDA 2014 $ 8870.662 56.70 74 0.09% 96.67
20,153.64
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IRLANDA 2015 $ 8870.662 59.10 75 0.06% 89.21
16,631.39

IRLANDA 2016 $ 8870.662 59.00 73 0.11% 90.18
17,424.19

IRLANDA 2017 $ 8870.662 58.10 74 0.15% 90.67
14,329.17

ITALIA 2013 $ 10117.13 47.80 43 0.16% 100.13
369,154.33

ITALIA 2014 $ 10117.13 45.70 43 0.15% 99.83
393,600.30

ITALIA 2015 $ 10117.13 46.40 44 0.08% 95.40
344,099.84

ITALIA 2016 $ 10117.13 47.20 47 0.07% 95.92
367,617.78

ITALIA 2017 $ 10117.13 47.00 50 0.05% 96.69
431,906.48

LETONIA 2013 $ 10799.31 45.20 53 1.05% 98.87
1,669.29

LETONIA 2014 $ 10799.31 44.80 55 1.05% 100.43
1,654.27

LETONIA 2015 $ 10799.31 45.50 56 0.94% 99.28
1,589.52

LETONIA 2016 $ 10799.31 44.30 57 0.99% 100.22
3,568.91

LETONIA 2017 $ 10799.31 44.60 58 0.97% 100.99
10,716.73

LITUANIA 2013 $ 10921.54 41.40 57 0.47% 100.20
8,796.58

LITUANIA 2014 $ 10921.54 41.00 58 0.45% 101.09
10,286.45

LITUANIA 2015 $ 10921.54 42.30 59 0.36% 99.43
9,083.63

LITUANIA 2016 $ 10921.54 41.80 59 0.38% 101.22
9,178.15

LITUANIA 2017 $ 10921.54 41.20 59 0.36% 102.22
10,100.18

LUXEMBURGO 2013 $ 9651.144 56.60 80 0.08% 100.94
8,283.63

LUXEMBURGO 2014 $ 9651.144 56.90 82 0.05% 100.63
10,024.54

LUXEMBURGO 2015 $ 9651.144 59.00 85 0.06% 96.99
4,762.98

LUXEMBURGO 2016 $ 9651.144 57.10 81 0.06% 98.27
3,527.76

LUXEMBURGO 2017 $ 9651.144 56.40 82 0.06% 100.38
2,832.59

MALTA 2013 $ 10305.6 51.80 56 0.00% 98.22
648.94

MALTA 2014 $ 10305.6 50.40 55 0.00% 97.65
1,355.66

MALTA 2015 $ 10305.6 50.50 60 0.00% 92.93
872.95

MALTA 2016 $ 10305.6 50.40 55 0.00% 94.69
1,201.72
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MALTA 2017 $ 10305.6 50.60 56 0.00% 95.94
1,154.17
PAISES 2013 $ 9589.459 61.10 83 1.12% 100.15
BAJOS 318,664.62
(HOLANDA)
PAISES 2014 $ 9589.459 60.60 83 0.90% 100.30
BAJOS 438,942.64
(HOLANDA)
PAISES 2015 $ 9589.459 61.60 84 0.51% 96.24
BAJOS 365,689.40
(HOLANDA)
PAISES 2016 $ 9589.459 58.30 83 0.37% 97.45
BAJOS 297,012.25
(HOLANDA)
PAISES 2017 $ 9589.459 63.40 82 0.26% 98.43
BAJOS 446,884.15
(HOLANDA)
POLONIA 2013 $ 10683.03 40.10 60 1.05% 96.76
51,973.73
POLONIA 2014 $ 10683.03 40.60 61 0.95% 97.45
41,414.04
POLONIA 2015 $ 10683.03 40.20 63 0.83% 94.16
41,473.16
POLONIA 2016 $ 10683.03 40.20 62 0.82% 90.00
26,211.15
POLONIA 2017 $ 10683.03 42.00 60 0.75% 93.03
35,428.11
PORTUGAL 2013 $ 8258.042 45.10 64 0.28% 99.86
31,086.10
PORTUGAL 2014 $ 8258.042 45.60 62 0.29% 98.79
25,798.32
PORTUGAL 2015 $ 8258.042 46.60 63 0.28% 96.30
33,317.95
PORTUGAL 2016 $ 8258.042 46.40 62 0.26% 97.46
30,094.37
PORTUGAL 2017 $ 8258.042 46.10 63 0.26% 98.27
34,310.01
REINO UNIDO 2013 $ 9232.525 61.20 76 0.77% 102.97
281,216.79
REINO UNIDO 2014 $ 9232.525 62.40 78 0.62% 109.66
189,198.92
REINO UNIDO 2015 $ 9232.525 62.40 81 0.34% 116.79
147,559.13
REINO UNIDO 2016 $ 9232.525 61.90 81 0.39% 104.33
107,429.89
REINO UNIDO 2017 $ 9232.525 60.90 82 0.33% 99.11
161,795.68
REPUBLICA 2013 $ 10246.23 48.40 48 0.35% 97.26
CHECA 10,781.17
REPUBLICA 2014 $ 10246.23 50.20 51 0.16% 91.54
CHECA 10,596.79
REPUBLICA 2015 $ 10246.23 51.30 56 0.12% 90.10
CHECA 14,156.88
REPUBLICA 2016 $ 10246.23 49.40 55 0.12% 91.99
CHECA 11,193.16
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REPUBLICA 2017 $ 10246.23 51.00 57 0.09% 95.90
CHECA 15,431.12

RUMANIA 2013 $ 11191.14 40.30 43 1.87% 101.37
18,607.98

RUMANIA 2014 $ 11191.14 38.10 43 1.65% 101.67
36,099.50

RUMANIA 2015 $ 11191.14 38.20 46 1.04% 97.98
11,422.57

RUMANIA 2016 $ 11191.14 37.90 48 0.92% 96.08
7,987.11

RUMANIA 2017 $ 11191.14 39.20 48 0.73% 95.27
12,600.83

SUECIA 2013 $ 10412.41 61.40 89 0.89% 107.15
30,299.56

SUECIA 2014 $ 10412.41 62.30 87 0.68% 101.19
28,066.51

SUECIA 2015 $ 10412.41 62.40 88 0.39% 94.41
39,249.88

SUECIA 2016 $ 10412.41 63.60 89 0.41% 94.72
31,333.36

SUECIA 2017 $ 10412.41 63.80 84 0.32% 94.17
42,381.88

149



N .

| Presidencia : Plan Nacional

' de la Republica ﬂﬂg{fggﬁ'&%ﬂgﬁé .‘) SENESCYT
L del Ecuador Secretaria Nacion: alde Ed cacd Superior,

Ciencia, Tecnologia acion

DECLARACION Y AUTORIZACION

Yo, Armas Jaramillo, Mauricio Ricardo , con C.C: # 0924525702 autor del trabajo de
titulaciéon: “Analisis de los factores que inciden en los flujos comerciales entre
Ecuador y la Union Europea. 2013-2017” previo a la obtencién del titulo de

Economista en la Universidad Catodlica de Santiago de Guayaquil.

1.- Declaro tener pleno conocimiento de la obligacion que tienen las instituciones de
educacion superior, de conformidad con el Articulo 144 de la Ley Organica de
Educacion Superior, de entregar a la SENESCYT en formato digital una copia del
referido trabajo de titulacibn para que sea integrado al Sistema Nacional de
Informacién de la Educacién Superior del Ecuador para su difusién publica respetando

los derechos de autor.

2.- Autorizo a la SENESCYT a tener una copia del referido trabajo de titulacién, con el
propésito de generar un repositorio que democratice la informacion, respetando las

politicas de propiedad intelectual vigentes.

Guayaquil, 19 de septiembre de 2018

Armas Jaramillo, Mauricio Ricardo

C.C:0924525702

168



N .

| Presidencia : Plan Nacional

' de la Republica ﬂﬂg{fggﬁ'&%ﬂgﬁé .‘) SENESCYT
L del Ecuador Secretaria Nacion: alde Ed cacd Superior,

Ciencia, Tecnologia acion

DECLARACION Y AUTORIZACION

Yo, Vasquez Viteri, Francis Yehonathan , con C.C: # 0986151872 autor del trabajo
de titulacion: “Analisis de los factores que inciden en los flujos comerciales entre
Ecuador y la Union Europea. 2013-2017” previo a la obtencién del titulo de

Economista en la Universidad Catoélica de Santiago de Guayaquil.

1.- Declaro tener pleno conocimiento de la obligacion que tienen las instituciones de
educacion superior, de conformidad con el Articulo 144 de la Ley Organica de
Educacion Superior, de entregar a la SENESCYT en formato digital una copia del
referido trabajo de titulacibn para que sea integrado al Sistema Nacional de
Informacién de la Educacién Superior del Ecuador para su difusién publica respetando

los derechos de autor.

2.- Autorizo a la SENESCYT a tener una copia del referido trabajo de titulacién, con el
propoésito de generar un repositorio que democratice la informacion, respetando las

politicas de propiedad intelectual vigentes.

Guayaquil, 19 de septiembre de 2018

Véasquez Viteri, Francis Yehonathan

C.C:0986151872

169



de la Republica
; del Ecuador

?SENESCYT

Plan Nacional
- de Ciencia, Tecnologia.
Innovacion y Saberes

Secretaria Nacional de Educacién Superior,
Ciencia, T

Ili nologia acion

REPOSITORIO NACIONAL EN CIENCIA Y TECNOLOGIA

FICHA DE REGISTRO DE TESIS/TRABAJO DE TITULACION

. Andlisis de los factores que inciden en los flujos comerciales entre
VST SHEUISLAT Ecuador y la Unién Europea. 2013-2017
AUTOR(ES) Mgurlmo Rlc:_alrdo, Armas Jaramillo — Francis Yehonathan,
Vasquez Viteri
REVISOR(ES)/TUTOR(ES) | Econ. Jorge Augusto, Maldonado Cervantes, Mgs.
INSTITUCION: Universidad Catélica de Santiago de Guayaquil
FACULTAD: Facultad de Ciencias Economicas y Administrativas
CARRERA: Economia
TITULO OBTENIDO: Economista
FECHA DE . No. DE . .
PUBLICACION: 19 de septiembre de 2018 PAGINAS: 170 paginas
AREAS TEMATICAS: Economia Internacional
NBNHRIREE: naturales i ’ i ’

RESUMEN/ABSTRACT: El actual trabajo de investigacion tiene como objetivo analizar las
principales variables que inciden en los flujos comerciales entre Ecuador y Union Europea durante
el periodo 2013-2017. El alcance del estudio es a nivel descriptivo y correlacional. En primer lugar,
se fundamenta en base a la literatura existente los aspectos teoricos relacionados a los flujos
comerciales, a partir del cual se obtienen las variables independientes que inciden en los
volimenes de comercio y se procede aplicar el modelo de gravedad aumentado. Ademas, se
utilizaran datos de panel para llevar a cabo modelos de regresion MCG y modelos de regresion de
efectos fijos y aleatorios. Finalmente, se realizan el andlisis de la relacién existente entre las
variables con el flujo comercial de Ecuador con la Unidn Europea, y se obtiene como principal
conclusiéon que el PIB, distancia geografica y acuerdos preferenciales son factores significativos
del modelo planteado. Dado los resultados, es necesario que las autoridades a cargo formulen
politicas de intercambio y desarrollo comercial de forma oportuna para incrementar el nivel de flujos
comerciales con el blogue europeo.

ADJUNTO PDF: Sl ] NO
CONTACTO CON | Teléfona +593 991969994 E-mail: mauricio.armas@hotmail.com
AUTOR/ES:
Teléfona +593 986151872 Email: jbfviteri@gmail.com

CONTACTO CON LA Nombre: Camacho Villagdbmez Freddy Ronalde
INSTITUCION Teléfono: +593-42206953 ext. 1634
(COORDINADOR DEL E-mail: Freddy.camacho.villagomez@gmail.co

PROCESO UTE):: Freddy.camacho@cu.ucsg.edu.ec

m,

SECCION PARA USO DE BIBLIOTECA

N°. DE REGISTRO (en base a datos):

N°. DE CLASIFICACION:

DIRECCION URL (tesis en la web):

170



