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RESUMEN

Hoy en dia existen muchas empresas que se dedican a la produccién y explotacion de
plantas forestales, la cual es utilizada para diversos productos. De tal manera que genera
una gran competitividad en diferentes mercados. Por esta razon, las empresas comenzaron
a producir teca proveniente de otros paises para la exportacion y comercializacion en
algunos mercados internacionales para beneficios econémicos en el pais. Es por ello, el
objetivo principal es analizar las exportaciones y su incidencia en los factores financieros
de las empresas ecuatorianas del sector de teca. Por lo tanto, se obtuvieron datos de 69
empresas como poblacion a las cuales se les recolectd datos respecto a exportaciones y
variables de desempefio financiero. Posteriormente se elabor6 una diferencia de medias a
través del método de Prueba U de Mann-Whitney. Finalmente se demostr6 como
resultado que existen diferencias significativas para las empresas que exportan y no
exportan, y estas fueron liquidez corriente, prueba &cida, rotacion de cartera, rotacion de

activo fijo, rotacion de ventas, roay roe.

Palabras clave: Exportacion, teca, empresas, desempefio financiero, produccion,

inversion.
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ABSTRACT

Today there are many companies that are dedicated to the production and exploitation of
forest plants, which is used for various products. In such a way that it generates great
competitiveness in different markets. For this reason, companies began producing teca
from other countries for export and marketing in some international markets for economic
benefits in the country. That is why the main objective is to analyze exports and their
impact on the financial factors of Ecuadorian companies in the teca sector. Therefore,
data were obtained from 69 companies as a population to which data were collected
regarding exports and financial performance variables. Subsequently, a mean difference
was demonstrated through the U de Mann-Whitney Test method. Finally, it was
demonstrated that there are significant differences for companies that export and do not
export, and these were current liquidity, acid test ratio, portfolio turnover, fixed asset

turnover, sales turnover, roa and roe.

Keywords: Export, Teak, companies, financial performance, production, investment.
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RESUME

Aujourd'hui, de nombreuses entreprises se consacrent a la production et a I'exploitation
de plantes forestiéres, utilisées pour divers produits. De maniére a générer une grande
compétitivité sur différents marchés. Pour cette raison, les entreprises ont commencé a
produire du teca a partir d'autres pays pour I'exportation et la commercialisation sur
certains marcheés internationaux a des fins économiques dans le pays. C'est pourquoi
I'objectif principal est d'analyser les exportations et leur impact sur les facteurs financiers
des entreprises équatoriennes dans le secteur du teca. Par conséquent, des données ont été
obtenues aupres de 69 entreprises en tant que population a laquelle des données ont été
collectées concernant les exportations et les variables de performance financiere. Par la
suite, une différence moyenne a été développée par la méthode du test U de Mann-
Whitney. Enfin, il a été démontré qu'il existe des différences significatives pour les
entreprises qui exportent et n'exportent pas, a savoir la liquidité actuelle, la résistance aux
acides, le chiffre d'affaires du portefeuille, le chiffre d'affaires des immobilisations, le

chiffre d'affaires, roa et le roe.

Mots- clés: Exportation, Teck, entreprises, performance financiére, production,
investissement.
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INTRODUCCION

En la presente investigacion de trabajo de titulacion, se pretende analizar las
exportaciones y su relacion con el desempefio financiero de las empresas en el mercado
de teca, con la finalidad de recopilar informacion y datos de las empresas que cumplan
con los recursos financieros necesarios para invertir en la exportacion de teca. Por lo
tanto, se planea realizar un forecast y datos estadisticos de exportaciones realizadas en
afios anteriores, para asi determinar la viabilidad de empresas y a su vez ver que tan

factible puede ser que las mismas exporten esta madera.

Dentro del estudio se va a considerar distintos puntos especificos como riesgos
financieros, factores politicos, factores legales, factores econdémicos, el comercio
internacional y la rentabilidad, es necesario el estudio profundo de cada uno de estas
variables para que se pueda conocer toda la informacion en general a la hora de que las

empresas decidan invertir en la teca ecuatoriana para su exportacion.

Es importante considerar las diferentes variables financieras que puedan asumir
las empresas ecuatorianas a la hora de llevar a cabo la exportacion de un producto, asi
como el uso de informacion secundaria para caracterizar al sector exportador. La finalidad
de estudiar la probabilidad de que las empresas puedan exportar la teca ecuatoriana como
un recurso de desarrollo econémico, por lo que es necesario el estudio de los factores
financieros de empresas que estén bien posicionadas y que puedan invertir en los recursos

que el pais posee, creando asi una oportunidad de crecimiento y competitividad.

Las empresas aptas para este estudio que se han recopilado mediante datos
estadisticos de los factores financieros, son empresas que estan dedicadas a la exportacién
de productos tradicionales o no tradicionales, con habilidades y disponibilidad de recursos
para el estudio de las probabilidades de exportacion de teca. A su vez, empresas pymes

que podrian ser potenciales a futuro, dispuestas a invertir en este sector.



ANTECEDENTES

De acuerdo a la pregunta de investigacion antes mencionada, se debe tomar en
cuenta una pequefa introduccion acerca del arbol de teca. La teca segun: Enters (2000)
“Se introdujo en Indonesia (Java) hace cientos de afios y las més antiguas plantaciones de
teca en Sri Lanka se han documentado a fines del siglo XVI1” (p.58). Por lo tanto, como
su nombre cientifico e historia lo dice, es un arbol muy antiguo que con el pasar de los
afios se ha introducido en distintos paises. El &rbol de teca, normalmente crece en zonas
secas, que se puede adaptar tanto a la humedad como a las altas temperaturas debido a su
resistencia, lo que es ideal para su uso en la elaboracién de productos como: muebles,

estructuras de viviendas, utensilios de cocina, etc.

Segun un estudio realizado sobre el analisis econdmico de la produccion y
comercializacion de teca, que fue realizada mediante una metodologia documental y
analitico-sintético, se examind la existencia en el Ecuador de 45000 hectareas de
plantaciones de teca en los cuales mas 1200 agricultores se han encargado de la siembra
de los arboles y gracias a ellas se han podido llegar a exportar grandes cantidades de
madera entre aproximadamente 300 ddlares por metro cubico, segln los afios de cultivo.
Por lo tanto, obtuvo como resultado que los factores ambientales aportaron de manera

positiva en la disminucion de areas deforestadas (Zamora, 2015).

De acuerdo a un estudio por Abdelnour y Mufioz (2005) debido a que la teca es
un arbol de grandes caracteristicas, tiene una alta demanda a nivel mundial, por la calidad
y durabilidad que la misma posee. Por lo cual en los paises originarios no se cuenta con
suficientes recursos disponibles para que continle su siembra por lo que actualmente se
puede encontrar en algunas zonas de América del Sur y América Central. Sin embargo,
no todos los paises en donde se encuentran gozan de poder exportar o hacer uso de la

madera.

En base a la investigacion realizada por Aguirre y Pilozo (2017) con la finalidad
de estudiar la comercializacion de teca en Ecuador en una zona rural de Vinces mediante
un método explotario y explicativo, en las cuales se demostro que los productores no
tenian conocimiento de los canales de distribucion ni los costos de exportacion. De tal
manera que desconocian los mercados a los que se puede llegar gracias a la exportacién

de la madera de teca, y tuvo como resultado la creacion de una compafiia para incentivar



a los pequerios productores y a la produccion de los arboles de teca y permitir el acceso a

todos los beneficios de la misma.

Acorde a un estudio realizado por Céspedes (2013) en el que se planteo realizar
un proyecto de cultivo y comercializacion de teca en el que analizaron los mercados
politicos y econdémicos. De tal forma que se establezca un lugar en donde se puedo
realizar la cosecha de arboles de teca y venderlas a distintos mercados, con la finalidad
de comprobar la rentabilidad de la produccion. Por lo tanto su resultado fue positivo,
demostrando que los lugares de plantacion y las condiciones climaticas eran adecuadas

para los arboles de teca.

Ecuador ha sido uno de los paises lideres exportadores de teca, especialmente en
el 2014 y 2015 en donde su destino principal fue India con el 95% de madera, y que
aungue como ya antes mencionado no es un producto nativo, se ha tenido grandes
plantaciones del arbol de teca en varias zonas del pais contando con 50.000 hectéareas, y
en los cuales se ha obtenido diversos beneficios para su produccion y uso (Asociacién
Ecuatoriana de Productores de Teca y Maderas Tropicales ASOTECA, 2017).

Adicionalmente, en una investigacion realizada por Altamirano (2015) en el que
se estudian los procesos de exportacion mediante un proceso minucioso del manejo de la
empresas a la hora de exportar, explicando la organizacion que deben tener la empresas
y las capacitaciones necesarias para ser competitivos en el mercado internacional. De tal
modo, que se utilicen mecanismos precisos para implementarlos, en la logistica y el
proceso de comercializacion. Dando como resultado, lo importante que es vinculo entre

el importador, productor y proveedor al momento de realizar una inversion.

Dado a un estudio realizado por Redin (2016) en el que se evalud el riego de un
proyecto forestal de balsa en el Ecuador y su financiamiento, motivado por el crecimiento
que ha tenido las exportaciones en los Gltimos afios con un total del 17,8% de
exportaciones en madera, analizando las oportunidades de inversion por empresarios.
Para lo cual, por medio de herramientas de valoracion y analisis de riesgo, que
permitieron evaluar los beneficios de los arboles madereros. En tal forma se llegé a la
conclusion de que la inversion en maderas tropicales es favorable para el crecimiento

econdmico en el Ecuador.

Existen distintas empresas que se dedican a la comercializacion de este arbol para

el uso local o para el uso en el extranjero, con el afan de implementar el crecimiento



econdémico y a su vez aprovechar los beneficios otorgados por el Gobierno como lo es la

reduccion de costos de produccion y la competitividad para las exportaciones.

Contextualizacion del problema

El problema principal es que las empresas ecuatorianas por lo general tienden a
desenvolverse comercialmente de manera local, lo cual los lleva a perder precios mas
atractivos en los mercados internacionales. Una de las principales causas es que la
mayoria no cumple con las condiciones financieras requeridas en cuanto a su capital de
inversion para la exportacion de teca, estas necesitan cumplir con varios factores
financieros que les permitan servir como apalancamiento para una rentabilidad que se
obtiene a largo plazo dentro del mercado de la teca. Es por eso que existe una relacion de
las empresas ecuatorianas y la teca en donde tienen una base principal que es la de
fomentar e incentivar a los empresarios del pais a invertir en la exportacion de la madera,
que es utilizada mundialmente por su calidad y resistencia. “Debido que la teca no es una
especie de rapido crecimiento en si; su rendimiento depende de la calidad de las plantas

y de la aplicacion de buenas précticas de manejo forestal” (Moscoso, 2017, p.5).

Actualmente, el pais cuenta con algunas empresas que lo hacen y se encargan de
su siembra, corta y comercializacién pero no las suficientes como para generar los
recursos necesarios para su exportacion en grandes cantidades, lo que da como resultado

que Ecuador no pueda ser uno de los principales proveedores de América Sur.

Sin embargo, Brasil es el principal lider en produccién y exportacion de arboles
de teca a nivel regional, lo que significa que Ecuador queda por debajo con el 35% de las
exportaciones en las cuales los principales destinos son: a la India, Vietnam y China.
(Lideres, 2015). Existen diferentes mercados que se dedican a la distribucion local de
teca, en las que es utilizada para el uso particular con empresas pymes las cuales no son
empresas dedicadas a la exportacion de la misma, con la necesidad de aumentar sus
ingresos financieros las empresas buscan las vias necesarias para generar ingresos
econdémicos, es por eso que el ambito de exportacion es muy atrayente para los
empresarios, quienes deben estar conscientes de que una buena situacion econémica es

fundamental para comenzar con dicho proceso.
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Figura 1. Detalle de las exportaciones de teca realizadas en el afio 2016 Tomado de (Asociacion

Ecuatoriana de Productores de Teca y Maderas Tropicales ASOTECA, 2017).

La viabilidad de las exportaciones, podrian tener grandes beneficios para el pais
de tal manera que generaria no solo ingresos a la empresa que esté invirtiendo, si no
también permitira poner al Ecuador como un exportador potencial. De acuerdo a la
Asociacion Ecuatoriana de Productores de Teca y Maderas Tropicales ASOTECA (2017)
Los productores deben tomar en cuenta fortalecer la produccion de la teca forestal,
creando asi mejor calidad y ganar un mercado con productos que contengan valor
agregado. Mientras mejor sea la calidad y produccién de la madera, mejores mercados se

encontraran para la exportacion de la misma.

Es importante tomar en cuenta, que los inversionistas en teca no obtienen las
ganancias a corto plazo al contrario, se requiere de mucha paciencia y el capital necesario
ya que estas ganancias se empiezan a reflejar a partir de 8 a 10 afios luego de su siembra,

si se ha tenido los cuidados debidos (Lideres, 2015).

A pesar de las escasas plantaciones de teca en el Ecuador, existen varios paises
que aun demandan la teca ecuatoriana, es por esto que es necesario que las empresas
ecuatorianas muestren interés de inversion en los mercados internacionales y poder ser
para el mercador extranjero unos clientes potenciales, cabe recalcar que a medida que
estas empresas vayan realizando las transacciones comerciales internacionales iran
ganando experiencia en el campo de las exportaciones y en la inversion en productos no

tradicionales. De esta manera, pueden desenvolverse en cualquier campo a nivel



internacional y asi incrementar las relaciones comerciales con paises con acuerdos en
comun (Abeal, Alvarez & Tarrio, 2018). Para los emprendedores, los objetivos deben
reflejarse de manera distinta, en el cual su inversioén podra verse estancada durante la
espera de la corta. Por lo tanto, la exportacion es una forma para poder entrar a
comercializar productos, y de tal forma conseguir diversificaciones de mercados

(Navarro, Rey & Barrera, 2016).

Formulacién del problema
¢Cual es la relacion entre los factores financieros de las empresas ecuatorianas y

su incidencia en la probabilidad de exportacién de teca?

Objetivo General
Analizar las exportaciones y su incidencia en los factores financieros de las
empresas ecuatorianas del sector de teca a través de métodos estadisticos para determinar

una propuesta que permita mejorar financieramente la industria de madera de teca.

Objetivos Especificos

e Revisar la literatura de las exportaciones y factores financieros a través de
del uso de articulos de investigacion.

e Analizary definir el tipo de metodologia a utilizarse en el presente estudio.

e Describir las exportaciones a través del uso de informacion secundaria
Para caracterizar al sector exportador.

e Analizar el Desempefio financiero de las empresas en el mercado de teca
a través de las variables financieras para demostrar su rentabilidad.

e Analizar las exportaciones y su relacion el Desempefio financiero de las
empresas en el mercado de teca a través de un modelo estadistico Para
determinar indicadores a priorizar en la industria de teca.

e Desarrollar una propuesta de inversion para sugerir los futuros

exportadores de teca.

Justificacion

En la actualidad son muchos los medios existentes para la comercializacion de
productos de manera internacional, y para las compafiias las cuales cada vez tienen la
ambicionan en realizar sus transacciones comerciales de forma de poder compartir sus
bienes o servicios no solo de manera local sino de manera internacional, las herramientas

de latecnologia juegan un papel beneficioso, por ello es necesario como pais mantenernos



al tanto de los avances tecnoldgicos que se dan dia a dia para asi poder sobrevivir en el

gran mundo del comercio internacional.

A pesar de que no todas las empresas cuentas con las facilidades de realizar
exportaciones, ya sea por la falta de capital, planificacion y recursos, con las facilidades
que la tecnologia nos brinda ahora es mucho mas facil y rapido realizar los negocios con
diferentes paises, incluso al momento de compartir informacién, documentos, y servicios.
Es conveniente analizar la situacion financiera de la empresa y si esta estd en capacidad
para poder realizar la actividad de exportar ya que esto puede causar un riesgo para la

empresa si no se realiza con la planificacion adecuada.

Cuando se habla de que las empresas realicen exportaciones a gran escala como
lo es la exportacion de teca, es necesario realizar un estudio profundo de cémo se

encuentra la situacion actual del Ecuador en cuanto a las exportaciones.

Debido al gran logro que tuvo Ecuador en el ambito de exportacion de teca, el
Ministerio de Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y Pesca hace un reembolso al
sector forestal como incentivo hasta del 75% esta destinado a la produccion de
teca. Esta contribucion serviria para que los pequefios y medianos productores de
teca impulsen y amplien sus sembrios, aumentando la rentabilidad de este sector

a mediano y largo plazo. (Aguirre & Pilozo, 2017, p. 1)

Un alto nivel de exportacion no solo es de beneficio para las compafiias, quienes
aportan en el crecimiento de la empresa por medio de un incremento en su capital, su
credibilidad y su imagen si no también se ve reflejada en la balanza comercial de un pais
en la cual afecta de manera positiva, asi mismo esta ayuda con el incremento de algunos
beneficios como son la produccién local, consolidacion de una empresa, fuentes de

trabajo, entre otras.

Otros autores como Zamora (2015); Abdelnour y Mufioz (2005); Aguirre y Pilozo
(2017); Céspedes (2013); Asociacion Ecuatoriana de Productores de Teca y Maderas
Tropicales ASOTECA (2017); Altamirano Vasconez (2015) y Redin (2016) han realizado
estudios respecto a exportaciones de teca sin embargo, estos no priorizan a los factores
financieros como un determinante de las exportaciones en este mercado. Es por esto que
la presente investigacion resulta relevante a nivel tedrico ya que no se han hecho estudios

relacionados a esta tematica.



En la siguiente investigacion se quiere demostrar la importancia de que las
empresas deban realizar un anélisis financiero y las diferentes variables en cuanto a las

exportaciones que el pais posee. Valenzuela (2011) afirmé:

Que a nivel regional nos encontramos con la Comunidad Andina (CAN), de la que
es miembro activo el Ecuador, y que sus Decisiones 388 y 599 establecen
directrices para armonizar los impuestos indirectos como incentivos a las
exportaciones de bienes y armonizar también los aspectos sustanciales y
procedimentales del IVA. Sobre estas decisiones es que se han modificado las
normativas internas del pais, para evitar la exportacion de impuestos y lograr el
crecimiento interno del sector exportador y su fortalecimiento frente a otros

paises. (p.108)

De esta manera es importante conocer las relaciones comerciales y las condiciones
en las que se encuentra nuestro pais para comprobar la viabilidad de si cuentan o no con
la capacidad financiera adecuada y si es conveniente 0 no antes de incursionar en el
mundo de las exportaciones.

Hipotesis
Las exportaciones se relacionan positivamente con el desempefio financiero de las

empresas en el mercado de teca.

Limitaciones y delimitaciones

En las limitaciones de la presente investigacién no se realizard un estudio
especifico de los mercados de destino a los que las empresas exportadoras aspiran llegar
para realizar sus futuras negociaciones, aunque sea un factor importante para tener
conocimiento de los lugares de mayor demanda internacional. Ademas, no se realizaréa el

estudio de los paises que cultivan y exportan la madera teca, ni sus precios.

Adicionalmente, aunque el estudio desea analizar la exportacién de productos no
tradicionales, no se realizara una investigacion de los mismos, es decir que no se va a
realizar una investigacion profunda de cada producto, mas bien un estudio en general de

los requerimientos de exportacion.

Las delimitacién lo que se pretende investigar son las empresas ecuatorianas que
aspiran incursionar en el campo de las exportaciones de teca y que necesitan una visién

clara de lo que es requerido para comenzar. Por lo tanto, como este estudio tiene un



tiempo limitado no se va poder conocer con profundidad si las empresas realizaran las
exportaciones de acuerdo a los resultados de esta investigacion. De tal manera, la presente
investigacion esta dirigida a analizar las probabilidades de exportaciones de madera de

teca de diferentes empresas ecuatorianas y su inversion en su siembra a largo plazo.
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CAPITULO 1
MARCO TEORICO

Teca Tectona Grandis en Ecuador

La madera Teca, es una de las plantas mas famosas, resistentes y mas plantadas
por todo el mundo, su resistencia en todo tipo de clima desde el mas caliente hasta el méas
frio y sobre todo por su calidad y variado uso, son una de sus principales caracteristicas.
De acuerdo a lo mencionado al principio de este estudio, se debe enfatizar que la Teca
Tectona Grandis L.f, es propia de Birmania, Myanmar, Tailandia e India y ahora en se
han plantado en otros paises. De los cuales el primer pais en donde se establecid la teca
fue en Costa Rica, y luego otros paises de Sudamérica incluido Ecuador (Espino &
Montiel, 2019). Tal como mencion6 Mantilla (2013) citando en Armijos (2014):

La teca fue introducida a Ecuador hace unos 50 afios en la Estacion experiemental
Pichilingue, demostrando una perfecta aclimatacion a climas con una estacion
seca definida (de 3 a 6 meses) y temperaturas entre los 22° y 28° C, a altitudes

entre 0 y 1000 msnm. (p.7)

Segun Ortega (2017) afirm0: “Posee una resistencia a las termitas, la intemperie,
los hongos, a los insectos y la humedad. La teca es muy resistente y la protege del ataque
de diversos organismos gracias a un aceite antiséptico” (p.13). Es decir, que el arbol luego
de su siembra debe ser tratada con mucho cuidado y con elementos obligatorios para su
duracion y desarrollo, que va a permitir que a lo largo del tiempo el crecimiento sea el
adecuado para lograr la madera lista para su uso. Segun la Asociacion Ecuatoriana de
Productores de Teca y Maderas Tropicales ASOTECA (2013) indicé:

La teca es una madera de peso medio y puede ser considerada como medianamente
dura. Para un contenido de humedad del 12% el peso por unidad de volumen esta
entre los 610 y 750 kg/m3, con un valor minimo de 480 y maximo de 850 kg/m3.
El grano de la madera es recto, ondulado o ligeramente internudado, la textura es

gruesa y aspera (par. 3).

Adicionalmente, la teca es una madera que se le puede dar diferentes usos aparte
de la utilizacion en muebles dentro y fuera de una casa, sino también para construccion,
entre ellos destacan las durmientes de ferrocarril, postes eléctricos, y carpinteria en

general, asi como para instrumentos musicales de alta calidad (Espino & Montiel, 2019).
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De tal forma, que por su gran calidad es una madera que es utilizada para grandes

construcciones en donde se destaca su durabilidad y su facil cuidado.

Exportaciones de teca en Ecuador

Segun afirm¢ Barrientos (2014) “Las teorias 0 modelos que sustentan el desarrollo
comercial internacional explican que un mayor comercio esta relacionado al crecimiento
economico” (p.8). Es decir, que el comercio internacional es de gran importancia para un
pais, de tal manera que, facilita el intercambio de productos, permite desarrollo
econdmico y accede a las posibilidades de ser altamente competitivos en el exterior. Por
ello, tal como indico Ortega (2010) “La exportacion implica un cambio de actitud en la
empresa, este cambio a su vez acarrea un cambio de comportamiento en relacion con las
nuevas oportunidades que se nos presentan en los diferentes mercados” (p.6). Segun

Ortega (2010) menciond que:

En un mundo cada vez méas globalizado, la internacionalizacion empieza por
convertirse en una clave de supervivencia no solo de la grandes empresas sino
también para muchas pymes, pues el objetivo es continuar creciendo cuando el
espacio doméstico se ha quedado pequefio y es preciso ampliar horizontes,
aunque, en otras ocasiones, el motivo es la necesidad, la de seguir a nuestros
clientes alla donde vayan, y evitar asi que algunos de nuestros competidores se

crucen en el camino. (p.90)

Seglin Abeal, Alvarez y Tarrio (2018) “A medida que las empresas afianzan su
conocimiento de los mercados internacionales, estas van dando el salto hacia métodos
mas directos de exportacion” (p.3). De tal forma, que las exportaciones no sean
consideradas una posibilidad lejana para el pais, sino como una opcioén necesaria para el
crecimiento de una empresa y a su vez la economia y reconocimiento del mercado
ecuatoriano. Sin embargo, es importante tener los conocimientos necesarios para saber
qué tipo de exportacion es necesaria utilizar segun el producto que se va lanzar y al
mercado que se desea llegar. Tal como menciond Ortega (2010) “La presencia en el
exterior y la proyeccion internacional es un valor intangible y dificilmente cuantificable,
pero que indiscutiblemente revaloriza la imagen de marca y el prestigio de la empresa,

tanto a nivel nacional como internacional (p.97).

Las exportaciones, son la herramienta principal para generar ingresos dentro de

un pais, esto va de la mano de los inversionistas ya sean empresas que ya estén
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posesionadas como también los emprendedores con nuevas ideas para plasmar. El uso de
recursos no tradicionales dentro de un pais podria ser beneficioso siempre y cuando se lo
haga de la manera adecuada, dando asi una forma de desarrollo econémico y capacidades
para exportar productos que nos representen como pais. Tal como menciono Ortega
(2010) “La exportacion es una parte vital e integrada en la estrategia empresarial, para la
cudl serd necesario realizar una significativa inversién, no sélo en términos de
financiacion sino también en tiempo y recursos humanos” (p.12). Por tal motivo, en esta
investigacion se trata de fomentar el uso de recursos ya establecidos con la ayuda de

empresarios que pretendan invertir y exportar la teca ecuatoriana.

La produccién de teca en Ecuador en general no esta del todo desarrollada por lo
que se considera de que aun esta en camino a crecimiento, a diferencia de los distintos
sectores en el que se destaca el pais como exportador. De tal modo, que exportar en este
sector podria generar grandes beneficios al incentivar que los empresarios tanto de
empresas privadas, emprendedores u organizaciones a invertir y explotar al sector

maderero de teca (Armijos, 2014).

Los recursos forestales, son de gran importancia para el sector exportador debido
a que la utilizacion de madera genera grandes ingresos para desarrollo econémico en el
pais. Asi como existen diferentes tipos de exportaciones, también existen diferentes tipos
de industrias en el pais; La industria maderera de Ecuador tiene clasificaciones para poder
caracterizarla de mejor forma, segin Armijos (2014) “Se clasifica en industria primaria y
secundaria y en base al tamafo de las mismas en artesanal, de mediana y de gran
industria” (p.12).

Para que las empresas ecuatorianas se inicien en el proceso de exportacion deben
tomar en cuenta varios factores, no solo tomando en cuenta los aspectos financieros para
obtener su rentabilidad deseada. Su capacidad exportadora no solo varia por sector, sino
también por cada region, y de igual manera en los niveles de inversion extranjera que
varian segun su entorno. En las empresas la localizacion geografica es uno de los
elementos que generan un gran impacto en los procesos de internacionalizacion,

vinculada a la diversificacion estratégica de los mercados (Escandon & Hurtado, 2014).

En una empresa no solo los factores financieros deben de ser tomados en cuenta
al momento de estudiar a fondo las caracteristicas de las empresas para el proceso de

exportacion, sino también verificar las diferentes variables que se encuentran en su
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entorno para iniciar con su proceso de internacionalizacion ya que, el sector al que
pertenece no afecta solamente en la toma de decisiones, sino que también en la rapidez
con que las nuevas pequefias empresas se internacionalicen. Es por eso que existen
sectores mas exportadores, por lo tanto, la capacidad de internacionalizacion de ciertas

empresas se presenta dependiendo del tipo de sector (Escandon & Hurtado, 2014)

Tabla 1

Produccién y exportacion de madera de teca en otros paises

Pais Produccién de madera en Exportaciones de Exportaciones de
rollo madera en rollo madera aserrada
Myanmar 358000 179200 33100
(Birmania)

India 250000 0 0
Indonesia 750000 0 35000
Tailandia 12900 0 5000

Otros paises 424100 134300 14800

Total 1795000 313500 87900

Nota: Tomado de “Modelo de negocios y fuente de financiamiento a través de un fideicomiso de inversion

en el cultivo de teca (Tectona grandis)” (Armijos, 2014, p.9)

Actualmente, el Ecuador es uno de principales proveedores de teca en la India
tanto que se puede decir que la mayor parte de teca plantada es enviada a ese destino. En
India, en donde anualmente se han enviado 160,000 toneladas de teca ecuatoriana, ha
representado a casi 30 millones de ddlares para el pais y la industria maderera (Accion
Ecoldgica, 2016). Por tal motivo, la demanda de esta madera debe ser aprovechada por el
pais para invertir en los arboles de teca y asi crear la posibilidad de exportar mucho mas
de lo que se exporta en la actualidad. Tomando en cuenta que los lugares aptos para sus
plantaciones son en la costa ecuatoriana, en donde provincias como Guayas, Los Rios,
Esmeraldas y Manabi, son idoneas para el crecimiento de la teca (Accidn Ecoldgica,
2016).

Las ganancias por exportaciones de maderas de todo tipo de arboles en el pais
generaron un aproximado de 231 millones de ddlares en el afio 2014 y 2015, en la que 37
millones de ddlares fueron por envios al exterior de madera de teca, o que genera un
ingreso representativo para el pais (Expreso ec, 2015). Sin embargo, las plantaciones de
teca en la costa ecuatoriana siguen siendo las mismas lo que no permite seguir exportando

mas producto del que se ya se tiene, dado que no existen mas plantaciones de teca. La
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Clementina es una hacienda que esta ubicada en EI Empalme con 150 hectareas de arboles
de teca, y que inclusive es una de las mas grandes plantaciones en el pais en donde se
pueden encontrar arboles de 15 afios de edad y en donde més se escoge la madera para su

exportacion (Expreso, 2015).

Las exportaciones de teca han tenido un crecimiento valioso, desde exportar 9000
contenedores de teca, hasta en el afio 2013 en la que ya casi se exportaban 12000
contenedores. Segun Asociacion Ecuatoriana de Productores de Teca y Maderas
Tropicales ASOTECA (2017) citado en Revista Lideres ( 2015), afirmo6 que “El sector
forestal en conjunto representa cerca de USD 230 millones en exportaciones anuales , con
India como el principal destino de esta madera. Este negocio representa el 1,65% del PIB
ecuatoriano, o USD 1700 millones” (p.1). De tal manera, se pretende tomar como ejemplo
para futuras exportaciones para asi probar un desarrollo importante en el pais, en que se

conquiste mercados internacionales para garantizar la sostenibilidad del producto.

Las nuevas empresas 0 empresarios , son las que esta incursionando en el sector
exportador con nuevas ideas, nuevas inversiones, en el cual, estdn en busca de abrir
nuevos mercados para el desarrollo de un pais. Aunque, para la exportacion de maderas
tropicales y de uso no tradicional como lo es la teca, no solo se necesita personas capaces
de emprender un negocio mas bien empresas que decidan invertir y esperar los resultados
de su inversion a largo plazo. Segun Ortega (2010) “La existencia de nuevos clientes
permitird amplicar la facturacién de la empresa posibilitando su crecimiento, y si ésta es
su estrategia empresaria, expansion” (p.8). ES por eso, que las exportaciones de la teca
hasta el momento han sido realizadas por empresas forestales ya posecionadas que
arriesgan por el y que relativamente conocen que es un producto novedoso para el

mercado internacional.

Segun el Departamento Forestal de la Organizacién de las Naciones Unidas para
la Agricultura y la Alimentacon FAO citado en (Tapia, 2015) indic6 que “La
preponderancia de la calidad por encima de la cantidad que sugieren los exportadores
tiene que ver con la naturaleza del negocio, pues las inversiones se recuperan en el largo
plazo” (p.1). Por lo tanto, es importante entender que las ganancias de la madera de teca,
dependen de los afios que tenga el arbol desde su siembra, es decir que entre mas afos
tenga el arbol, mas elevado es el precio de la madera para los compradores de la misma
por su circunferencia mayor. Por otra parte, es recomiendable que las exportaciones de la

madera teca se realicen con pocos intermediarios.
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Ecuador, podria expandirse a otros paises en los cuales podria dar a conocer la
madera de teca y establecerse en otros mercados internacionales como Estados Unidos
que no cuentan con este arbol y que podrian pagar por la madera el precio justo, y a esto
se le incluye la aparicion de nuevos inversores. Aproximadamente por cada metro cubico
de la madera de teca que ha llegado a su estapa de madurez, se puede pagar hasta 100
dolares y de las que pasan de méas de 30 afios se puede llegar a pagar por metro cubico
hasta 700 ddlares (Tapia, 2015).

La teca ecuatoriana podria mejorar su ingreso a otros mercados no solamente
mediante la siembra de méas plantaciones de arboles, sino también mejorando la calidad
de la madera, a esto se refiere que la madera al ser usada para las exportaciones, debe ser
tratada de una manera mas exclusiva para que al cultivarse se haga de una manera
sostenible. Segin Armijos (2014) “Se puede afirmar que la meta 6ptima no es la de
producir mayor cantidad de arboles sino la de producirlos con la mayor circunferencia
posible” (p.10).

Factores financieros de la empresa

Se considera de manera imprecindible realizar un analisis financiero, para llevar
a cabo la respectiva metodologiaque ayuda a comprender la respectiva informacion
contable en una empresa, para que asi las mismas puedan conocer su actividad economica
real y sus condiciones financieras a traves del uso de indicadores como herramienta. Es
asi como a los indicadores financieros se los considera como la relacion que existe entre
dos variables dentro de los estados financieros, para asi tener conocimiento de cuales son
los puntos mas altos y bajos detro de una organizacién. Los indicadores ya mencionados
se dividen en tres variables, las cuales forman una parte fundamental en el analisis para
conocer la condicion de una empresa y son: Liquidez, rentabilidad y endeudamiento, los
cuales segun su resultado hacen que una empresa se mantenga en pie (Correa, Castafio &
Ramirez, 2010).

Los factores financieros nacen del resultado de establecer los resultados
numericos, los cuales son fundados en la relacion de dos valores ya sea del estado de
perdidas o ganacias y del balance general. Cuando se reflejan resultados reflejados por su
propia cuenta no son muy relevantes, esto como consecuancia de que no se los
comparamos con resultados de afios anteriores o cuando no se los relacionan con las

industrias de su mismo sector, y esto a la vez genera una preocupacion por conocer de
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manera profunda el ejercicio de la compafiia, mediante este analisis se obtienen
conclusiones significativas sobre la real situacion financiera de la compafia (Herrera ,
Morelos & de La Hoz, 2012).

Inversiones de teca en el Ecuador

Es necesario tener muy clara la definicién de inversion para llevar a cabo la
siguiente investigacion de la manera correcta, y que de este modo las empresas futuras
exportadoras se informen lo suficiente sobre esta variable para llevarla a cabo en su
proceso de comercializacion extranjera, por lo tanto, la inversion es un componente
fundamental al momento de analizar el crecimiento, ademas de ser el capital que una
persona invierte dentro de su compaifiia, del cual depende su capacidad productiva, ya sea
al ampliar su stock o al incrementar nueva tecnologia para que asi se convierta mas

eficiente el proceso productivo (Mordecki & Lucia, 2018).

Mediante el punto de vista de la colectividad, los beneficios y los costos de los
proyectos, son parte del analisis de la inversion publica. Se comprende con esto que se
trata de un grupo de personas, de una region, lo suficientemente grandes para encerrar sus
maltiples intereses. Es asi como el efecto del proyecto se puede se puede identificar sobre
las demas personas. Esto permite también a las autoridades publicas a proceder a un
analisis econdmico, y de esta manera analizar la cabida de pago. El beneficio en los
intereses individuales o de los componentes econdmicos como parte de la basqueda de la
inversion privada. El estimulo de la inversion privada en los paises tercermundistas choca

con la falta de afrontar riegos y de la determinacion privada. (Ruiz & Duarte, 2015).

En el Ecuador la compra de acciones en el sector forestal genera una alta
rentabilidad la cual se percibe a partir del momento en que son adquiridas. A lo largo de
tiempo tanto el precio de la madera como el valor de las acciones suben mientras la
madera va desarrollandose, esto genera un aumento en el valor inicial de su inversion. Es
decir que la rentabilidad de la teca se compone de dos variables, que son la variacion del
precio de la accién en el tiempo y por la precepcion de los dividendos, los cuales se
reparten desde el corte de la plantacion hasta el afio 20 a partir de la siembra. Al realizar
una inversion en la madera teca da como resultado una gran rentabilidad en el futuro, esto
quiere decir que es necesario contar con el capital obligatorio para dentro de 20 afios
poder contar con las ganancias esperadas. “Se estima una ganancia entre el 14 — 15 por

ciento anual al corte de la plantacion” (Zambrano, 2019).
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En cuanto a inversiones rentables se trata, la planta de teca es un producto muy
atrayente para los inversionistas y empresarios en el Ecuador, quienes buscan obtener una
rentabilidad muy alta a futuro. En los ultimos 30 afios, los precios de tronco de teca han
aumentado en un promedio de 8,3% por afo. Es esencial para los inversionistas conocer
que mientras mejor sea la calidad de la teca esta sera mas competitiva en el extranjero.
Los precios de troncos de teca en los Ultimos afios han aumentado inclusive hasta un 15%
anual en las mejores categorias. Los mismos también deben estar informados en un
historico en cuanto a los valores del precio la teca en el Ecuador; como por ejemplo que
la madera que se vendia entre US$3,00 y US$4,50 por pie de tabla ahora se vende entre
US$6,00 a US$10,00, con las mismas especificaciones (Armijos , 2014).

Los valores a ganar por parte de los cultivos de teca a futuro son muy rentables y
esto dependen segun el nimero de afios que la planta tenga desde su siembra hasta su
corta siendo el mas minimo de 10 a 12 afios, es decir si se tiene un cultivo de teca con
mas del minimo de afios se pueden obtener ganancias mayores gracias al aumento del
valor de las acciones y de la rentabilidad de la moneda que se genera con el pasar de los
afios. Dependiendo de la calidad de la madera el costo aproximado del metro cubico de
teca esta entre 300 y 350 ddlares (EI Universo , 2009).

Rentabilidad

Es importante conocer la definicion de la rentabilidad para el desarrollo efectivo
de nuestra investigacion, ya que se conoce que la rentabilidad mide la efectividad en la
administracion de una compafiia, cuyo resultado son las utilidades obtenidas de las ventas
elaboradas y la manejo de las inversiones; tambien se la conoce como la dependencia que
hay entre la inversion y la utilidad, las utilidades mencionadas son el resultado de una,
reduccion integral de costos y gastos, planeacién sagaz y de una administracion eficaz, y
estar pendiente de cualquier medida propensa a la obtencién de las utilidades (Flores,
2014)

Ademas de eso, como resultado de una busqueda profunda de otros conceptos
relevantes en cuanto de rentabilidad se habla y que son importantes mencionarlos, se ha
llegado a encontrar que la rentabilidad empresarial es uno de los principales aspectos a
tomar en cuenta dentro de cualquier analisis financiero por parte de las empresas, los
cuales son de vital importancia para el conocimiento de la misma, asi como para terceros;
como los clientes y accionistas que esten interesados en la inversion de ella, con el fin de

poder conocer la situacion actual de la empresa, es por esto que la rentabilidad empresarial
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juega un papel importante para la toma desiciva de si es conveniente o no invertir dentro

de la misma (Amondarain & Zubiaur, 2013).

Se declaré en el siguiente articulo referente a el concepto de rentabilidad que la
misma es una dimension mercantil de eficacia que nos sirve de apoyo para medir una
parte de lo que conlleva el nivel de satisfaccion moral de los individuos en la sociedad,
pero no de manera general. Lo que nos lleva a formular la siguiente pregunta ¢ Entonces,
por que la rentabilidad ha obtenido la calidad que hoy en dia posee en las organizaciones
corporativas? La respuesta para la interrogante antes dicha, es que las empresas son un
dispositivo economico, por lo tanto se deben buscar las diferentes formas de valorar la
gestion (Flores, 2014).

A partir de un analisis financiero respectivo a las empresas ecuatorianas, se puede
Ilegar a identificar las areas que poseen fortaleza y las que poseen debilidad, como aspecto
fundamental para la retroalimentacion y mejora de los niveles de rentabilidad de la
compafiia. Asimismo, el realizar un estudio de los indicadores financieros para poder
constituir una base solida, en el aspecto de la toma de desiciones asociadas hacia los
proyectos de inversién y en cuanto a su manera de financiamiento. Es importante tomar
en cuenta varios de estos factores financieros, los cuales nos indican, silas mismas son
aptas o no para comenzar en dicho proceso en caso de que las empresas en el Ecuador
que se dedican solo a la comercializacion local y que desean incursionar en el campo del

proceso exportacion (Ledn & Varela, 2011).

En un negocio el crecimiento economico va a tener relacion con la capacidad que
la empresa tenga para cubrir con sus gastos de operacién y ademas de eso con el capital
necesario para su margen de inversion en proyectos, y activos que permitan mejorar la
capacidad operacional y en la productividad de la empresa. Las razones financieras son
la parte fundamental en cuanto el comportamiento de la rentabilidad de una empresa, es
por eso necesario estudiar cada una de sus variables que permitan reconocer dentro de la
estructura financiera de la empresa las areas mas vulnerables y las mas fuertes. Liquidez,
rentabilidad, endeudamiento, actividad son cuatro de las variables mas significativas

dentro de los factores financieros empresariales (Leon & Varela, 2011).

Es muy importante estudiar esta variable empresarial dado que de esta depende
la supervivencia empresarial a largo plazo. La rentabilidad es un factor esencial. Si en

una empresa no se consigue una rentabilidad como minimo semejante a la de su
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competencia, dado que los inversores destinardn sus recursos a alternativas mas
prometedoras, para la compafia sera mas que un desafio, poder alcanzar los fondos
necesarios al momento de financiar la expansion de la misma, por lo tanto los
establecimientos financieros optaran por empezar a asignar varias restricciones como
tipos tipos de interes mas elevados a los creditos, que les recompensen por los riesgos de

mayor volumen asumidos (Caraballo, 2015).

El analisis de la rentabilidad esta compuesto por dos enfoques: el enfoque interno
y el extreno, seguidos por los margenes de la utilidad que forman parte de un analisis que
tiene relacion con la rentabilidad. De esta manera al tomar como enfoque los dos
referentes, se dice que el enfoque interno forma parte de del analisis financiero como
parte de la optimizacion de los resultados que parten desde el patrimonio y los activos
que son los que la empresa posee, mientraas que el enfoque externo hace referencia a las
variables que engloba el marcado que son: la demanda, la oferta y la manera en que las
expectativas influyen en los inversionistas y en las consecuencias economicas de las

empresas (Correa, Castafio & Ramirez, 2010).

Liquidez

Segun afirmaron Herrera, Betancourt, Herrera, Vega y Vivanco (2016) “Los
indicadores financieros de liquidez son fundamentales para evaluar la situacion y el
desempefio econdmico y financiero de una empresa a corto plazo, es decir, detectar si la
empresa tiene suficientes recursos financieros y disponibles para cubrir las obligaciones
presentes” (p.154). Por lo tanto, como se menciona los factores financieros son
herramientas importantes para analizar la informacién econdmica de las empresas, con la
finalidad de que se pueda conocer y comparar con la competencia o el mercado en si.
Dentro de los factores financieros encontramos la liquidez, como parte primordial del
mismo, en el cual hace referencia a la capacidad de generar dinero y utilizarlo de la mejor

forma.

Segun mencionaron Herrera, Betancourt, Herrera, Vega y Vivanco (2016) “La
liquidez de una empresa representa la agilidad que tiene para cumplir con sus obligaciones
de corto plazo a medida que estas alcancen su vencimiento” (p.157). Por ello, la liquidez
es un factor importante dentro de una empresa, en el que es necesario contar con un capital
disponible para la realizacion de cualquier actividad y para asumir cualquier tipo de

deudas o compromisos que se puedan presentar a lo largo del tiempo. Los indicadores
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técnicos en la liquidez se representan de dos maneras importantes; factor liquidez
corriente que se refiere a la comparacion con otras empresas dentro de la misma ramay,
factor liquidez de prueba del acido en el que refiere a la solvencia de la empresa (Herrera,

Betancourt, Herrera, Vega & Vivanco, 2016).

En base a lo que afirm6 Pérez (2014) “La principal funcion de la liquidez es
facilitar el financiamiento de los desequilibrios transitorios de la balanza de pagos, hacer
frente a las demandas de divisas para importaciones, pago de servicios de deudas, remesas
de dividendos, repatriacion de capitales, etc. “(p.62). De manera, que la liquidez en este
estudio es base importante para inversion en los arboles de teca para su mantenimiento y
explotacion, que sera de gran beneficio para que las empresas logren dar paso a la
internalizacion y exportacion de la madera de teca hacia los mercados importantes del
mundo. Sin embargo, es un factor no muy comun porque no todas personas interesadas
en arriesgar a la explotacién de los arboles forestales, cuentan con el capital necesario

para realizar la actividad.

La solidez financiera, en el negocio de la teca como ya se mencioné es el punto
principal dentro de los factores financieros en una empresa, por la razén de que la
inversion que se haga no va a tener resultados al instante, si no con los afios después luego
de haber hecho su siembra. Por ellos, cualquier entidad que esté interesada en el negocio
de la teca, tiene que contar la liquidez necesaria para mantener el negocio a lo largo del
tiempo y que incluso muchos emprendedores se enlazan con otros para poder lograr un
capital a fin, en el que puedan dar en marcha la produccién de la teca o en cualquier otro
negocio que requiera expansion. De tal manera, que el capital para la inversion en la teca
debe ser alto, para que las semillas que se van a utilizar en la siembra de teca deben ser
de gran calidad y genéticamente mejorada, para que el crecimiento de este arbol tenga

como resultado ganancias significativas para los inversores.

La liquidez se genera en la capacidad que tienen las empresas de asumir los pagos
a sus deudas y las ganancias que obtiene como resultado en la inversion. En el cual, la
empresas deben tener como finalidad generar ingresos por la produccién de bienes o la
realizacion de un servicio de manera efectiva. Por ello, los ingresos obtenidos son vitales
para que la empresa crezca. En este caso para la produccion de teca, lo ingresos que se

obtendran seran suficientes para cubrir las deudas y seguir produciendo lo suficiente en
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el futuro generando la misma produccion y lograr que la exportacion de la teca sea mas
habitual (Diaz, 2012).

Endeudamiento

La variable financiera como lo es el endeudamiento, que esta muy presente en las
transacciones comerciales de todas las personas, juega un papel que ocasiona gran
impacto en la calidad de vida de las mismas, por esta razon es necesario el estudio
respectivo de cada una de las variables que dan origen a este comportamiento. El enfoque
de esta ha sido distinguido como un factor psicolégico notable que podria estar
relacionado con las actitudes que conllevan a la adquisicion de la deuda y de la misma
manera con la novedad del uso de crédito en los jovenes (Mansilla , Denegri & Alvarez ,
2016).

Un endeudamiento en enormes cantidades y una baja del precio en los activos de
la empresa forman parte de los componentes precisos del paso de la cuspide a la
depresion. El constante cambio de los ciclos seria mucho més ddcil y tendria un perfil
mas habitual, este tendria lugar a un endeudamiento masivo sin la compafia del desplome
del precio de los activos. De la misma manera que una deflacidn tenga parte sin un nivel
masivo de la deuda, este no reportara consecuencias tan negativas, y como consecuencia
la combinacién de ambos, y de una exuberancia en el endeudamiento y en la deflacion,

como motivo principal del desnivel econémico (Furio & Alonso, 2009).

Al momento en el que una empresa decide adquirir una deuda es necesario realizar
un estudio para conocer si es factible o no obtener una deuda y el nivel de la misma, por
lo tanto es preciso determinar el tipo de impacto que esta va a generar sobre el valor de la
compafiia, teniendo en cuenta que la siguiente variable debe tener un efecto de manera
positiva y de que forma la empresa busca financiarse para cubrir la deuda adquirida; si el
efecto es negativo se recomienda realizar la inversién con los propios recursos de la
empresa. Una vez determinado el nivel éptimo del capital, se requiere establecer el capital
permanente para abrigar las necesidades de la empresa a mediano plazo, en donde se
incluye el patrimonio, la deuda financiera a corto plazo y la deuda financiera a largo plazo
(Corro & Olaechea, 2014).

Asi como es necesario conocer la definicion y el funcionamiento de esta variable,
se debe conocer de igual manera, que la misma estd dividida en dos tipos, como

mencionamos anteriormente y son el endeudamiento a corto plazo y a largo plazo. El
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endeudamiento a largo plazo tiene dependencia con los recursos que no son propios, y
que pertenecen al pasivo no corriente, por lo que obtienen obligaciones que son mayores
al plazo de un afio, mientras que el endeudamiento de corto plazo si obtiene una relacién
con los fondos ajenos, y con el pasivo corriente, mientras que las obligaciones sean

menores al plazo de un afio (Contreras & Diaz, 2015).

En el siguiente factor financiero ya mencionado, hay que tomar en cuenta que
existen dos variables al momento de realizar su estudio, estas estdn enfocadas sobre el
andlisis que nace del factor del endeudamiento; el primer factor esté dirigido hacia los
valores historicos que se reflejan en los estados financieros de las empresas y de igual
manera reflejado en su impacto actual; el segundo factor compete a la viabilidad del
pago, mediante la cual es posible analizar las probabilidades que poseen las
organizaciones para poder medir las deudas que la empresas podra ser capaz de asumir
en el futuro. La capacidad de pago y el nivel del endeudamiento que pueden generar las
organizaciones, se refleja en la capacidad de endeudamiento frente a las posibles fuentes
de financiamiento de las compafiias y de las fuentes de financiamiento disponibles para
tener mejores inversiones e incrementar la productividad (Correa, Castafio & Ramirez,
2010).

Indices de actividad o eficiencia

Segan afirmaron Herrera, Betancourt, Herrera, Vega y Vivanco (2016) “Los
indices de actividad, evaltan la rapidez con la que varias cuentas se transforman en ventas
o efectivo, es decir, en entradas o salidas” (p.157). Es decir, que la actividad financiera
tiene la capacidad de evaluar las transacciones realizadas dentro de una empresa, para
visualizar que tan factible y beneficioso ha sido el proceso de venta o la actividad
realizada. En otras palabras, los indices de actividad se encargan de analizar el manejo de

las cuentas y los valores de una empresa.

La eficiencia financiera es utilizada para incrementar los ingresos y la
productividad dentro de una empresa. De tal manera, que es fundamental dentro de una
organizacion, en la que es necesario usar los recursos financieros de la mejor forma para
tomar ventaja de las inversiones que se realizan dentro de una empresa hacia otra o hacia
algun producto y/o servicio. Es importante entender que la eficiencia financiera, también

busca conocer el rendimiento que ha tenido una empresa en base a sus recursos, asi como
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el valor de los productos y los elementos de produccion para tener evidencia de toda la

gestion de sus procesos y su ejecucion (Nava, 2009).

Periodo promedio
de pago =
Cuentas por pagar
/ Compras
promedio por dia

Rotacion de E—
Activos «—
Totales=
Ventas j \
Rotacion de Rotacion de Rotacion de
Activos Fijos= Fnventarios= Cuentas por
Ventas/ Costo de cobrar= Ventas
Activos Fijos Ventas a crédito /
Cuentas por
cobrar

Periodo
Promedio de
cobro = Cuentas
por cobrar /
Ventas promedio

Figura 2. Detalle de los indicadores de eficiencia o actividad en una empresa (Nava, 2009).
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CAPITULO 2

Metodologia

De acuerdo a lo que mencionan: Hueso y Cascant (2012) “La metodologia de
investigacion cuantitativa se basa en el uso de técnicas estadisticas para conocer ciertos
aspectos de interés sobre la poblacion que se esta estudiando” (p.7). Por esta razon, para
este estudio se va utilizar un enfoque cuantitativo que va a permitir conocer a profundidad
los datos aproximados. Segun: Nifio (2011) “La experimentacion establece relaciones de
causa-efecto y se ocupa de descubrir, comprobar, confrontar, negar o confirmar teorias,
y eventualmente, como consecuencia, formular leyes” (p.34). De tal manera, que la

investigacion sera no experimental.

El alcance que tendré la investigacion es correlacional. Segun Abreu (2012) “Las
hipbtesis correlacidnales especifican las relaciones entre dos o mas variables,
corresponden a los estudios correlacionales y establecen la asociacidn entre dos variables
de estudio” (p.4). Por lo cual, el actual estudio se va a establecer en la definicidn antes
dicha. Dado a lo que indica Abreu (2012) “El prop6sito mas destacado de la investigacion
correlacional es analizar como se puede comportar una variable conociendo el
comportamiento de otra u otras variables relacionadas, esto expresa que el propdsito es

predictivo” (p.8).

La I6gica aplicada en la presente investigacion es de caracter deductivo. Segun
Oller (2006) en el cual se basa en el que la l6gica deductiva, se utiliza con ideas previas
para la evaluacion en el lenguaje natural es decir, que se analizan las teorias y se toman
en cuenta todos los argumentos validos como invalidos, para dar a conocer su efectividad.
Por esta razon, se considera que este estudio tendrad un analisis segun las caracteristicas

ya antes mencionadas.

Poblacion y muestra

Segln Garcia (2008) “Los términos poblacion e individuo, no deben ser
entendidos necesariamente en un sentido de poblacion humana y persona humana, sino,
respectivamente, como colectivo del que queremos sacar conclusiones y como elemento
0 unidad que compone la poblacion” (p.21). Por lo tanto, la poblacion de esta
investigacion seran las empresas dedicadas a la exportacion y cultivo de madera de teca,

en el cual se dividiran segun su nivel econémico y su nimero de inversores.
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Basado en los cddigos ClHIU se determind la poblacion de 99 empresas
relacionadas a la produccién y o comercializacion de teca en el Ecuador registradas al
afio 2019. Los cddigos a los que se hace referencia son los siguientes A0210.01,
A0210.02, A0220.01, A0220.02, A0220.03.

Tabla 2

Industria vs tamafio de empresas

Cadigo Internacional

Industrial Uniforme Micro Pequefias Medianas Grandes Totales
A0210.01 31 20 14 2 67
A0210.02 2 2 1 0 5
A0220.01 8 5 6 1 20
A0220.02 4 3 0 0 7

45 30 21 3 99

En la tabla 2, se describid el tamafio de las empresas vs el de las industrias segln
las siguientes variables de las empresas, asi como: la cantidad y tamafio sobre el total de
las industrias de teca en el Ecuador, en donde se puede observar un total de 99 empresas

dedicadas a su comercializacion, segun el codigo internacional industrial uniforme.

Tabla 3

Industria vs tamafio de empresas en porcentaje

Cadigo Internacional

Industrial Uniforme Micro Pequefas Medianas Grandes Totales
A0210.01 31% 20% 14% 2% 68%
A0210.02 2% 2% 1% 0% 5%
A0220.01 8% 5% 6% 1% 20%
A0220.02 4% 3% 0% 0% 7%

45% 30% 21% 3% 100%
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En la tabla 3, es necesario conocer el tamafio de las empresas, por lo tanto, se

elaboré el siguiente grafico con las empresas en donde las variables como: la cantidad y

tamafio sobre el total de las industrias de teca en el Ecuador dedicadas a su

comercializacion, donde se puede observar que el mayor de ellos pertenece a las micro

empresas, segun el cédigo internacional industrial uniforme.

Tabla 4
Exportadoras
?r?g&g?rig}tggﬁ%iﬁ:zl Micro Pequefias Medianas Grandes Totales
A0210.01 0 7 10 1 18
A0210.02 0 1 0 0 1
A0220.01 1 1 3 0 5
A0220.02 1 0 0 0 1
2 9 13 1 25

En la tabla 4, las empresas en Ecuador se representaron mediante un grafico con

un total de 25 empresas exportadoras, mediante un analisis del total de las empresas

ecuatorianas divididas segin su tamafio mediante el cddigo internacional industrial

uniforme de la pagina de la superintendencia de compafiias.

Tabla 5

Exportadoras en porcentaje

Cadigo Internacional

Industrial Uniforme Micro Pequefas Medianas Grandes Totales
A0210.01 0% 28% 40% 4% 72%
A0210.02 0% 4% 0% 0% 4%
A0220.01 4% 4% 12% 0% 20%
A0220.02 4% 0% 0% 0% 4%

8% 36% 52% 4% 100%
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En la tabla 5, se muestran el total de las empresas ecuatorianas exportadoras de

teca en sus cifras porcentuales, obtenidas mediante el codigo ciiu de la pégina de la

superintendencia de compafiias.

Tabla 6

No exportadoras

Cadigo Internacional

Industrial Uniforme Micro Pequefias Medianas Grandes Totales
A0210.01 31 13 4 1 49
A0210.02 2 1 1 0 4
A0220.01 7 4 3 1 15
A0220.02 3 3 0 0 6

43 21 8 2 74
En la tabla 6, se elabor6 la divisibn de las empresas ecuatorianas

comercializadoras de teca de manera local, segmentadas segln su tamafio, mediante el

codigo ciiu de la pagina de la superintendencia de compafiias.

Tabla 7

No exportadoras en porcentaje

Cddigo Internacional

Industrial Uniforme Micro Pequefias Medianas Grandes Totales
A0210.01 42% 18% 5% 1% 66%
A0210.02 3% 1% 1% 0% 5%
A0220.01 9% 5% 4% 1% 20%
A0220.02 4% 4% 0% 0% 8%

58% 28% 11% 3% 100%
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En la tabla 7 se muestran los valores, de las empresas ecuatorianas
comercializadoras de teca de manera local, segin su tamafio, mostradas en forma

porcentual.

Muestra
Dado que se utiliza informacion secundaria, no se va a utilizar muestra sino que

se utilizara a la poblacion total de objeto de estudio.

Técnica de recogida de datos

Los datos que se utilizaron en el andlisis son los correspondientes a las variables,
exportaciones y desempefio financiero, donde el desempefio financiero se dividio en
cuatro dimensiones y las exportaciones en dos dimensiones, siendo estas las que se

muestran en la siguiente tabla:

Tabla 8

Exportaciones y su desempefio financiero

Afo Variables Dimensiones

2018 Liquidez
Endeudamiento
Actividad
Rentabilidad

Desempefio financiero

2018 Exportaciones Exportadores

No Exportadores

En la tabla 8, para la variable de desempefio financiero se obtuvieron cuatro
factores de los cuales fueron extraidos de las cifras financieras de la Stper Intendencia de
Companias Valores y Seguros, las exportaciones también fueron obtenidas de dicha
fuente oficial. Para la variable exportaciones se determino si una empresa es exportadora
0 no exportadora en base a la cuenta de ingresos provenientes del exterior, en el caso que
la empresa no registré dicho valor se la consider6 como no exportador. La variable
exportaciéon fue medida de forma binaria es decir, si la empresa exporta 0 no exporta,
mientras que el desempefio financiero fue medido en base a indicadores contables y

financieros.
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Anélisis de datos

Para analizar las exportaciones en el sector de teca se realizaran frecuencias
estadisticas, asi como otros reportes descriptivos. Dicho analisis se lo realizara a traves
del programa SPSS. Para el anélisis de los factores financieros, estos se realizaran
mediantes el uso de tablas de frecuencia y de estadisticos como las medidas de tendencia
central y de dispersion. Finalmente para estimar la relacion entre variables o la diferencia

de medias se procedio a realizar la prueba no paramétrica de Prueba U de Mann-Whitney.

Antes de utilizar la prueba se debe conocer cual es el concepto del mismo, es por
ello, que segun Romero (2013) “Empleada para la comparacion de dos muestras
independientes, ya sea con variables cuantitativas o cualitativas ordinales (de rango). Es
decir, que esta prueba no paramétrica se la utiliza cuando se quiere medir o comparar
dos variables. Estas pueden ser cualitativas o cuantitativas, lo cual es importante porque

puede medir grandes cantidades.
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CAPITULO 3

Anélisis de resultados

Los resultados a analizar son los que se han obtenido en la base de datos antes
realizada, en la cual se pretende llegar a conocer la relacion que tienen los factores
financieros en las empresas exportadoras y no exportadoras de teca ecuatoriana. De tal
manera que se considere el desempefio financiero de las empresas principales, para asi
conocer su viabilidad y funcionamiento en el mercado. En los resultados se detallara el
andlisis de las exportaciones por sector en valores y porcentaje, como también por el

tamafio de empresa.

Dentro de los resultados, se analizara los ingresos de las empresas exportadoras y
no exportadoras en general, como por tamafio entre grandes, medianas, microempresas y
pequefias empresas para conocer la relacién que existe entre ellas y sus ingresos en el
ultimo afio. Asi también se analizara los ingresos por intervalos, liquidez corriente por
intervalo, endeudamiento del activo fijo, endeudamiento del activo, endeudamiento del
patrimonio, apalancamiento, rotacion de activo fijo, rotacion de ventas para conocer la

situacion financiera dentro de las empresas comercializadoras de teca.

Exportacion de teca ecuatoriana

Tabla 9

Sector exportador de teca

Tipo de empresa Frecuencia Porcentaje acumulado
No Exportador 54 8,3
Exportador 15 100,0
Total 69

En la tabla 9, se refleja que solo 15 de las empresas logran exportar teca al
extranjero de las 69 existentes y las restantes no lo hacen. Dando como resultado que el
78% de las empresas no han logrado llegar a exportar y solo se dedican a la produccion y
mantenimiento de la teca, es decir que en este sector Ecuador solo cuenta con el 21% de

empresas que realizan esta actividad y a la vez la utilizan para entrar a otros mercados.
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Tabla 10

Empresas productoras de teca por tamafio

Exportadores
Tamafio Total
No Si
Grande 2 1 3
Mediana 6 11 17
Micro 30 0 30
Pequefia 16 3 19
Total 54 15 69

La presente tabla 10, muestra que el pais cuenta con 69 empresas encargadas de
netamente de la produccion de teca, las cuales se pueden dividir en dos categorias; entre
exportadora y no exportadora. Son 54 empresas que se encargan de la produccion y
comercializacion local de teca Unicamente en el Ecuador, y solo 15 empresas que realizan
la exportacion de la madera de teca. Ambas categorias tiene una division segun el tamafio
de la empresa, entre ellas se encuentran las grandes, medianas, micro y pequefias

empresas.

La tabla 10 se muestra detalladamente las empresas segun su sector y la actividad
que realizan en el mercado. En donde Unicamente una de las tres empresas grandes, se
dedica a la exportacion de teca, a diferencia de las medianas empresas donde 11 de las 17
la realizan y que en general la mayoria de las empresas exportadoras se encuentran en
este sector. Asi mismo como las microempresas donde refleja el mayor numero de
empresas productoras de teca sin exportar y dentro de las pequefias tres de ellas si lo

hacen.

Tabla 11

Total ingresos empresas no exportadoras

Exportadores Estadistico
Media $644.891,89
Limite inferior a 95% $211.952,35
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Limite superior a 95%

$1.077.831,43

Media recortada al 5% $354.992,01
Mediana $78.946,50
Varianza $2.515.917.513.587,87
Desuv. tip. $1.586.164,40
Minimo 1
Maximo $7.705.315
Rango $7.705.314
Amplitud intercuartil $210.017
Asimetria 3,408
Curtosis 11,97

En la tabla 11 se refleja el total de ingresos de las empresas no exportadoras de
madera de teca. Se evidencia que el promedio es de $644891,89 y este puede estar entre
un limite inferior de $211952,35 y superior de $1077831,43 con un nivel de confianza de
95%. Asi mismo la venta mas alta que se registr6 en las empresas no exportadora es de
$7705315, a su vez el promedio de la dispersion de la venta de estas empresas fue de
$1586164,403.

Tabla 12

Total ingresos empresas exportadoras

Exportadores Estadistico
Media $2.306.571,87
Limite inferior a 95% $1.425.127,80
Limite superior a 95% $3.188.015,93
Media recortada al 5% $2.213.626,91

Mediana $2.411.051,00
Varianza $2.533.451.314.587,12
Desv. tip. $1.591.681,91
Minimo $379.413
Maximo $5.906.740
Rango $5.527.327
Amplitud intercuartil $2.288.158
Asimetria 0,889
Curtosis 0,413

En la presente tabla 12, entre las empresas exportadoras se muestra un promedio
total de $2306571,87, entre un nivel de confianza del 95% en donde se encuentra entre
un limite inferior de $1425127,80 y un limite superior de $3188015,93. En la tabla 12 se
reconocio que la venta mas alta entre las empresas exportadoras fue un total de $5906740
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y la més baja de $379413, con un promedio de la dispersion de venta de las empresas que

fue de $1591681,914.

Tabla 13

Total de exportaciones netas

Exportaciones netas Estadistico
Media $1.331.533,84
Limite inferior a 95% $490.558,48

Limite superior a 95%
Media recortada al 5%

$2.172.509,21
$1.150.522,24

Mediana $861.963,07
Varianza $2.306.160.867.546,51
Desv. tip. $1.518.604,91
Minimo $15.956,88
Maximo $5.905.319,74
Rango $5.889.362,86
Amplitud intercuartil $1.526.329,63
Asimetria 2,172
Curtosis 5,612

Se muestra en la tabla 13, que la base al total de las exportaciones netas se refleja
un promedio de $1331533,843333, en el que entre los niveles de confianza de 95% se
detalla un limite inferior a $490558,476181 y superior a $2172509,210486. De tal forma,
que en las ventas se encontraron en la mas alta que fue de $5905319,7400 y en la mas
baja fue de $15956,8800. Dado asi un promedio de dispersion de venta fue de
$1518604,9083111.

Tabla 14

Estadisticos empresas grandes

Estadisticos Valores
Media $6.942.417,00
Limite inferior a 95% $4.632.670,76
Limite superior a 95% 9252163,24%
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Media recortada al 5%

Mediana $7.215.196,00
Varianza $864.524.294.787,00
Desv. tip. $929.797,99
Minimo $5.906.740
Maéximo $7.705.315
Rango $1.798.575
Amplitud intercuartil

Asimetria -1,207
Curtosis

La tabla 14, muestra las grandes empresas productoras de teca se especifica que
el promedio es de $6942417,00, que consta un nivel de confianza de 95% con un limite
inferior de $4632670,76 y superior de $9252163,24. Adicionalmente, en la venta méas alta
que se rastred fue de $7705315, con un promedio de la dispersion de $929797,986.

Tabla 15

Estadisticos empresas medianas

Estadisticos Valores
Media $2.474.465,94
Limite inferior a 95% $1.927.022,49
Limite superior a 95% $3.021.909,39
Media recortada al 5% $2.426.700,66
Mediana $2.414.956,00
Varianza $1.133.690.550.684,06
Desv. tip. $1.064.749,06
Minimo $1.000.736
Méximo $4.807.971
Rango $3.807.235
Amplitud intercuartil $1.775.037
Asimetria 0,397
Curtosis -0,203

En la tabla 15, la venta més alta que registrd en las medianas empresas fue de
$4807971 y la mas baja de $1000736 en su totalidad, en el cual la dispersion de la venta
fue de $1064749,055. En el que cuenta con un promedio de $2474465,94 y asi refleja un
nivel de confianza de 95% entre un limite inferior de $1927022,49 y superior de
$3021909,39.
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Tabla 16

Estadisticos microempresas

Estadisticos Valores
Media $34.405,87
Limite inferior a 95% $22.965,76
Limite superior a 95% $45.845,98
Media recortada al 5% $33.458,61
Mediana $32.979,00
Varianza $938.636.391,78
Desv. tip. $30.637,17
Minimo 1
Méximo $86.468
Rango $86.467
Amplitud intercuartil $58.055
Asimetria 0,307
Curtosis -1,437

Segun la tabla 16, el promedio total de las microempresas es de $34405,87 dando
un nivel de confianza del 95% entre el limite superior de $45845,98 e inferior de
$22965,76. Asi también se evidencia que la venta méas alta fue de $86468 con un

promedio de la dispersion de la venta en las microempresas de $30637,173.

Tabla 17

Estadisticos pequefias empresas

Estadisticos Valores
Media $289.336,42
Limite inferior a 95% $183.354,83
Limite superior a 95% $395.318,01
Media recortada al 5% $269.175,30
Mediana $167.713,00
Varianza $48.349.787.805,48
Desv. tip. $219.885,85
Minimo $108.099
Méaximo $833.474
Rango $725.375
Amplitud intercuartil $240.874
Asimetria 1,549
Curtosis 1,421

Se evidencia en la tabla 17 presente, que el promedio es de $289336,42, en el que

el mismo se puede encontrar entre los limites inferior de $183354,83 y superior de
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$395318,01 a un nivel de confianza de 95%. La venta mas baja registrada fue de $108099
y la més alta de $833474 en las pequefias empresas, con una dispersion de $219885,852.

Analisis del desemperio financiero
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Figura 3. Detalle del total de ingresos de las empresas ecuatorianas comercializadoras de teca

En la figura 3 que se muestra a continuacion se observa el total de ingresos de las
empresas ecuatorianas que se dedican a la comercializacién de teca. Se puede observar
que la mayoria de empresas comercializadoras de teca registran ventas hasta dos millones
de dolares, sin embargo, existen algunas empresas que pueden registrar ventas muy

cercanas a los ocho millones de délares.

M - 1541064]

[ (1541064-3082127]
Cl¢3082127-4623190]
B (4623190-6164253]
Cte164253-7705316]

Figura 4. Se observa en porcentajes los ingresos que poseen las empresas comercializadoras de teca en
Ecuador
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La siguiente figura 4, muestra las empresas ecuatorianas que se dedican a la
comercializacion de teca, la cual para mejor comprension fue llevada a cabo por
intervalos, en donde se observa que la mayoria de empresas que representan el 76,81%
con un rango de 1 hasta 1541064, poseen la menor cantidad de los ingresos, y tan solo el
2.90% forman parte de los ingresos significativos en este mercado que poseen un rango
que va desde 6164253 hasta 7705316.

Figura 5. Se muestran las cifras en porcentajes de la liquidez corriente por intervalo que poseen las
empresas ecuatorianas comercializadoras de teca

A continuacion, en la siguiente figura 5, se observan que la mayoria de empresas
comercializadoras de teca en el Ecuador, se encuentran en el rango de 0 a 1 con el 40,58%,
el cual es el mas bajo en cuanto al nivel de liquidez adquirida, asi mismo, dicho numero
de empresas va seguido por el 27,54% con el rango mas de 4 en el cual estan asignadas
las compafiias con una mayor liquidez presente, las cuales tienen méas opciones en cuanto

a la capacidad en la exportacion de teca.

M (0.0015-0.182224)
[ [0.182224-0,362548)
[[0.362548-0 542872)
M [0.542672-0.723196)
[[0.723196-0 90352)

Figura 6. Se observa en cifras porcentuales el nivel de endeudamiento de activos fijos que poseen las
empresas comercializadoras de teca en Ecuador.
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La presente figura 6, muestra que en su mayoria el 69.57% de las empresas
comercializadoras de teca en Ecuador son las que se encuentran en la situacion de un alto
nivel de endeudamiento del activo fijo, seguidas por el 15,.94% que poseen un
endeudamiento desde 0.0019 hasta 0.182224, asi mismo en la siguiente clasificacion se
puede observar que dentro del porcentaje mas minimo de la variable de endeudamiento
se encuentra solo el 2.90% de las empresas las cuales poseen un rango que se encuentra
desde 0.182224 hasta 0.362548.

W[0.0015-0.1272642)
[H[0.1272642.0 2526284)
([0.2526284-0.3779926)
M[0.3779926-0.5033568)
[[0.5033568-0.626721)

Figura 7. Se detallan las cifras porcentuales del endeudamiento del activo en las empresas
comercializadoras de teca en Ecuador.

La presente figura 7, muestra el porcentaje de endeudamiento de los activos que
poseen las empresas dedicadas a la comercializacion de teca en el Ecuador, mediante el
cual podemos observar que solo el 5,80% con un rango de 0.5033568 hasta 0.628721
tienen un mayor grado de endeudamiento del activo, mientras que la mayoria de las
empresas comercializadoras de teca estan dentro del grado mas bajo de endeudamiento
con el 55,07% las cuales poseen un rango desde 0.5033568 hasta 0.628721.

H[0.0019-0 4063154)
[H10.4067164-0.8107328)
Do 8107328-1.2151482)
W[1.2151492-1.6195656)
O[1.5195656-2.023962)

Figura 8. Se muestran los valores detallados de endeudamiento del patrimonio en cifras porcentuales de las
empresas comercializadoras de teca en Ecuador.
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Se puede observar en la figura 8, que la mayor cantidad de empresas representadas
por el 50,72% poseen un bajo nivel de endeudamiento en su patrimonio con intervalos
desde 0.0019 hasta 0.4063164, mientras que en el nivel mas bajo de endeudamiento del
patrimonio se encuentran el 27,54% de las empresas, sin embargo, la menor cantidad de
empresas que son el 2,90% con respecto al endeudamiento del patrimonio se registran en
el rango del 1.2151492 hasta 1.6195656.

W[0.0019-0.4063164)

[H[0.8107328-1.2151492)
Cp1 21514921 £195656)
|1 6195656-2.023952)

Figura 8. Se describen en la siguiente figura los niveles de apalancamiento que poseen las empresas que
se dedican a la comercializacion de teca en Ecuador.

Se observa en la presente figura 9, los niveles de apalancamiento que poseen las
empresas de manera porcentual, siendo el 10,14% de las empresas las que se encuentran
en el menor grado de apalancamiento, ubicadas en el rango desde 0.0019 hasta 0.4063164,
mientras que el 42.03% de las empresas se encuentran en el rango de 1.6195656 hasta
2.023982, lo que quiere decir que la mayor parte de ellas se encuentran en un estado de

endeudamiento alto en el Ecuador.

B(0.0019-1.2140806)
[H[1.2140806-2 4262612)
(2 4262612-3.6384418)
B [3.6384416-4.8506224)
[[4.6506224-6.062803)

Figura 9. Se muestra de manera porcentual la rotacion de activos fijos en las empresas comercializadoras
de teca en Ecuador.
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Se muestra en la presente figura 10, que la mayor cantidad las empresas
comercializadoras de teca en Ecuador las cuales muestran un porcentaje del 47,83%
poseen un menor nivel de rotacion de activos fijos que van con un rango desde 0.0019
hasta 1.2140806, seguidas por el 30,43% de las empresas las cuales estan en el rango mas

alto que va desde el 4.8506224 hasta 6.062803 en cuanto a la rotacion de activos fijos.

H(0.0013-0.4241494)
[H1[0.4241484-0 8463988)
[[0.8463988-1 2686482)
[1.2686452-1 690876)
O111.6908976-2.113147)

Figura 10. La presente figura muestra la
rotacion en cuanto a ventas que poseen
las empresas comercializadoras de teca en el Ecuador.

En la figura 11, se muestran las cifras porcentuales de la rotacion de ventas de las
empresas comercializadoras de teca, por lo consiguiente, se observa que el 49,28% de las
empresas se encuentran en un menor nivel de rotacion de ventas, mientras que en el nivel
mas alto de rotacion de ventas en las empresas es un 27,54%. Finalmente el porcentaje
mas bajo que representa el 2,90% de las empresas se encuentra en el rango de 0.8463988
hasta 1.2686482.

H{0.0015-6.0460694)

[ 6.0460694-12.0902388)
O 12.0902388-18.1344082)
W[24.1785776-30 222747)

Figura 11. Se detalla a continuacion el periodo medio de cobranza de las empresas ecuatorianas
comercializadoras de teca en el Ecuador.
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En la figura 12, que se muestra a continuacion se detallan los valores porcentuales
del periodo medio de cobranza de las empresas comercializadoras de teca en Ecuador, es
asi como se observa con un 65,22% de las mismas se encuentran en el nivel mas bajo en
cuanto a su periodo de cobranza, seguido por el 27,54% de las compafiias que se
encuentran en el rango de 24.1785776 hasta 30.222747 siendo el mas alto dentro del
periodo de cobranza.

(0.0019-0.0122566)

I {0.0122566-0.0226132)
[10.0226132-0 0329698)
M [0.0329695-0 0433264)
[10.0433264-0,053683)

Figura 12. Se detalla a continuacion el Roa de las empresas comercializadoras de teca en Ecuador.

En la presente figura 13, se muestran las cifras porcentuales del Roa de las
empresas comercializadoras de teca en Ecuador, en el cual se observa que el 59,42% de
las empresas se encuentran en el rango mas bajo que va desde el 0.0019 hasta 0.0122566,
seguido por el 18,84% en donde se encuentran las empresas con un nivel de Roa mas alto
gue se encuentran en el rango de 0.0433264 hasta 0.053683.

B [0.0015-0.0122566)
IH[0.0122566-0.0226132)
[0.0226132-0.0329698)
B [0.0329698-0.0433264)
[1[0.0433264-0.053683)

Figura 13. Se detalla en la siguiente figura el Roe de las empresas comercializadoras de teca en Ecuador.
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Se muestra en la figura 14, anterior que el Roe en las empresas Ecuatorianas se
divide en su gran mayoria por el 43.48%, el mismo valor porcentual para las que estan
con un alto y bajo nivel de Roe en su compafiia, las compafias con nivel de Roe bajo se
encuentran en un rango de 0.0019 hasta 0.0122566, asi como las que estan en el nivel de
porcentaje més alto de Roe que van con rango desde 0.0433264 hasta 0.053683.

Prueba de diferencias de medias

Tabla 18

Indicadores de liquidez de empresas exportadoras y no exportadoras

Indicador Detalle Estadisticos Valor

No Media 12,432382
Liquidez Desv. tip. 30,2977115
corriente . Media 3,071088
Desv. tip. 1,7124938
Media 12,403341
) No Desv. tip. 30,3052252

Prueba acida .
) Media 2,792343
S Desv. tip. 1,4502986

En la tabla 18 se encuentran los resultados de los indicadores de liquidez, en el
cual la liquidez corriente refleja un promedio de 12,432382 con una dispersion de
30,2977115 para las empresas no exportadoras, a diferencia de las empresas que si
exportan que cuentan con un promedio de 3,071088 y una dispersion de 1,7124938 en la
liquidez corriente. Asi también, en la prueba acida se detalla que en las empresas no
exportadoras existe un promedio de 12,403341 y una dispersion de 30,3052252, y en las
que si exportan tienen un promedio de 2,792343 y una dispersion de 1,4502986.

Tabla 19

Indicadores de endeudamiento de las empresas exportadoras y no exportadoras
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Indicador Detalle Estadisticos Valor

No Media 0,633385
. i Desv. tip. 0,3467302
Endeudamiento del activo )
i Media 0,457283
Desv. tip. 0,3053596
No Media 42,033161
. . Desv. tip. 145,2062984
Endeudamiento del patrimonio i
i Media 7,723037
Desv. tip. 19,0636812
No Media 14,040873
. L Desv. tip. 49,5141945
Endeudamiento del activo fijo i
i Media 1,119314
Desv. tip. 0,533418
N Media 43,033161
0
. Desuv. tip. 145,2062984
Apalancamiento .
si Media 8,723037
i
Desv. tip. 19,0636812

En los indicadores de endeudamiento, se evidencia que en el indicador de
endeudamiento del activo el promedio fue de ,633385 en el cual cuenta con una dispersion
de ,3467302 para las empresas no exportadoras. De igual forma, las empresas que si
exportan tuvieron un promedio de ,457283 con ,3053596 en dispersion. Para el
endeudamiento del patrimonio, las empresas no exportadoras tuvieron un promedio de
42,033161 con una dispersion de 145,2062984 a diferencia de las empresas exportadoras

que en promedio fueron de 7,723037 y a su vez la dispersion fue de 19,0636812.

Dentro de los indicadores de endeudamiento, se encuentra el indicador de
endeudamiento del activo fijo que tuvo un promedio de 14,040873 y una dispersion de
49,5141945 para las empresas no exportadoras. Para empresas exportadoras obtuvieron
un promedio de 1,119314 y su dispersion fue de ,5334180. Asi también, para el
apalancamiento el promedio fue de 43,033161 para las empresas no exportadoras, que
obtuvieron una dispersion de 145,2062984 y para las empresas que si exportan su
dispersion fue de 19,0636812 y con un total del promedio de 8,723037.
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Tabla 20

Indicadores de actividad de empresas exportadoras y no exportadoras

Indicador Detalle Estadisticos Valor

No Media 1603,64

., Desv. tip. 7581,307824
Rotacién de cartera .

i Media 3488,352827

Desv. tip. 9569,469944

No Media 22,499984

., . Desv. tip. 75,3975166
Rotacién de activo fijo .

i Media 5,309658

Desv. tip. 6,4623176

No Media 0,963073

. Desv. tip. 1,3098837
Rotacidn de ventas .

i Media 1,733887

Desv. tip. 0,9540063

N Media 10165,85767

0

) ) Desv. tip. 41688,19712
Periodo medio de cobranza .

si Media 19,373778

i
Desv. tip. 21,006454

En los indicadores de actividad, se detalla la rotacion de cartera que obtuvo un
promedio de 1603,643181 y su dispersion fue de 7581,3078240 para las empresas no
exportadoras y para las empresas exportadoras se consiguio un promedio de 3488,352827
y que obtuvo una dispersion de 9569,4699443. Para la rotacién de activo fijo, las
empresas no exportadoras obtuvieron un promedio de 22,499984, y su dispersion fue de
75,3975166, de igual manera las empresas que si exportan reflejaron un promedio de
5,309658 y la dispersion fue de 6,4623176.

Adicionalmente, para el indicador de rotacion de ventas se mostré un promedio
de ,963073 para las empresas no exportadoras y a su vez reflejo un dispersion de
1,3098837 en total, al igual que las exportadoras que obtuvieron un promedio de 1,733887
y su dispersion fue de ,9540063. Dentro del periodo medio de cobranza se reflejo un
promedio de 10165,857666 para las empresas que no han sido exportadoras que
obtuvieron una dispersion de 41688,1971239 y paras las empresas exportadoras su
promedio fue de 19,373778, y se detalld que su dispersion fue de 21,0064540.
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Tabla 21

Indicadores de rentabilidad de empresas exportadoras y no exportadoras

Indicador Detalle Estadisticos Valor
N Media 0,014122
0
Desv. tip. 0,0773065
Roa .
i Media 0,02806
i
Desv. tip. 0,0512724
N Media 0,287978
0
Desv. tip. 0,5903544
Roe .
Si Media 0,174522
i
Desv. tip. 0,3082851

En la tabla 21 se detallan los indicadores de rentabilidad, en donde el roa mostro
un promedio de ,014122 paras las empresas no exportadoras y a su vez obtuvieron una
dispersion de ,0773065. Para las empresas que si exportan, la roa obtuvo un promedio de
,028060 y su dispersion fue de ,0512724. Otro indicador como el roe para las empresas
no exportadoras, reflejé un promedio de ,287978 y con una dispersion de, 5903544, y el
roe para las empresas exportadoras mostr6 un promedio de ,174522 y la dispersion que
se obtuvo fue de ,3082851.

Tabla 22

Prueba de diferencias de medias del factor de liquidez

Hipotesis nula Test Sig. Decision

Prueba U de Mann-
Whitney de
muestras
independientes

La media de la liquidez corriente es la
misma para las empresas exportadoras
y no exportadoras

Rechazar la hipdtesis

,042
nula

Prueba U de Mann-
Whitney de
muestras
independientes

La media de la prueba acida es la
misma para las empresas exportadoras
y no exportadoras.

Rechazar la hipdtesis
,063 nula
(significancia=0,10)

Se observa en la tabla 22 el analisis de diferencia de medias del factor de liquidez
dividido en dos indicadores, uno respecto a liquidez corriente y el segundo respecto a
prueba acida. Con un nivel de significancia del 5% se rechaza hipotesis nula respecto a
igualdad de medias del indicador de liquidez corriente, por tanto existe evidencia

estadistica para concluir una diferencia significativa entre las empresas que exportan y no
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exportan. En cuanto al indicador prueba acida, este muestra una diferencia significativa
entre las empresas que exportan y no exportan considerando un nivel de significancia del
10%.

Tabla 23

Prueba de diferencias de medias del factor endeudamiento

Hipatesis nula Test Sig. Decision

La media del endeudamiento del Prueba U de Mann-

. ; Whitney de Retener la hipdtesis
activo es la misma para las empresas ,263
muestras nula
exportadoras y no exportadoras. . .
independientes
La media del endeudamiento del Prueba U de Mann-
patrimonio es la misma para las Whitney de 551 Retener la hipotesis
empresas exportadoras y no muestras ’ nula
exportadoras. independientes
La media del endeudamiento del Prueba U de Mann-
activo fijo es la misma para las Whitney de 476 Retener la hipétesis
empresas exportadoras y no muestras ’ nula
exportadoras. independientes
La media del apalancamiento es la Prueba U de Mann- T
. Whitney de Retener la hipotesis
misma para las empresas exportadoras 551
muestras nula

y no exportadoras. independientes

En la tabla 23 se detalla las diferencias de medias del factor endeudamiento que
cuenta con cuatro indicadores, endeudamiento del activo, endeudamiento del patrimonio,
endeudamiento del activo fijo y por tltimo el apalancamiento. En el endeudamiento del
activo se observa que con un nivel de significancia del 5% se retiene la hipotesis nula
respecto a la igualdad de medias del indicador, por lo cual existe evidencia estadistica
para no concluir una diferencia significativa entre las empresas que exportan y no

exportan.

Para el indicador endeudamiento del patrimonio, no se muestra una diferencia
significativa entre las empresas exportadoras y no exportadoras con un nivel de
significancia del 5%. Asi mismo para el endeudamiento del activo entre las empresas
exportadoras y no exportadoras no se muestra una diferencia significativa con un nivel de

significancia del 5% por lo que se retiene la hipotesis. Adicionalmente en el indicador
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apalancamiento, no se muestra una diferencia significativa para las empresas

exportadoras y no exportadoras con un nivel de significancia del 5%.

Tabla 24

Prueba de diferencia de medias del factor actividad

Hipatesis nula Test Sig. Decision

La media de rotacién de cartera es la Prueba U de Mann-

: Whitney de Rechazar la hipotesis
misma para las empresas exportadoras ,038 |
no exportadoras . m“eStFaS nula
y ' independientes
La media de rotacion de activo fijo es Prueba U de Mann- s
. Whitney de Rechazar la hip6tesis
la misma para las empresas ,001
muestras nula
exportadoras y no exportadoras. . .
independientes
. L Prueba U de Mann-
La media de rotacion de ventas es la . S
: Whitney de Rechazar la hipotesis
misma para las empresas exportadoras ,000 |
no exportadoras . muestras nula
y ' independientes
La media de periodo medio de Prueba U de Mann-
cobranza es la misma para las Whitney de 968 Retener la hipotesis
empresas exportadoras y no muestras ’ nula
exportadoras. independientes

Se observa en la tabla 24 el analisis de diferencias de medias del factor actividad,
que esta dividido en cuatro indicadores, uno respecto a la rotacion de cartera, el segundo
a la rotacion de activo fijo, el tercero respecto a la rotacion de ventas y el cuatro al periodo
medio de cobranza. Con un nivel de significancia del 5% se rechaza la hipétesis nula
respecto a la igualdad de medias del indicador rotacion de cartera, por tanto existe
evidencia estadistica para concluir una diferencia significativa entre las empresas que

exportan y no exportan.

De la misma manera para el indicador rotacion de activo fijo con un nivel de
significancia del 5% se rechaza la hipétesis nula respecto a la igualdad de medias. Asi
también, con un nivel de significancia del 5% se rechaza la hipdtesis nula respecto a la
igualdad de medias del indicador rotacion de ventas, en el que existe evidencia estadistica
para concluir una diferencia significativa entre las empresas que exportan y no exportan.

En cuanto al indicador periodo medio de cobranza, no se muestra una diferencia
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significativa entre las empresas exportadoras y no exportadoras con un nivel de

significancia del 5% por lo que se retiene la hipétesis.

Tabla 25

Prueba de diferencia de medias del factor rentabilidad

Hipatesis nula Test Sig. Decision

Prueba U de Mann-
Whitney de
muestras
independientes

La media de roa es la misma para las
empresas exportadoras y no
exportadoras.

Rechazar la hipotesis
,065 nula
(significancia=0,10)

Prueba U de Mann-
Whitney de
muestras
independientes

La media de roe es la misma para las
empresas exportadoras y no
exportadoras.

Retener la hipotesis

,216
nula

En la tabla 25, se detalla el andlisis de diferencias de medias del factor
rentabilidad, en el cual consta de dos indicadores, uno respecto al roa y el segundo
respecto al roe. Para el indicador roa con un nivel de significancia del 10% se muestra
una diferencia significativa entre las empresas que exportan y no exportan por lo que se
rechaza la hipotesis. En cuanto al indicador roe no muestra una diferencia significativa
respecto a la igualdad de medias entre las empresas exportadoras y no exportadoras con

un nivel de significancia del 5%, por lo tanto se retiene la hipotesis.
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CAPITULO 4
Propuesta
En relacion a los resultados obtenidos, existen 69 empresas dedicadas a la
produccidn de teca pero solamente 15 realizan exportaciones, y las 54 restantes se dedican
unicamente a cultivar los arboles y el cuidado del mismo para su comercializacion local.
Aunque para algunos emprendedores el negocio de la teca no es factible por la inversion
y las ganancias a largo plazo, se ha podido identificar que la comercializacion de la misma

genera una gran rentabilidad si se logra exportar a distintos mercados.

La demanda mundial de teca ha ido creciendo con los afios, al igual que la
competencia extranjera lo que hace que el Ecuador no tome ventaja en el mercado de la
teca, debido a que no cuenta con una capacidad suficiente para ingresar a distintos
compradores y que toda la produccién local sea enviada a la India, Vietham y China,
cuando se podria comercializar a otros paises y generar ganancias significativas a la
economia ecuatoriana. Por esta razén, se intenta contar con la participacion de empresas
dispuestas experimentar en la produccion de la teca y que esta sea enviada netamente a

los distintos mercados mundiales.

Es importante que las empresas consideren las exportaciones como una nueva
oportunidad de crecimiento que se presentan en diferentes mercados internacionales, para
dar a conocer un producto a posibles clientes potenciales con el fin de mejorar la
economia. Por tal motivo, se debe tener en cuenta que para entrar en el mercado de la teca
se necesita empezar con una inversion significativa que permita empezar la siembra del
arbol de teca y su mantenimiento, sin recibir a ganancias hasta cierto periodo de tiempo,
es decir que las ganancias serian notorias a partir de la primera corta. Esta corta se puede
presentar a partir de los ocho afios de crecimiento y puede variar hasta los 35 afios en

tiempo y precio por metro cubico.

Adicional a esto es necesario conocer muy bien la cultura de cada pais el cual sera
el destino de exportacion, esto engloba todo lo que tiene relacion con el mercado al que
esta dirigido el producto, ya sea al relacionarse con los futuros socios, y a conocer el
entorno politico y econémico del pais, para asi poder estar al tanto de la situacion actual

del proximo destino a exportar y que la futura negociacion sea de gran éxito.

Es de manera primordial antes de inciar una exportacion conocer de manera

detallada los controles politicos para la exportacion, los cuales juegan un papel
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fundamental, ya que estos son los encargados de permitir el ingreso de la mercancia a
dicho pais, dentro del cual dependiendo del tipo de producto exiten varios requisitos por
realizar, como son: las barreras sanitarias, el proteccionismo, las normas técnicas etc.
Conocer las carateristicas del producto es tambien de mucha importancia ya que se debe
estar al tanto que el mismo cumpla con las expectativas del mercado importador y que no
sea vulnerable a la competencia, por lo cual debe brindar una excelente calidad para poder

sobresalir en el mercado extranjero.

Las estrategias para promocionar el producto en el extranjero deben estar muy
bien establecidas antes de realizar la primera exportacién, se debe contar con un plan de
marketing muy bien elaborado, ya que seré el encargado de dar a conocer el producto
internacionalmente. Actualmente existen varias herramientas que estan relacionadas con
el marketing digital y que son las que nos permiten establecer las conexiones con personas
de diferentes continentes para crear la difusion del producto, o ya sea para realizar un
seguimiento de los gustos y preferencias del sector de consumidores extranjeros, para

quienes esta dirigido el producto.

Requisitos para la exportacion de madera de teca

La Asociacion Ecuatoriana de Productores de Teca y Maderas Tropicales
ASOTECA es el principal representante de madera de teca en el Ecuador sin fines de
lucro, que fue creada para ayudar a los futuros empresarias, productores o exportadores
para el desarrollo de la actividad forestal. De tal manera que mediante la afiliacion a ser
socios de esta asociacion se accede a diferentes beneficios, entre ellos el acceso a un
convenio para adquirir un precio especial las semillas en una empresa de Costa Rica, asi
como la facilitacion de tramites que permitan a la empresa acceder al sector forestal e
incluso ayuda con las normativas y las legislaciones vigentes para la produccién y
exportacion de la teca, entre otros beneficios que se pueden obtener mediante la afiliacion

a esta asociacion.

Para una persona natural o juridica es recomendable seguir distintos requisitos
dispuestos por la ley para la exportacion de plantas forestales, las cuales deben estar
sujetos a los requerimientos del Servicio Nacional de Aduanas (SENAE). Dentro de
requisitos necesarios para la exportacion plantas tropicales se debe contar con distintos
pasos como: Registro Unico de Contribuyente (RUC), Obtener la firma electronica
(Token) y crear un usuario y contrasefia en el portal de Ecuapass. Adicional las empresas

deben realizar una investigacion al pais de destino para asi conocer las normas y los
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manuales que ellos solicitan, asi como los que el Ecuador debe posee para las

exportaciones de madera teca.

Dado que para realizar las exportaciones todo comienza en base a una negociacién
con el pais al que se quiere llegar y es por esto que se necesitas algunos requisitos que
son base para las transacciones comerciales. Otro requisito importante son los Términos
Internacionales de Comercio (INCOTERM), que son las normas que regularizan las
entregas de productos 0 mercancias y que a su vez son utilizadas para identificar los costos
de las transacciones comerciales que se vayan a realizar, en donde se establecen las
obligaciones y responsabilidades entre las partes, entre ellas el transporte (Hernandez,
2013).

Para la exportacion de la madera en bruto segin la Agencia de Regulacion y
Control Fito y Zoosanitario es necesario tres requisitos importantes, con respecto a el
primero la verificacion de los requisitos fitosanitarios para asi conocer lo que el control
del pais de destino y el control del Ecuador para las plantaciones forestales, el segundo
es la inscripcién en un sistema Guia, y por Gltimo la empresa exportadora debe hacer una
solicitud 48 horas antes para una cita de inspeccion, esto se hace mediante un correo a la

Direccion Distrital respectiva con una solicitud que se encuentra en el sistema.

India es uno de los principales destinos para la exportacion de la teca pero debido
a las exigencias que han impuesto, las exportaciones han sido paralizadas porque se ha
requerido la utilizacion de bromuro de metildo para realizar fumigaciones a las
plantaciones de teca. Este producto no esta permitido en el Ecuador por lo que se pidio
autorizacion para utilizar otro producto sustituto como el fosfuro de aluminio, lo cual no
ha sido establecido en su totalidad lo que provoca las paralizaciones y que el India no

reciba la madera, de tal forma que se reducen las exportaciones hacia ese pais.

Sin embargo como es un destino importante, no se puede dejar de considerar un
lugar para comercializar mas bien utilizar las medidas necesarias para que las
exportaciones sean con gran facilidad y no genere problemas a futuro. Entre ellas se debe
tener conocimiento de los requisitos y los permisos que se necesitan para la exportacién

de la madera hacia la India. Los documentos que se utilizan para exportar son:

e Registro Forestal
e Nota de venta de madera local

e Inspeccion y Certificado de madera
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e Certificado Fitosanitario

e Documentacion de la DAE ( Declaraciéon aduanera del Ecuador )

Es importante que todos los documentos sean transmitidos de manera digital mediante
el MAGAP para su validacion, no obstante pueden existir documentos y normas
adicionales que sean requeridos por el pais y la India.

Programa de incentivos

La Organizacion Internacional de las Maderas Tropicales realiz6 un seminario
acerca de la promocion de importaciones de madera en Japdn para cinco paises en los que
estuvo incluido Ecuador, dando a conocer informacion sobre estategias para la
produccién de madera y medidas de mitigacion. En donde se dio a conocer que el pais
posee diferentes especies nacionales que han sido explotadas y que han sido
comercializadas a otros mercados, indistintamente si han sido realizadas por empresas
privadas o por bosques estatales. Cabe mencionar que dentro de las especies exportadas
no se encuentra la madera de teca, lo que seria una gran oportunidad si Ecuador llegara a

ingresar a estos mercados.

Actualmente, existen eventos en los que los paises se retnen para hablar temas
relacionados con las exportaciones de productos y novedades de los mismos. Hace cinco
afios se realizd6 La Tercera Conferencia Mundial de Teca, en donde se conocid
informacidn necesaria para los empresarios que se dedican a producir esta madera, las
inversiones, cuidados y los sistemas que influyen para lograr una madera de alta calidad,
asi como su impacto econémico dentro de los mercados mundiales. Se estima que en el
2020 se realice una cuarta conferencia, luego de cinco afios desde su Gltima organizacion

para futuros empresarios.

El ministerio de Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y Pesca MAGAP realiza
programas de incentivos para los futuros exportadores, en cual muestra la informacion
que se debe conocer para obtener los beneficios que se ofrecen a las personas que desean
comercializar plantas forestales. Esta informacidn es de conocimiento publico por lo cual
puede ser descargado por cualquier personay se puede visualizar los requisitos y los pasos
a seguir para la obtencion de recursos forestales para fines comerciales. Esta informacion

es importante para fomentar la participacion empresarios en el sector exportador.
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Estrategias

Plurianual
Acciones

2020 2021 2022 2023

Incentivar la
produccion teca.

Afiliacién a la
ASOTECA.

Formalizar los
procesos legales.

Fomentar la
participacion en
eventos
internacionales.

Seleccion de ferias
internacionales.

Contactar futuros
Socios.

Aperturar mercados

Conocimiento de la
cultura.

Analizar la demanda
de mercado.

Analizar las
preferencias del
consumidor.

Inspeccion

Verificacion de
madera a exportar
(pago de tasa
ambiental por
inspeccion en el
registro forestal)

Fortalecer capacidades
en produccion y
comercializacion de
teca.

Capacitacién de
ASOTECA.

Organizacién
internacional de las
maderas tropicales.

Figura 14 Diagrama de Gantt para la realizacion de estrategias para futuros exportadores de teca en el

Ecuador

En el presente diagrama se detallaron estrategias con sus acciones respectivas, las
cuales serviran de guia para las futuras empresas exportadoras de teca en Ecuador, se
considera asi que es necesario incentivar la produccion de teca mediante la afiliacion a la

ASOTECA, la cual es necesaria para agilizar el proceso en las futuras negociaciones
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internaciones, asi como también ofrece su servicio de afiliacion para adquirir el producto
con facilidad, es por esto que esta estrategia es necesaria realizarla durante el primer afio

para comenzar de manera correcta y exitosa la negociacion.

Fomentar la participacion en eventos internacionales nace debido a la necesidad
de la empresa para poder relacionarse con compafiias que pertenecen al mismo sector en
el extranjero, y a la busqueda de los futuros socios mediante ferias internacionales, las
cuales necesitan de una busqueda al inicio del afio, y asi mismo al comenzar del proceso
de exportacion, ya que esto les brinda las diferentes opciones, ofertas y destinos en cuanto
la exportacion de su producto, ya que la empresa se encuentra dentro del proceso de
expansion internacional y de elegir su futuro socio. Parte fundamental para una
negociacion exitosa es la apertura de los mercados a los que se deben llegar mediante el
correcto y profundo conocimiento de la cultura por parte de los negociadores, el anélisis
de la demanda, y las preferencias del consumidor, estas acciones son esenciales para los
negociadores de una empresa, ya que de esta manera el producto obtendrd una gran
aceptacion en el pais de destino, las cuales necesariamente deben ser realizadas dentro
del primer afio para que asi la empresa y su producto puedan posicionarse en el mercado

elegido gracias a la aceptacion recibida las personas.

Las compafiias en su gran mayoria necesitan ademas pasar por un proceso de
inspeccion de sus productos al momento de realizar la exportacion, para garantizar la
calidad de exportacion. La teca ecuatoriana al ser un bien muy cotizado en el extranjero
se debe regir a ciertas normas de inspeccion que deben cumplir las compafiias al iniciar
en el proceso de exportacién, por lo cual es obligatorio que este se realice al inicio del
proceso de comercializacion extranjera. Y finalmente es necesario que las compafiias que
estan envueltas en las exportaciones se mantengan en constante capacitacion que es
ofrecida por la ASOTECA, para fortalecer sus capacidades de produccion y tener el
debido conocimiento en cuanto a las normas y acuerdos internacionales sobre la

comercializacién de esta cotizada madera.
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Afiliacién a la
AZOTECA.

Formalizar los
procesos
legales.

Seleccion de
ferias
internacionales.

Analizar la
demanda de
mercado.

Analizar las
preferencias del
consumidor.

Conocimiento
de la cultura.

Verificacion de
madera a
exportar (pago
de tasa
ambiental por
inspeccioén en el
regitro forestal)

Capacitacion de
ASOTECA

Figura 15 Diagrama de Gantt para la realizacion de estrategias para futuros exportadores de teca en el
Ecuador (Segunda parte)

Se muestra en el siguiente diagrama las acciones explicadas anteriormente, las
cuales son realizadas por las empresas ecuatorianas al iniciar el proceso de exportacién
en el periodo de un afio, y que son necesarias asignarlas en un periodo determinado en el
que van a ser llevadas a cabo para realizar las actividades de manera mas organizada. Se
recomienda asignar las actividades en el periodo mas préximo, dependiendo de su grado

de relevancia al momento de realizar la exportacion.

Plurianual
Estrategias Acciones 2020 2021 2022 2023
Incentivar la Afiliacién a la $20
produccion teca. ASOTECA.
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Formalizar los procesos

legales. $60

Seleccion de ferias

participacién en eventos
internacionales.

$100

Contactar futuros

S0Ci0s. $4,80

Conocimiento de la

cultura. $40

Analizar la demanda de

Aperturar mercados mercado. $40

Analizar las
preferencias del $40
consumidor.

Verificacion de madera
a exportar (pago de tasa
Inspeccion ambiental por $45
inspeccion en el registro
forestal)

Capacitaciéon de

ASOTECA. $500

Fortalecer capacidades
en produccion y
comercializacion de
teca.

Organizacién
internacional de las $1,20
maderas tropicales.

Figura 16 Diagrama de Gantt para la realizacion de estrategias para futuros exportadores de teca en el
Ecuador (Segunda parte)

Se presenta a continuacién en el presente diagrama las estrategias y las acciones
consideradas como mas necesarias y que fueron tomadas al momento de realizar las

exportaciones de teca por parte de las empresas ecuatorianas. Se considerd también
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necesario proponer un valor de costos aproximados por cada accion y en un tiempo
determinado para su realizacion, ya que se puede observar que la mayor parte de los
costos asignados en las acciones se llevan a cabo durante el primer afio, por el motivo de

que este es el periodo de inicio a la actividad exportadora por parte de la empresa.

Asi mismo se necesita de manera fundamental, conocer de manera mas detallada
sobre los valores asignados dentro de los siguientes periodos anuales: 2020, 2021,2022 y
2023, periodos los cuales hemos considerado como el inicio y finalizacion para la
realizacion de nuestro plan de exportacion. El costo de la accidon de contactar futuros
socios se asigno en el siguiente periodo anual del 2021, ya que se considera que luego de
haber realizado las acciones pertinentes a los tramites legales correspondientes y al
realizar la basqueda en ferias internacionales para contactar los nuevos mercados, valor
el cual se lo considerd segun el namero de socios que la empresa posee, segun el lugar de

destino y hospedaje.

Adicionalmente, se considera de manera muy necesaria que cada uno de los
socios de la empresa deben conocer de la cultura del pais de destino a exportar al momento
de llevar a cabo las negociaciones personales con los futuros socios en el extranjero, como
lo son también la demanda del marcado y las preferencias del consumidor. Se llevé a cabo
también el método en la capacitacion de los socios por medio de la Organizacién
internacional de las maderas tropicales, el valor total se dio por el costo de la capacitacion
y por el nimero de socios, es necesario realizar dicha capacitacion para reforzar las
capacidades de produccion y adquirir los conocimientos necesarios en cuanto a las

normas y acuerdos internacionales sobre la teca, como ya se mencion0 anteriormente.

Se considera que las empresas estarian ya preparadas para intervenir en todas las
acciones que le competen en el proceso de exportacion, la misma que solo se puede llevar
a cabo de manera correcta, si la compafiia ha estudiado lo suficiente las variables de su

mercado internacional, para asi lograr sus objetivos marcados en su plan de negocios.
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Anual

Acciones

Enero
Febrero
Marzo
Abril
Mayo
Junio
Julio
Agosto
Septiembre
Octubre
Noviembre
Diciembre

Afiliacién a la

AZOTECA. $10 | $10

Formalizar los

procesos legales. $30 $30

Seleccion de
ferias $100
internacionales.

Analizar la
demanda de $20| $20
mercado.

Analizar las
preferencias del $20| $20
consumidor.

Conocimiento de

la cultura. $20| $20

Verificacion de
madera a
exportar (pago de
tasa ambiental $45
por inspeccidn en
el registro
forestal)

Capacitacién de
ASOTECA $225 | $225

Figura 17. Diagrama de Gantt para la realizacion de estrategias para futuros exportadores de teca en el

Ecuador (Segunda parte)

Se detalla en el presente diagrama todas las acciones que fueron llevadas a cabo
durante el primer periodo anual 2020 con los respectivos costos, cada costo fue asignado
dependiendo de la relevancia y del orden que se debe llevar a cabo para iniciar el proceso
de exportacion de teca, los costos asignados son con valores aproximados. Segun la
cantidad de socios en el caso de la accion como lo es la capacitacion de la ASOTECA el
en cual a su costo, se le multiplicé por el nimero de socios de la compafiia, accion la cual
€S muy necesaria para que cada uno esté al tanto de la situacion mundial actual en el

mercado de la teca.
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CONCLUSIONES
Segun lo analizado en el marco tedrico la madera de teca es un arbol de grandes
caracteristicas, que aungue su origen no es ecuatoriano se ha podido introducir al pais
para su produccion, la misma que puede ser utilizada y explotada de la mejor manera para
asi generar ganancias significativas a largo plazo. Se requiere de mucha dedicacion y
paciencia para que su corta se realice de una manera responsable, lo que es importante
para obtener un producto de gran calidad y que sea apto para su comercializacion en

distintos mercados internacionales.

La exportacion de la madera de teca, es una gran oportunidad para el crecimiento
del pais lo que permitiria entrar en un mercado mas competitivo. Para esto es importante
la participacion de empresas y socios que valoren la posibilidad de invertir en este
proceso, asi como a las empresas ya productoras de teca a arriesgarse a exportar la madera
a distintos paises en los cuales no cuenten con este producto. De esta manera, se abren
caminos de desarrollo econémico para el pais que busca entrar a mercados internacionales

para dar a conocer sus capacidades.

Adicionalmente, se estableci6 realizar una investigacion no experimental con una
I6gica deductiva, lo que nos permitié obtener un enfoque cuantitativo con un alcance de
estudio correlacional. Por lo que se correspondi6 a obtener los datos de 99 empresas
ecuatorianas, que tenian relacion a la produccion y exportacion de la madera de teca a

mercados internacionales.

Posteriormente, se llegé a analizar 69 empresas que se dedicaban netamente a la
produccion de la madera de teca, en el cual se obtuvo la simplificacion de las mismas
mediante su sector, entre ellos el exportador y no exportador, y por el tamafio de empresa
para conocer sus ganancias, liquidez y la rentabilidad que obtenian segun la actividad
realizada. Analizando el desempefio financiero, se logré tener datos mas exactos de las
actividades de las empresas, y cuales habian obtenido un crecimiento mas factible

permitiéndoles comenzar la exportacion de sus productos.

El desempefio financiero fue medido a través de indicadores de liquidez,
endeudamiento, actividad y rentabilidad. En cuanto a estos se concluye que tienen niveles
conservadores y adecuados, lo cual implica que financieramente se puede considerar al

sector productor de teca como estable en el ambito financiero. En consecuencia, el sector
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de teca aparentemente registra niveles favorables en relacion a otros sectores de la

economia.

De las 69 empresas analizadas, se demostré que la mayor parte de las empresas
productoras de teca, no realizan exportaciones y se dedican Unicamente a la produccion
y mantenimiento de los &rboles de teca. De tal manera que las medianas y pequefias
empresas en su mayoria exportan, a diferencia de las grandes o microempresas no realizan

ningun tipo de exportacion y solo se dedican a su produccion.

Finalmente se realizo la prueba de diferencia de medias de los factores financieros,
entre ellos liquidez, endeudamiento, actividad y rentabilidad de las empresas, respecto al
hecho de ser exportador y no exportador, dando como resultado que cuando una empresa
es exportadora, puede influir sobre ciertos indicadores de desempefio financiero. Los
indicadores que registraron una diferencia significativa entre las empresas que exportan
y no exportan fueron: liquidez corriente, prueba acida, rotacion de cartera, rotaciéon de

activo fijo, rotacién de ventas y roa.

Por esta razén, se dio paso a desarrollar una propuesta en la que se fomente la
participacion de las empresas en el mercado exportador de teca. Se consideraron un total
de cinco estrategias lo cual viabiliza la implementacion de la propuesta. El costo de la
propuesta a seguir para empresas que quieran exportar puede generar un costo de
alrededor de $6845.00 ddlares, valor el cual fue tomado del estimado que se consideré de
variables como: afiliacion a la ASOTECA, formalizar procesos legales, seleccion de
ferias internacionales, contactar futuros socios, conocimiento de la cultura, analizar la
demanda de mercado, analizar las preferencias del consumidor, verificacion de madera a
exportar, capacitacion ASOTECA, y la Organizacion internacional de las maderas
tropicales, esto como las acciones que los futuros exportadores de teca deben llevar a cabo

para realizar de manera correcta el proceso de exportacion.
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RECOMENDACIONES
Se recomienda ampliar la literatura y conocimiento tedrico, respecto a diferentes
relaciones financieras dentro del mercado de teca. Esto permitira ampliar la brecha de
investigacion respecto a la importancia de las exportaciones dentro de este mercado. En
consecuencia, esto facilitara a futuros empresarios o inversionistas que deseen entrar a

este negocio de comercializacion de plantas forestales.

Con respecto al metodo utilizado, se considera que es el mas factible para este tipo
de estudios generales. Sin embargo, para futuras investigaciones en lo metodologico se
recomienda ampliar otros modelos estadisticos de mayor nivel, para conocer a
profundidad los efectos y la relacion de las exportaciones de la teca sobre el desempefio
financiero. Es decir, que para resultados méas apropiados se puede realizar con datos mas

especificos y que incluya Unicamente al sector exportador.

Se recomienda que para otros estudios, se consideren otros factores que puedan
ayudar a encontrar informacion mas detallada acerca de las exportaciones y los
productores de teca, que incluya otros datos econémicos en el que se especifique los
precios exactos de la madera que se exporta. Adicional, se puede considerar los beneficios
que se obtendrian al exportar cierta cantidad de madera de teca y las ventajas a la

economia ecuatoriana.

Se recomienda que futuras investigaciones se incorporen mas indicadores
financieros para poder medir de mejor forma el factor de desempefio de las
organizaciones. De tal manera, que se puede evaluar con mayor exactitud los datos
financieros de las empresas exportadoras y no exportadoras de teca, con la finalidad de
tener més conocimientos acerca del mercado al que se quiere llegar y que tan factible

puede ser las exportaciones en la comercializacion internacional.

Se recomienda usar un modelo de regresion mdultiple para controlar efectos que
puedan existir por omitir variables relevantes que puedan explicar teéricamente el
desemperio financiero con las empresas productoras de teca y sus exportaciones. De esta
forma, se podra visualizar resultados reales de los datos de las empresas y su rentabilidad

para futuros inversores que deseen ingresar en este mercador de plantas forestales.

Finalmente en base a las recomendaciones, se podra determinar informacion mas
detallada sobre las empresas que se encuentran en este mercado de madera de teca y que

posibilidades tengan de obtener un negocio rentable mediante las exportaciones. Por lo
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tanto, el ingreso a otros mercados internacionales puede generar beneficios econémicos

y el aumento de méas produccion de arboles de teca para futuras exportaciones.
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Apéndice 1 Detalle de las empresas exportadoras y no exportadoras de teca.
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Apéndice 2 Detalle de las empresas exportadoras y no exportadoras de teca.
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Apéndice 3 Detalle de los indicadores financieros.
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21 [MEDEMPR  435287,69 2473782,79 S| 1159591,86 2,35456003 2,34914176 0,28696005 0,40244596 1,08082597 140244596 27167,91169 2,50161051 1,65035656 0,01343497 -0,04545169 -0,06374354
22 |PEQ EMP 62680,08 62680,08 NO 0 78,546843 78,946843 0,00157216 0,00157463 36,684015 1,00157463 10,07733522 4,06191427 0,11055301 36,2198927 0,08699864 0,08713563
27 IMEDEMPR  754109,03 2796615,88 S| 2846472,49 0,71620204 0,71620204 0,78531475 3,65798177 1,32355771 4,65798177 7,969052399 184574171 12,99385153 45,8021835 0,03314712 0,15439868
30 |PEQ EMP 2947,08  210104,78 NO 0 1,45859788 1,36725142 0,6917094 2,24369276 0,54027802 3,24369276 45,32365939 7,61268688 4,34391138 8,05318%1 0,13086492 0,42448559
34 IMEDEMPR  221307,35 1242108,97 NO 0 2,232223265 2,176736591 0,8117469 4,3119974 0,58192115 5,3119974 76,81395908 11,5372179 3,73232196 4,7517405 0,06225412 0,33069371
36 [IMEDEMPR 71052437  3852846,5 NO 0 5,86083979 6,43619783 0,27000832 0,36987862 1,36538478 1,36987862 88,90387949 5,13951035 2,74779671 4,10555762 -0,0816471 -0,11184661
40 |PEQ EMP 89759,14 89759,14 NO 0 2,5783563 2,55880511 0,38108319 0,61572604 35,5051504 1,61572604 3,771005569 77,0057131 1,34234413 96,7911591 0,22774024 0,36796534
47 PEQEMP  1647714,09 28287884 NO 0 0,33074809 0,33074809 0,38943242 0,63732033 1,23070338 1,63782033 146,1594581 0,03875949 0,01833519 2,43727253 -0,03510946 -0,05750299
43 |MED EMPR 426417,8 2598023,61 S| 1349770,13 3,488306504 3,32043934 0,15204734 0,17931113 1,23079441 1,17931113 48,26317548 1,90943937 1,31550336 7,56270171 -0,00574118 -0,00677064
49 |PEQ EMP 212599,21 393248,8 NO 0 0,76855121 0,76855121 0,9554021 21,4225802 0,06581467 224225802 B8,401657683 246465222 1,67011871 43,4438076 0,029152 0,65366298
51 |MICRO 1421,93 1421,93 NO 0 2,16834345 2,16834945 0,09423657 0,10404104 1,13837688 1,10404104 0,27024305 0,06892521 0,05484118 1350,63603 0,02192828 0,02420973
52 |MICRO B804925,01  804925,01 NO 0 50,2186407 50,2186407 1,08278617 -13,0793118 -8,84433158 -12,0793118 0,001832372 0,16827372 0,0015751 199195,312 -0,08425554 1,01774893 | _
Hoja3 Hoja2 4 3
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EXPORTADORES

e

Personas Juridicas
1.- Solicitud de Afiliacion

2.- Copia de nambramiento Representante Legal(Actualizado)
3.- Copia de cédula de ldentidad del Rep. Legal

4.- Copia de RUC

5.- Copia de constitucian de la compafiia

Personas Naturales

1.- Solicitud de Afiliacion
2 -Copia de cédula de Identidad

3.- Confrato de Co-packing

.

VIVEROS

3%
&

Apéndice 4 Detalle de los indicadores financieros.

PRODUCTORES

i_

2 - Copla de nombramiento Representante Legal (Aclualizado)

Personas Juridicas

1.- Soliciiud de Afiliacion

3.- Copia de cédula de |dentidad del Rep. Legal
4. - Copla de RUC

5 - Copia de conshtucion de la compadia

6.- Copia de |la escritura del predio

Personas Naturales
1.- Solicitud de Afiliacion

2.- Copia de cedula de Identidad

3.- Copia de Escritura del predio

& J

2.

OPERADORES FORESTALES

Personas Juridicas

1.- Sohcitud de Afillacion

2.- Copia de nombramiento Representante Legal (Actualizada)
3.- Copia de cédula de ldentidad del Rep. Legal

4.- Copia de RUC

5.- Copia de constitucion de la compafiia

Personas Naturales

1.- Solicitud de Afiliacion
2.-Copia de cédula de |dentidad
3.- Registro de Vivero en AGROCALIDAD

Personas Juridicas

1.- Solicitud de Afiliacion

2 .- Copia de nombramiento Representante Legal (Actualizado)
3.- Copia de cédula de |dentidad del Rep. Legal
4.- Copia de RUC

5.- Copia de consfitucion de |la compaiia

Personas MNaturales

1.-Saolicitud de Afiliacian

2.-Copia de cédula de |dentidad

3 -Curriculum Vitae del Operador

(.
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Apéndice 5 Detalle varios ASOTECA.

Asociacion Ecuatoriana de Productores y Comercializadores de Teca y Maderas Tropicales

INICIO DIRECTORIO PRODUCTOS Y SERVICIOS QUIERE SER SOCIO? NOTICIAS SECTOR FORESTAL CONTACTENOS

Este viernes 10 de marzo se oficializd por parte del Director General de Sanidad Vegetal de la India, la propuesta del Protocolo que establece las condiciones
fitosanitarias para la importacién de madera de teca proveniente del Ecuador, con el fin que AGROCALIDAD realice la aprobacion al ser la autoridad competente en

el pais.

Los envios de exportacidn deberan ajustarse al enfogue sistémico.
- Fumigacién previa al envio con gas fosfina a 3 gm / m3 (fosfuro de aluminio / Fosfuro de magnesio de a.i. 56% o mas, 3 comprimidos / m3) durante 7 dias.

- La agencia de fumigacion y el operador de fumigacion deben estar acreditados por ONPF de la India.

Todo esto es gracias a trabajo realizado por la Agencia Ecuatoriana de Aseguramiento de la Calidad del Agro - AGROCALIDAD como resultado de la negociacion con
la entidad homéloga de la India (Departamento de Agricultura, Cooperacién y Bienestar de los Agricultores) que visité nuestro pafs, entre el 19 al 21 de diciembre de

2016.

Para Patricio Almeida, Coordinador General de Sanidad Vegetal de AGROCALIDAD, esto es “un logro importante, s el resultado del trabajo interinstitucional entre

AGROCALIDAD, la Subsecretaria de Produccién Forestal, la misién diplomatica en la India y el sector™.

En los proximos dias se espera la visita de una comisidn de la India para autorizar a las fumigadoras que daran el servicio de aplicacion de fosfina e iniciar las

exportaciones hacia ese pais.

Fuente: Agrocalidad (Viernes, 10 Marzo 2017 00:00 }. India remite protocolos para utilizacion de fosfina en TECA para envios desde Ecuador. Viernes, 10 Marzo 2017

00:00 Sitio web:http://www.agrocalidad.gob.ec/india-envia-protocolos-para-utilizacion-de-fosfina-en-teca-para-envios-desde-ecuador/

68



Bibliografia

Abdelnour, A., & Mufioz, A. (2005). Micropropagacion de teca (Tectona grandis L.f). Karu:
Revista Forestal.

Abeal, J. P, Alvarez Garcia , B., & Tarrio Saavedra, J. (2018). ¢Es la exportacién un elemento
relevante para explicar el rendiemiento de una empresa? El caso de las pymes gallegas
para el periodo del 2002-2013. Coruia: 3¢ empresa. Investigacion y pensamiento critico.

Abeal, J., Alvarez, B., & Tarrio, J. (2018). Es la exportacién un elemento relevante para explicar el
rendimiento de una empresa? El caso de las pymes gallegas para el periodo 2002-2013.
Investigacion y pensamiento critico.

Abreu, J. (2012). Hipétesis, Método & Disefio de Investigacién. Daena: International Journal of
Good Conscience.

Accién  Ecoldgica. (Noviembre de 2016). Accion ecoldgica org. Obtenido de
http://www.accionecologica.org/

Aguirre Erazo, T., & Pilozo Anchundia, J. (2017). ANALISIS DE LA COMERCIALIZACION
INTERNACIONAL DE TECA PRODUCIDA EN ECUADOR, CON PROPUESTA DE CREACION DE
UNA ASOCIACION DE PRODUCTORES . Guayaquil: Universidad de Guayaquil.

Altamirano Vasconez, D. (2015). Plan de Negocios para la Exportacion de muebles artesanales
de madera hacia los Estados Unidos (Nueva York) para el afio 2015. Quito: UNIVERSIDAD
INTERNACIONAL DEL ECUADOR.

Amondarain, J., & Zubiaur, E. (2013). Andlisis Contable . Universidad del Pais Vasco .

ARMIJOS - ROBLES, L. (2014). MODELO DE NEGOCIOS Y FUENTE DE FINANCIAMIENTO A TRAVES
DE UN FIDEICOMISO DE INVERSION EN EL CULTIVO DE TECA (Tectona grandis) . Quito:
Universidad de las Fuerzas Armadas ESPE, Universidad Central del Ecuador.

ARMIJOS-ROBLES, L. (2014). MODELO DE NEGOCIOS Y FUENTE DE FINANCIAMIENTO A TRAVES
DE UN FIDEICOMISO DE INVERSION EN EL CULTIVO DE TECA (Tectona grandis). Quito:
Universidad de las Fuerzas Armadas ESPE y Universidad Central del Ecuador.

Asociacién Ecuatoriana de Productores de Teca y Maderas Tropicales ASOTECA. (21 de Febrero
de 2017). Asociacion Ecuatoriana de Productores y Comercializadores de Teca y Maderas
Tropicales. Obtenido de Asoteca: https://www.asoteca.org.ec

Barrientos, P. (2014). El desarrollo de la marca pais: base para posicionarse a través de las
exportaciones no tradicionales. Revista Finanzas y Politica Econdmica.

Caraballo, M. (2015). ANALISIS DE LOS FACTORES QUE DETERMINAN LA RENTABILIDAD DE LAS
MICROEMPRESAS EN EL AREA SUR DE PUERTO RICO PARA EL 2012. Gurabo :
UNIVERSIDAD DEL TURABO ESCUELA DE NEGOCIOS Y EMPRESARISMO.

Céspedes Duque, D. (2013). ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA EL CULTIVO Y COMERCIALIZACION
DE TECA, UBICADO EN EL CANTON SAN VICENTE, PROVINCIA DE MANABI; ECUADOR.
Ambato: Pontificia Universidad Catdlica del Ecuador Sede en Ambato.

69



Contreras , N., & Diaz, E. (2015). Estructura financiera y rentabilidad: origen, teorias y
definiciones . Peru: Universidad Perdana Unidn .

Correa, J., Castafio, C., & Ramirez, L. (2010). Andlisis financiero integral: elementos para el
desarrollo de las organizaciones. Antioquia : Centro de Investigaciones y Consultorias de
la Facultad de Ciencias Econdmicas de la Universidad de Antioquia. .

Corro, D., & Olaechea, M. (2014). Nivel 6ptimo de endeudamiento de las empresas mineras del
Peru y factores determinantes del nivel de endeudamiento. En D. Corro, & M. d.
Olaechea, Nivel dptimo de endeudamiento de las empresas mineras del Peru y factores
determinantes del nivel de endeudamiento (pag. 273). Peru: Revista de ciencias sociales

Diaz, M. (2012). Inmovilizado: El Punto De Partida De La Liquidez. Revista Universo Contdbil.
El Universo . (31 de Enero de 2009). Teca, un negocio con resultados a futuro. pag. 1.

Enters, T. (2000). Terrenos, tecnologia y productividad de las plantaciones de teca en Asia
Sudoriental.

Escandén, D., & Hurtado , A. (2014). Factores que influyen en el desarrollo exportador de las
pymes en Colombia. . ELSEVIER DOYMA, 176.

Escandén, D., & Hurtado, A. (s.f.).

Escandén, D., & Hurtado, A. (2014). Factores que influyen en el desarrollo exportador de las
pymes en Colombia . ELSEVIER DOYMAR, 176.

Espino Ortega, V., & Montiel Aguirre, G. (10 de Junio de 2019). Plantaciones Forestales
comerciales de Teca, en México. CE Noticias Financieras, Spanish ed; Miami. Miami: CE
Noticias Financieras.

Expreso ec. (24 de Abril de 2015). Ecuador es el principal exportador mundial de teca. Diario
Expreso.

Flores, C. (2014). La gestion logistica y su influencia en la rentabilidad de las empresas
especialistas en implementacion de campamentos para el sector minero en Lima
metropolitana. Lima: ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD Y FINANZAS.

Flores, C. (2014). LA GESTION LOGISTICA Y SU INFLUENCIA EN LA RENTABILIDAD DE LAS
EMPRESAS ESPECIALISTAS EN IMPLEMENTACION DE CAMPAMENTOS PARA EL SECTOR
MINERO EN LIMA METROPOLITANA. Lima: ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD Y
FINANZAS .

Furio, E., & Alonso, M. (2009). Endeudamiento y crisis economica. Lyon: Valitrenta .
Garcia, A. (2008). Estadistica aplicada: conceptos bdsicos. UNED.

Hernandez, J. (2013). Incoterms y su importancia en las actividades comerciales. Universidad
Auténoma de Tamaupilas.

Herrera, A., Betancourt, V., Herrera, A., Vega, S., & Vivanco, E. (2016). Razones Financieras de
Liquidez en la Gestion Empresarial para la toma de decisiones. Quipukamayoc Revista
de la Facultad de Ciencias Contables.

70



Hueso, A., & Cascant, M. (2012). Metodologia y Técnicas Cuantitativas de Investigacion.
Universitat Politécnica de Valéncia.

Ledn, A., & Varela, M. (2011). LA RENTABILIDAD COMO FUENTE DE CRECIMIENTO Y
SOSTENIBILIDAD EN EL ENTORNO EMPRESARIAL. Costa Rica: Ciencias Economicas 29.

Lideres. (2015). La exportacién de teca crece y busca mas calidad. Quito, Ecuador: Global
Network Content Services LLC, DBA Noticias Financieras LLC.

Mansilla, L., Denegri, M., & Alvarez, B. (2016). Relacidn entre actitudes hacia el endeudamiento
y locus de control del consumidor en estudiantes universitarios. Chile: ELSEVIER.

Mordecki, G., & Lucia, R. (2018). ¢Qué es lo primero: el crecimiento del PIB o la inversion?
Uruguay: Universidad de la Republica.

Nava Rosillén, M. (2009). Analisis financiero: una herramienta clave para una gestién eficiente.
Revista Venezolana de Gerencia.

Navarro, A., Rey-Moreno, M., & Barrera, R. (2016). Compromisos, recursos, emprendimiento
exportador y resultados empresariales. Revista de Administracion de Empresas, 3.

Nifio Rojas, V. (2011). Metodologia de la Investigacion disefio y ejecucion. Bogota: Ediciones de
la U.

Oller, C. (2006). Logica Formal y Argumentacion. Revista de Filosofia y Teoria Politica, 1.

Ortega Giménez, A. (2010). La Internacionalizacién de la empresa espafola y la decision de
exportar como solucidn a la crisis. Revista de la Facultad de Ciencias Sociales y Juridicas
de Elche.

Ortega Vivas, J. (2017). EXPORTACION DE TECA HACIA LA INDIA. Universidad de las Américas.

Pérez, J. (2014). Finanzas Internacionales Cémo gestionar los riesgos financieros internacionales.
Santiago de Chile: Universidad de Santiago de Chile.

Redin Mufoz, M. (2016). Evaluacion financiera de riesgo de un proyecto de inversion forestal
desarrollado en el Ecuador. Quito: Universidad Andina Simén Bolivar Sede Ecuador.

Romero, M. (2013). Contraste de Hipdtesis Comparacion de dos medias independientes
mediantes pruebas no paramétricas: Prueba U de Mann-Whitney. Metodologia de
investigacion enfermera.

Roquet, D. R. (s.f.). Metodologia de la Investigacion. Universitat Oberta de Catalunya.

Ruiz, M., & Duarte, T. (2015). Los proyectos de desarrollo: la inversién publica y la inversion
privada. Pereira: Universidad Tecnoldgica de Pereira, Pereira .

Tapia, E. (Junio de 2015). La exportacién d teca crece y busca mas calidad. Quito, Ecuador:
Revista Lideres.

Valenzuela Vera, F. (2011). Incentivo a las exportaciones en el Ecuador: restitucion del impuesto
al valor agregado (IVA), y su relacidn con los principios de neutralidad impositiva y
cldusula de no discriminacion . FORO revista de derecho, 108.

71



Vivas, J. D. (2017). Trabajo de titulacion presentado en conformidad con los requisitos
establecidos para optar por el titulo de tecndlogo en exportaciones e importaciones.
Quito.

Zamora Saltos, M. (2015). ANALISIS DEL IMPACTO ECONOMICO DE LA PRODUCCION Y
COMERCIALIZACION DE TECA EN EL ECUADOR Y SU APORTE A LOS OBJETIVOS 7,9,10 DEL
PLAN NACIONAL DEL BUEN VIVIR. Guayaquil: Universidad Catdlica de Santiago de
Guayaquil.

72



| Presidencia _ Plan Nacional »

I abli W= de Ciencia, Tt logi
del Ecuador /* omahyiaee S —=SENESCYT

° Secretaria Nacional de Educacion Superior,
Ciencia, Tecnologia e Innovacién

DECLARACION Y AUTORIZACION

Nosotras, Saltos Loor, Gema Gabriela, con C.C: # 0954092540 y Torres
Ibarra, Melanie Maite, con C.C: # 0951761501 autor/a del trabajo de titulacion:
“Exportaciones y su relacion con el desempefio financiero de las empresas en el
mercado de teca” previo a la obtencion del titulo de Ingeniera en Gestion Empresarial
Internacional en la Universidad Catdlica de Santiago de Guayaquil.

1.- Declaro tener pleno conocimiento de la obligacion que tienen las instituciones
de educacién superior, de conformidad con el Articulo 144 de la Ley Orgéanica de
Educacién Superior, de entregar a la SENESCYT en formato digital una copia del
referido trabajo de titulacion para que sea integrado al Sistema Nacional de Informacion
de la Educacién Superior del Ecuador para su difusion puablica respetando los derechos
de autor.

2.- Autorizo a la SENESCYT a tener una copia del referido trabajo de titulacion,
con el propdsito de generar un repositorio que democratice la informacion, respetando las
politicas de propiedad intelectual vigentes.

Guayaquil, 27 de febrero del afio 2020

f.

Nombre: Saltos Loor, Gema Gabriela

C.C: 0954092540

f.

Nombre: Torres Ibarra, Melanie Maite

C.C: 0951761501



| Presidencia . Plan Nacional :
= de Ciencia. Tecnologi
dzl 2¢u§pdl::r ica * Innovacion y Saberes ° > SENESCYT
* D Cenr

Nacional de Educacién Superior,
nologia e Innovacion

REPOSITORIO NACIONAL EN CIENCIA Y TECNOLOGIA

FICHA DE REGISTRO DE TESIS/TRABAJO DE TITULACION

TEMA Y SUBTEMA: “Exportaciones y su rilacién con el desempefio financiero de las empresas
en el mercado de teca

AUTOR(ES) Gema Gabriela Saltos Loor, Melanie Maite Torres Ibarra

REVISOR(ES)/TUTOR(ES) | Ec. César Enrique Freire Quintero.

INSTITUCION: Universidad Catolica de Santiago de Guayaquil

FACULTAD: Facultad de Ciencias Econdmicas y Administrativas

CARRERA: Gestion Empresarial Internacional

TITULO OBTENIDO: Ingeniera en Gestion Empresarial Internacional

AECRR DE | 57 de Febrero de 2020 No. DE PAGINAS: | 91p

PUBLICACION: ' : '

AREAS TEMATICAS: Comercio Exterior, finanzas, gestion empresarial

AN Clbetesy Exportacion, teca, empresas, desempefio financiero, produccion, inversion

KEYWORDS: ' ' ' ' ’ '

RESUMEN/ABSTRACT (150-250 palabras): Hoy en dia existen muchas empresas que se dedican a la
produccion y explotacion de plantas forestales, la cual es utilizada para diversos productos. De tal manera
que genera una gran competitividad en diferentes mercados. Por esta razon, las empresas comenzaron a
producir teca proveniente de otros paises para la exportacion y comercializacién en algunos mercados
internacionales para beneficios economicos en el pais. Es por ello, el objetivo principal es analizar las
exportaciones y su incidencia en los factores financieros de las empresas ecuatorianas del sector de teca. Por
lo tanto, se obtuvieron datos de 69 empresas como poblacion a las cuales se les recolecto datos respecto a
exportaciones y variables de desempefio financiero. Posteriormente se elaboré una diferencia de medias a
través del método de Prueba U de Mann-Whitney. Finalmente se demostré como resultado que existen
diferencias significativas para las empresas que exportan y no exportan, y estas fueron liquidez corriente,
prueba &cida, rotacion de cartera, rotacion de activo fijo, rotacion de ventas, roa y roe.

ADJUNTO PDF: X sI 1 NO

CONTACTO CON | Teléfono:+593979398545 | E-mail: gemagsaltos@gmail.com
AUTOR/ES: +593982954033 melanietorress@hotmail.com
CONTACTO CON LA | Nombre: Roman Bermeo, Cynthia Lizbeth

INSTITUCION Teléfono: +593-4-380 4600 Extension: 1637
(COOINBINALIOIR DEL E-mail: cynthia.roman@cu.ucsg.edu.ec

PROCESO UTE): - cynthia. -UCSg.eaul.

SECCION PARA USO DE BIBLIOTECA

N°. DE REGISTRO (en base a datos):

N°. DE CLASIFICACION:

DIRECCION URL (tesis en la web):




